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GRUSSWORT

Liebe Familie Klaus, geschätztes 
GNG-Team, liebe Leader-Leser

Sie wissen, dass sich die Automo­

bilbranche verändert, dass Elek­

troautos ganz neue Anforderun­

gen an einen Garagisten und die 

Werkstatt stellen. 

Sie wissen, dass die Digitalisierung 

neue Möglichkeiten der Kundenin­

teraktion bietet, dass das Zusammen­

spiel von Online und starker physischer 

Präsenz im Autogeschäft der Schlüssel der 

Zukunft ist.

Sie wissen, dass es neue Geschäftsmodel­

le gibt, ein gradueller Übergang vom «Auto 

besitzen» zu «Auto nutzen», und dass auch 

der Trend zum Online-Shopping starke Part­

ner verlangt, welche die Fahrzeugflotten auf 

unseren Strassen jederzeit sicher und nach 

neuesten Standards mit bestens ausgebil­

deten Fachleuten warten und pflegen.

Sie wissen, dass Nachhaltigkeit heute kein 

Lippenbekenntnis und die Reduktion des 

CO2-Ausstosses der Weg der Zukunft ist, ge­

rade weil das Auto als wichtigstes Individu­

al-Verkehrsmittel langfristig noch an Bedeu­

tung gewinnen wird, zumal die e-Mobilität 

ihren Siegeszug erst begonnen hat.

Die Automobilbranche steht in den kommen­

den zehn Jahren vor den grössten Verände­

rungen, verbunden mit enormen Chancen für 

die Mobilität unserer Gesellschaft. 

Sie wissen das alles – und Sie haben jetzt in 

einen neuen, topmodernen Garagenbetrieb 

an bester Lage investiert! Genau das macht 

Unternehmer wie Sie, geschätzte Familie 

Klaus, aus: Sie erkennen die Chancen und 

tätigen die richtigen Investitionen. 

Wir haben mit Ihnen seit vielen Jahren eine 

enge Partnerschaft und wir dürfen täglich er­

leben, mit welcher Professionalität Sie sich 

für die Marken der Volkswagen AG einsetzen. 

Dank Ihres starken Engagements sind VW, 

Audi, SEAT und VW Nutzfahrzeuge in der Re­

gion St.Gallen sehr erfolgreich positioniert.

Sie haben mit Ihrem Neubau im Langfeld den 

Schritt in die Zukunft gemacht. Sie glauben 

an die Zukunft des Automobils, Sie glauben 

an Ihre unternehmerischen Stärken in Ihrer 

Familie – und Sie vertrauen der AMAG als 

Partnerin. Dafür danke ich Ihnen und freue 

mich auf eine weitere starke, erfolgreiche 

Partnerschaft! 

Mein ganzes Team und ich wünschen Ihnen 

viel Erfolg!

 

 

Olivier Wittmann
Managing Director AMAG Import AG

Vertrauen und  
Investition in die Zukunft
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INTERVIEW

«Die Begeisterung für Mobilität  
ist unser Antrieb»

Mit dem Neubau macht sich das Familienunternehmen fit für die Zukunft. Seit 1947 ist die 
GNG AG, die seit 1996 in zweiter Generation von Roland Klaus geführt wird, eine der renom-
miertesten Adressen für Fahrzeuge des VW-Konzerns in der Ostschweiz. Im Interview erklären 
Vater Roland und Sohn Michael Klaus, was sie zum Neubau im Gossauer Westen bewogen 
hatte und was die Kundschaft künftig erwartet.

Roland Klaus, warum ein Neubau – und  
warum jetzt?
Wir glauben schon seit jeher an die Zukunft 

und das Bedürfnis nach individueller Mobi­

lität. Die Planung für einen Neubau begann 

deshalb schon vor bald zehn Jahren, als die 

E-Mobilität kaum ein Thema war. Dass der 

Neubau erst jetzt fertiggestellt wird, hatte vor 

allem mit der langen Suche nach dem geeig­

neten Standort und mit der sorgfältigen Pla­

nung zu tun.

Bis heute war die GNG AG mitten in Gossau 
zu finden, was Erweiterungsmöglichkeiten 
kaum zuliess. Inwiefern spielte das eine 
Rolle beim Neubau? 
Das war ein entscheidender Faktor. Am jet­

zigen Standort gab es kaum mehr Entwick­

lungsmöglichkeiten. Auch die Zufahrt von 

St.Gallen, aber auch von Westen her wurde 

für unsere Kundschaft laufend mühsamer. 

Am neuen Standort im Langfeld an der Bi­

schofszellerstrasse sind wir ab der Autobahn 

in weniger als zwei Minuten und ohne Stau 

erreichbar. 

Michael Klaus, der Neubau biete ein neues 
Kundenerlebnis, das höchste Ansprüche er-
füllen soll. Was bedeutet das konkret, was 
wird alles neu?
Bei der Planung des Neubaus standen die 

Kundenzufriedenheit und das Wohlbefin­

den unserer Mitarbeiter an oberster Stelle. 

Das ist ein sehr wichtiger und spannender 

Punkt. Die Kunden geniessen grossen Kom­

fort, wenn sie ihr Fahrzeug zu uns bringen. 

Ob Regen, Hagel oder Schnee – bei uns ist 

das Wetter egal, da alles überdacht ist. Das 

ist einzigartig in der Schweiz! Beim Betre­

ten der Schauräume erwartet den Kunden 

eine eigene Markenwelt, die unsere Produk­

te harmonisch integriert und stilvoll präsen­

rückgekehrt. Nicht wenige von ihnen haben 

sich danach eine leitende Funktion in der 

GNG AG erarbeitet und damit einen wichtigen 

Beitrag zu unserem Erfolg beigetragen.

Michael Klaus, Sie werden in naher Zukunft 
die Geschäftsführung der GNG AG überneh-
men. War für Sie von Anfang an klar, dass 
Sie dereinst in das Familienunternehmen 
einsteigen würden?
Die Mobilität hat mich schon immer begeis­

tert und der Einstieg ins Familienunterneh­

men war für mich schon sehr früh klar, ja. 

Jedoch ursprünglich nicht mit dem Ziel, das 

Unternehmen zu führen. Dieses hat sich mit 

den Jahren entwickelt.

Und wie sah Ihr Werdegang bisher aus?
Meine Leidenschaft zum Automobil und zum 

Handwerk motivierte mich, eine Ausbildung 

zum Automechaniker zu absolvieren. Nach 

wenigen Jahren Berufserfahrung liess ich 

mich zum Automobildiagnostiker weiterbil­

den. Ich habe dann Erfahrungen in mehreren 

Abteilungen der GNG AG gesammelt, bis ich 

mich im 2012 für ein gutes halbes Jahr nach 

Australien aufmachte, um die Sprache und 

das Land kennenzulernen. Nach dieser kur­

zen Auszeit übernahm ich die Verantwortung 

der damals kleineren Marke SEAT und mach­

te berufsbegleitend meine Weiterbildung 

zum Automobilkaufmann. Heute leite ich den 

Verkauf der GNG AG und habe einen Sitz in 

der Geschäftsleitung.

Roland Klaus, wie gross ist die Erleichte-
rung, dass Sie mit Michael Ihr Unterneh-
men innerhalb der Familie weitergeben 
können?
Eine Nachfolgeregelung in der eigenen  

Familie ist ein Privileg und überhaupt nicht 

selbstverständlich! Neben Michael sind 

tiert. Besonders stolz dürfen wir in diesem 

Zusammenhang auch auf den allerersten  

CUPRA-Schauraum der Schweiz sein! Und: 

Ein eigenes GNG-Duft- und- Klangkonzept 

lässt diese Welten und ihre Produkte mit al­

len Sinnen erleben.

Roland Klaus, Ihr Vater Emil gründete das 
Unternehmen 1947 – heute beschäftigt 
das Unternehmen gegen 90 Mitarbeiter. 
Was sind die Eckpfeiler Ihres Erfolges?
Mit den Marken Audi, SEAT und Volkswagen 

hat die GNG AG seit bald 70 Jahren mit dem 

Importeur AMAG und dem weltweit erfolg­

reichsten Fahrzeughersteller, dem VW-Kon­

zern, einen zuverlässigen Partner. Dazu ist 

uns eine hohe Kundenzufriedenheit durch 

höchste Qualität beim Service und Verkauf 

sehr wichtig. Ein weiterer Faktor für den Er­

folg sind zufriedene und motivierte Angestell­

te. Die hohe Anzahl an langjährigen Mitar­

beitern bestätigt uns den eingeschlagenen 

Weg.

Die GNG AG ist seit über 70 Jahren in Gos-
sau verwurzelt und zu einem wichtigen Ar-
beitgeber und Ausbilder geworden. Aktuell 
bilden Sie 15 Lehrlinge aus. Wie wichtig ist 
Ihnen der Berufsnachwuchs?
Sehr wichtig! Denn in all den Jahrzehnten ha­

ben sich viele unserer Lehrabgänger entwe­

der in der GNG AG weiterentwickelt oder sind 

nach einer Weiterbildung wieder zu uns zu­

«Auffallend ist die erhöhte 
Nachfrage nach alternativen 
Antrieben wie Hybrid-  
und Elektromotoren.»
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INTERVIEW

Roland und Michael Klaus: 

Für die Zukunft gerüstet.



Der neue
100% elektrisch – 100% Power

Der neue 
100% SUV – 100% elektrisch
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INTERVIEW

auch Chantal, Thomas, Reto und Nicole im 

Familienunternehmen tätig, die sich eben­

falls in Ihren Fachgebieten Marketing, Ver­

kauf, IT und Finanzen in der Geschäftsleitung 

entscheidend einbringen.

Und wie wird Ihre Rolle nach der «Stabs-
übergabe» aussehen?
Meine Frau Renata und ich werden weiterhin 

im Verwaltungsrat tätig sein. Renata bleibt 

weiterhin auch operativ im Bereich Finanzen 

und Personal tätig. Für mich wartet noch ge­

nügend Arbeit für die Entwicklung der alten 

Liegenschaft an der St.Galler- und Sonnen­

bühlstrasse.

Spielte die familieninterne Nachfolge eine 
Rolle bei der Überlegung, einen Neubau im 
grossen Stil an die Hand zu nehmen und 
nochmals kräftig zu investieren?
Selbstverständlich. Ohne den einstimmigen 

Entscheid aller Familienmitglieder hätten 

wir dieses anspruchsvolle Projekt nie in An­

griff genommen. Trotz der jetzigen (Corona-)

Situation und der antriebstechnischen Ver­

änderung der Mobilität haben wir diesen Ent­

scheid nie bereut.

Michael Klaus, Sie bieten mit VW, Audi, 
SEAT, CUPRA und VW Nutzfahrzeuge prak-
tisch für jedes Mobilitätsbedürfnis eine Lö-
sung. In welchem Segment sehen Sie aktu-
ell die grösste Nachfrage?
Ausgeglichen. Auffallend ist aber die erhöh­

te Nachfrage nach alternativen Antrieben 

wie Hybrid- und Elektromotoren. Jede Marke 

fährt ihre eigene Strategie, was alternative 

Antriebe angeht – somit können wir fast je­

dem Bedürfnis gerecht werden.

Wenn Sie für uns einen Blick in die Zukunft 
werfen müssten: Wie werden wir in zehn 
Jahren automobil unterwegs sein – weiter-
hin mit Verbrennern, mit Elektro- oder doch 
eher mit Wasserstofffahrzeugen?
Die Verkaufszahlen der Elektrofahrzeuge hat 

sich in den letzten Jahren mehrfach verdop­

«Eine Nachfolgeregelung in der 
eigenen Familie ist ein Privileg 
und nicht selbstverständlich.»

pelt. Unsere Hausmarke VW will bis 2025 

Weltmarktführer im E-Mobility-Bereich wer­

den und bietet bis dahin über 80 Modelle rein 

elektrisch an. Dieser Trend ist klar erkennbar 

– und wir stellen uns auf alternative Antriebe 

und neue Vertriebsmöglichkeiten ein.

Roland Klaus, wissen Sie schon, was mit 
dem alten Standort an der St.Gallerstrasse 
in Zukunft geschieht?
Momentan sind verschiedene Optionen 

denkbar. Für einen Teil der Fläche suchen wir 

neue Mieter, sind aber auch offen für neue 

Ideen und Entwicklungsmöglichkeiten. Die 

Tankstelle mit dem Spar-Shop ist noch län­

gerfristig verpachtet und bleibt so bestehen. 

Wir beabsichtigen auch, die Waschanlage zu 

modernisieren und weiter zu betreiben. In 

den Räumlichkeiten der alten VW-Ausstel­

lung bieten wir unter dem Label «Das Welt­

auto» attraktive und hochwertige Gebraucht- 

und Jahreswagen an.

Stehend von links: 
Renata Klaus, CFO, 
Roland Klaus, CEO

Sitzend von links:  
Michael Klaus, Mitglied 

der GL, Chantal Drittenbass, 
Leitung Marketing, Thomas 

Klaus, Verkaufsberater SEAT, 
Reto Klaus, IT-Support, Nicole 
Klaus, Finanzen & Controlling
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NEUBAU

Stimmiges Gesamtpaket

Das Gebäude mit über 100 000 m3 Volumen und 20 700 m2 Nutzfläche 
ermöglicht eine zielgruppenorientierte Präsentation der Automarken 
VW, Audi, SEAT, CUPRA und VW Nutzfahrzeuge. Grosszügige Werk
stätten, Büros, Lagerräume mit kurzen Verkehrswegen und ein üppiges 
Parkplatzangebot ergänzen die neue GNG AG.

Die konzeptionelle Herausforderung des 

Bauwerks bestand darin, drei Automarken 

autonom und eigenständig zu präsentieren 

und für sich wirken zu lassen und trotzdem 

die innerbetrieblichen Arbeitsabläufe und 

Wege im dahinterliegenden Bereich kom­

promisslos direkt und streng auf die Bedürf­

nisse des Bauherrn ausgerichtet zu gestal­

ten. Es galt, effiziente und kurze Wege zu 

finden, eine geschossverbindende, interne 

Verkehrserschliessung mittels Rampen zu 

ermöglichen und eine logische Aufteilung für 

das komplexe Raumprogramm zu planen.

Drei «Finger» für fünf Marken
Das Gebäude mit seinen drei «Fingern» er­

möglicht jeder der fünf Automarken VW, Audi, 

SEAT, CUPRA und VW Nutzfahrzeuge ein per­

sönliches und charakteristisches Erschei­

nungsbild mit einer individuellen Fassaden­

gestaltung nach den Vorgaben der jeweiligen 

Corporate Identity. Der Kunde wird via das un­

übersehbare Eingangsportal im Erdgeschoss 

direkt ins Gebäudeinnere geleitet, wo er sich 

in einer Art Boxengasse wiederfindet und di­

rekt vor seinem jeweiligen Markenshowraum 

parken kann. Dadurch entsteht eine logische 

Trennung von Kunden- und Mitarbeiterzonen. 

Der Kunde kann sein Auto für Service- und 

Reparaturarbeiten direkt vor dem Showroom 

seiner Marke abgeben und sich die neusten 

Automodelle ansehen. 

Das Gebäude ist ein Ortbetonbau, welcher 

ohne vorgespannte Betonelemente konzi­

piert wurde. Das statische Konzept ermög­

licht den Eigentümern eine spätere Umnut­

zung. Deckendurchbrüche und Öffnungen für 

neue Installationen und Ausbauten sind kein 

Problem.

Zwei Treppenhäuser mit grossen Warenauf­

zügen bilden nebst den geschossverbin­

denden Rampen den logistischen Kern des 

Neubaus. Im Untergeschoss sind Reifen- 

(Raum für über 10 000 Reifen) und Material­

lager direkt angebunden. Im Obergeschoss 

die Werkstätten VW/SEAT und Spenglerei/

Lackierwerk mit angrenzender Audi-Werk­

statt. Somit landen Ersatzteile und Reifen 

auf kurzem Weg in der jeweiligen Werkstatt 

für die Montage oder Reparatur.

400 gedeckte Parkplätze
Auf über 400 gedeckten Parkplätzen können 

Neu- und Gebrauchtwagen gelagert und prä­

sentiert werden. Für das Abstellen von Mit­

arbeiterfahrzeugen dient ein Parkdeck im 

Dachgeschoss. Das grosszügige Parkplatz­

angebot ist fundamental für einen speditiven 

Betrieb, da für jeden Arbeitsbereich die Fahr­

zeuge in unmittelbarer Nähe geparkt werden 

können.

Die administrativen Räumlichkeiten befin­

den sich im 1. Obergeschoss im Mittelteil 

des Bauwerks und sind durch beide Treppen­

häuser erschlossen. Garderoben, Nasszel­

len, Schulungsräume, Sitzungszimmer und 

Büros liegen zentral und sind von überall her 

schnell zu erreichen.

Aus bauphysikalischer und schalltechni­

scher Sicht bestand die Aufgabe darin, Werk­

stätten und Spenglerei im Obergeschoss von 

den Showräumen im Erdgeschoss so abzu­

trennen, dass keine Schallübertragung in die 

Verkaufsräume stattfindet. Mittels schwim­

mender Betonverteilplatten in den Werkstät­

ten konnte dieses Problem gelöst werden.

Modernste technische Einrichtungen
Die technische Einrichtung des Neubaus er­

füllt modernste Standards. Mittels Decken­

segel und thermisch aktivierten Decken in 

den Büro- und Showraumbereichen kann das 

Raumklima optimal eingestellt werden. In 

Das statische Konzept ermög­
licht eine spätere Umnutzung.

Martin Gemperli war  
GNG-Projektbauleiter Langfeld.
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NEUBAU

Der Kunde wird via das unüber­
sehbare Eingangsportal direkt 
ins Gebäudeinnere geleitet.

Das grosszügige Parkplatz­
angebot ist fundamental für 
einen speditiven Betrieb.



Über Generationen hinweg 
in die Zukunft investiert 

Wir arbeiten partnerschaftlich, 
individuell und lösungsorientiert. 
Gemeinsam mit unseren Kunden 
realisieren wir innovative Konzepte, 
wie die GNG Garage in Gossau. 
Eine intelligente, nachhaltige Inves­
tition eines traditionsreichen 
Familienbetriebs. 

HRS Real Estate AG   
hrs.ch
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NEUBAU

der Spenglerei ermöglicht ein Spritzwerk der 

neusten Generation eine hohe Farbqualität.

Öltheken in den Werkstätten mit Motorenöl, 

Frostschutzmittel und Scheibenwischwas­

ser sind mittels einer Ringleitung mit den 

Tanks im Untergeschoss verbunden. Dieses 

Verteilkonzept steigert die Effizienz und er­

leichtert die Arbeit. Eine Tankstelle und eine 

Waschanlage für den internen Gebrauch run­

den das Gesamtangebot ab. 

Ladestationen für Elektroautos, 24 Hebe­

bühnen in den Werkstätten, Speziallift für 

Nutzfahrzeuge und eine Abgasabsauganlage 

sind eine Auswahl an technischen Installati­

onen, welche dieses Gebäude zu einem mo­

dernen Autohaus machen.

Neutrale Farb- und Materialauswahl 
Beim Fassadenbild des Gebäudes galt es, 

die Vorgaben der jeweiligen Automarken in 

Sachen Fassadenmaterial und Farbgebung 

umzusetzen. Der rückwärtige Gesamtbau 

fasst die Gebäudekörper zusammen und ist 

in den Farben Weiss und Graualuminium un­

aufdringlich gehalten.

Funktionalität wird auch im Innenbereich 

grossgeschrieben. Sowohl die hellen Büro­

räumlichkeiten, als auch Werkstätten, Speng­

lerei und Showräume sind gefliest. Die neu- 

trale Farb- und Materialauswahl ist pflege­

leicht und an die jeweiligen Arbeitsbereiche 

angepasst. Die Ausstellungsfahrzeuge geben 

den Räumen die Farbe und kommen dadurch 

umso besser zur Geltung.

Dankbarkeit und Stolz
Wir bedanken uns bei allen Beteiligten für 

die intensive und erfolgreiche Bauzeit mit ei­

ner stets lösungsorientierten und schönen 

Teamarbeit. Mit grosser Freude und dankbar 

für das Vertrauen der Bauherrschaft durften 

wir unseren Beitrag zur neuen GNG AG leis­

ten. Bereits bei der Projektentwicklung mit 

Forol Immobilien AG – und später über die ge­

samte Bauprojekt- und Bauphase unter der 

Leitung der HRS Real Estate AG – durften wir 

ein extrem spannendes Projekt umsetzen, 

das uns stolz macht! Unser ganz besonderer 

Dank gilt der Bauherrschaft: Wir durften mit 

Roland Klaus und Martin Gemperli eine an­

genehme und spannende Zusammenarbeit 

geniessen, an die wir immer gerne denken 

werden. Wir wünschen der GNG AG Erfolg, 

Freude und viel Glück am neuen Standort.

Daniela Koller und Peter Saner,
Geschäftsleitung Ammann + Koller AG

Die technische Einrichtung 
des Neubaus erfüllt  
modernste Standards.
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GESCHICHTE

Die GNG AG bewegt seit  
über 70 Jahren

Der Gossauer Familienbetrieb wurde 1947 mit der  
Ambition gegründet, das Autofahren für seine Kundschaft 
zum Vergnügen zu machen. Das ist ihm bis heute mehr als 
gut gelungen.

Dank laufenden Investitionen auf allen 

Ebenen ist die GNG AG zusammen mit den 

Ansprüchen ihrer Kundschaft organisch 

gewachsen. Aus einer kleinen Reparatur­

werkstatt mit «Chauffeur-Schule» ist ein 

hochwertiger Familienbetrieb mit gegen 

100 Angestellten entstanden. Heute ist die  

GNG AG die prominente Anlaufstelle in der 

Region, wenn es um Fragen rund ums Auto 

geht.

Die GNG AG ist Partner der Marken VW, 

Audi, SEAT, CUPRA, VW Nutzfahrzeuge und 

VW Camper. Diese Marken stehen für Inge­

nieurkunst, Qualität und Nachhaltigkeit. Alle 

Arbeiten werden fachgerecht und mit hoher 

Kompetenz ausgeführt, weil die Zufrieden­

heit ihrer Kundschaft das grösste Anliegen 

der GNG AG ist. 

Aber auch Zufriedenheit und Motivation der 

Mitarbeiter sind dem Familienbetrieb wich­

tig. Denn die GNG AG weiss: Ein motiviertes, 

engagiertes und gut ausgebildetes Team 

ist das grösste Kapital! Aus diesem Grund 

investiert sie sehr viel in die Schulung und 

Qualifizierung ihrer Angestellten.

1947:	 Gründung durch Emil Klaus

1952: 	 Neubau einer Autogarage mit Tankstelle; offizieller Händler für VW

1955:	 Brand in der Autogarage, zum Glück ohne Personenschäden

1969:	 Offizieller Händler für Audi

1970: 	 Zweiter Neubau einer Autogarage mit Neuwagenausstellung sowie der ersten Schnellwaschstrasse in Gossau

1985:	 Neubau der Diesel- und Elektrowerkstatt E. Klaus AG

1996:	 Dritter Neubau einer Autospenglerei mit Spritzwerk

1999:	 Offizieller Händler für SEAT

2011	 Verkauf der Diesel- und Elektrowerkstatt E. Klaus AG an die Swiss Automotive Group

2013: 	 Neuer Ausstellungsraum für SEAT in den ehem. Räumen der E. Klaus AG

2021: 	 Eröffnung Neubau Langfeld



Seit rund 150 Jahren sind wir die Pioniere des Reifenbaus:  
Eintausend Wissenschaftler, Designer und Ingenieure arbeiten  
bei uns an Innovationen, Entwicklungen und Tests – damit Sie  
nicht nur sicher durch den Winter kommen, sondern auch  
ebenso sicher durch Frühling, Sommer und Herbst. 

Echt schweizerisch: zuverlässig und sicher. 
Aber ohne Kompromisse.

continental-reifen.ch
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Die GNG-Dienstleistungen von A bis Z

Die GNG AG kann weitaus mehr, als «nur» Autos zu verkaufen und zu 
reparieren. Sie sieht sich als Ihr Mobilitätspartner, der Sie auch nicht 
im Stich lässt, falls einmal etwas nicht so rund laufen sollte, wie es 
müsste. Kurz: Auf die GNG AG können Sie sich verlassen – jederzeit.

Neuwagen:
Bei uns erwarten Sie die kompletten Mo­

dellpaletten von VW, Audi, SEAT, CUPRA, VW 

Nutzfahrzeuge und VW Camper. Eingehende 

Beratung, ausgiebige Probefahrten und in­

dividuelle Finanzierungsberatungen sind für 

die GNG AG selbstverständlich.

Occasionen:
Bei der GNG AG finden Sie immer rund 200 

gepflegte Occasionen. Die GNG-Occasionen 

sind am alten Standort an der St.Gallerstras­

se 99. Jedes Fahrzeug wird von uns einge­

hend geprüft, bevor wir es in den Wiederver­

kauf geben. Ihren Gebrauchten können Sie 

bei uns auch zu attraktiven Kondition an Zah­

lung geben.

Die GNG-Dienstleistungen für alle

Werkstatt:
Ob Reparatur oder Service: Ihr Fahrzeug ist 

bei uns in besten Händen. Versierte Spezia­

listen kümmern sich um alle grösseren und 

kleineren Probleme. Eine permanente Wei­

terbildung unserer Mechaniker sorgt dafür, 

dass sie immer auf dem neusten Stand der 

Technik sind.

Karosserie:
Egal, ob Ihrem Wagen ein Hagelschaden das 

Dach zerbeult oder ein Parkrempler die Sei­

te verunstaltet hat: In unserer modernen Ka­

rosserieabteilung mit Spritzwerk wird wieder 

alles «wie neu».

Audi-Team

Stehend von links:  
Marcel Ucan, Markenver­
antwortlicher, Matthias Kreis, 
Serviceberater Karosserie/
Lackiererei, Senya Uebelhart, 
Marketing/Empfang, René 
Blatter, Verkaufsberater, 
Michael Rausch, Serviceleiter

Sitzend von links:  
Beat Baumann, Service­
berater, Pascal Germann, 
Serviceberater, Dani Soares, 
Verkaufsassistent
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Online-Terminbuchung:
Radwechsel- und Servicetermine können  

Sie auch bequem online buchen: Unter gng.

sopl.ch bekommen Sie in drei Minuten Ihren 

Termin bestätigt.

SEAT- und CUPRA-Team

VW- & VW Nutzfahrzeuge-Team

Hol- und Bringservice: 
Wir holen auf Wunsch Ihr Auto vor einem Ser­

vice- oder Reparaturtermin ab und bringen es 

danach wieder zurück – zur Arbeit oder nach 

Hause. Oder Sie bringen Ihr Auto zu uns und 

wir fahren Sie, wohin Sie wollen.

Ersatzwagen:
Während Sie Ihr Fahrzeug warten oder repa­

rieren lassen, stehen Ihnen neuwertige VW, 

Audi, SEAT, CUPRA und VW Nutzfahrzeuge als 

Ersatzwagen zur Verfügung.

Stehend von links:  
Michael Rausch, Service­

leiter, Luca Troisi, Verkaufs­
berater, Dominic Frisch­
knecht, Serviceberater, 

Nicolas Savidis, Verkaufs­
berater

Sitzend von links:  
Claudia Menzi, Empfang, 

Michael Klaus Markenverant­
wortlicher, Manuel Lengwiler, 

Serviceberater, Moreno 
Sonderegger, Verkaufsberater

Stehend von links:  
Remo Güpfert, Marken­
verantwortlicher, Jan 
Hofmann, Serviceberater, 
Michael Rausch, Service­
leiter, Jan Vetsch, Verkaufs­
berater, David Eigenmann. 
Verkaufsberater, Kim Huber, 
Serviceberater, Nico A. 
Gireffo, Verkaufsberater

Sitzend von links:  
Dario Trovato, Verkaufs­
berater, Katharina Balzan, 
Empfang, Reto Bertschinger, 
Markenverantwortlicher 



Jetzt live erleben.

Der neue 
Audi e-tron Sportback
Nimmt jede Kurve sportlich – 
auch die Ladekurve.

Jetzt live erleben.

GNG AG
Langfeldstrasse 10, 9200 Gossau SG
Tel. 071 388 57 57, gng@gng.ch
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Hol- und Bringservice kombiniert mit  
Ersatzwagen:
Wir holen Ihr Fahrzeug zur Reparatur oder 

Wartung bei Ihnen ab und bringen Ihnen ei­

nen Ersatzwagen mit. Und wenn wir Ihr Auto 

zurückbringen, nehmen wir unseren Ersatz­

wagen wieder mit. Diesen bekommen Sie als 

Kunde übrigens zum günstigen Spezialtarif.

Connect-Beratung: 
Connect-Dienste verbinden Sie, Ihr Fahr­

zeug, Ihr Smartphone und die Welt mitein­

stand Ihres Fahrzeugs. Individuell und kom­

fortabel. Alles, was Sie dazu brauchen, ist Ihr 

Smartphone.

Erhöhung der Nutzlast: 
Wenn Ihr Transporter zu wenig Nutzlast hat 

und nicht Ihr komplettes Werkzeug oder alle 

notwendige Ware mitnehmen kann, beraten 

Sie unsere Spezialisten für Nutzlasterhö­

hung gerne – wir finden immer eine Lösung.

Räderhotel:
Die GNG AG lagert selbstverständlich auch 

Winter- und Sommerräder/-reifen ein. Auf 

Wunsch vermessen wir mit modernster Tech­

nik die Seiten- und Rundlaufkraft Ihrer Räder 

und informieren Sie, wenn etwas ersetzt oder 

repariert werden muss. Wir setzen beschä­

digte Felgen während der Wintermonate in­

stand, sodass Ihr Fahrzeug im Frühling wieder 

in tadellosem, gepflegten Zustand auffährt.

Tuning:
Wir bieten sowohl optische Tunings wie auch 

Leistungsoptimierungen für (fast) alle Fahr­

zeuge an. Dank unserer Spezialisten können 

wir auch markenübergreifenden Wünschen 

nach Individualität und Power nachkommen. 

Wir arbeiten dazu mit den bewährten Part­

nern ABT Sportsline (Leistung und Felgen), 

JE Design (Styling und Felgen) und Remus 

(Auspuffanlagen) zusammen.

Werkstatt-Team

Pneuhotel

ander und machen den Alltag angenehmer. 

Entdecken Sie alle Möglichkeiten, die Ihnen 

unsere Marken mit ihren vielfältigen Online-

Diensten bieten. Unsere Connect-Spezialis­

ten beraten Sie umfassend und geben bei 

Unklarheiten kompetent Auskunft.

Service-Cam: 
Wo auch immer Sie sind, was auch immer 

Sie tun: Die GNG-Experten nehmen Sie auf 

Wunsch per Video mit in die Werkstatt und 

informieren Sie live über den technischen Zu­

Von links:  
Elio Parpan, Werkstattleiter 
VW, Sandro Ribi, Werkstatt­

leiter SEAT, Daniel Keil 
Werkstattleiter VWNF, Stephan 

Giger, Werkstattleiter Audi, 
Daniel Gehrig, Betriebsleiter, 

René Forrer, Leiter  
Karosserie & Lack, Thomas 

Vicentini, Leiter Teile & 
Zubehör, Juel Amno Leiter 

Fahrzeugaufbereitung
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Anzeige

Nähe:
Die GNG AG ist lokal ebenso verankert wie 

Sie, wodurch wir die unterschiedlichen An­

forderungen des Gewerbes aus der Region 

kennen. Wir setzen auf individuelle und intel­

ligente Mobilitätskonzepte – auch für kleine 

Unternehmen – und bieten damit mehr als  

einen klassischen Fuhrpark.

Nachhaltigkeit:
Wenn Sie Ihre Ökobilanz und Umweltwerte 

(Verbrauch und Effizienz) optimieren wollen, 

können Sie sich auf unsere differenzierten 

und zukunftsorientierten Flottenlösungen 

verlassen.

Kosteneffizienz:
«Total Cost of Ownership» ist bei uns nicht 

nur ein Schlagwort, sondern Alltag. Bei der 

Gesamtkostenbetrachtung eines Firmen­

fahrzeuges werden nicht nur die Preise der 

Fahrzeuge berücksichtigt, sondern sämtli­

Die GNG-Dienstleistungen für Geschäftskunden

che Kosten über die gesamte Nutzungsdauer 

ausgerechnet.

Finanzierung:
Unser Angebot umfasst auch die passende 

Finanzierungslösung, damit Sie über eine 

klare Kosten- und Budgetierungsgrundlage 

bei gleichzeitig geringer Eigenkapitalbindung 

verfügen. Da Sie Ihr Fahrzeug bei Vertrags­

ende zurückgeben, entfällt für Sie das Ge­

brauchtwagen-Wiederverkaufsrisiko.

Flottenmanagement:
Wir entlasten Sie in den zeitraubenden Berei­

chen rund um Ihre Fahrzeugflotte und küm­

mern uns zu attraktiven Konditionen um de­

ren Unterhalt, Controlling und Management.

Flottenrabatte:
Wir bieten Ihnen Kostenvorteile bereits ab 

einem Fuhrpark von vier Fahrzeugen. Die 

AMAG-Anerkennung als Flottenbesitzer er­

folgt für Firmen, die im Handelsregister ein­

getragen sind, die eine Mehrwertsteuer- oder 

eine Unternehmensidentifikationsnummer 

besitzen und bei denen ein vollständig aus­

gefüllter und bewilligter Antrag vorliegt.

Sonderlösungen:
Für kommerziell tätige Personen wie z. B. 

Handwerker können wir bei den Modellen von 

VW Nutzfahrzeuge eine Sonderlösung be­

reits ab einem Fahrzeug anbieten. Sprechen 

Sie mit uns, wir beraten Sie gerne.

Auf die GNG AG können Sie 
sich verlassen – jederzeit.

Termin
garantiert.

Hofstetstrasse 14  9300 Wittenbach  ostschweizdruck.ch
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Anzeigen

Wir gratulieren der GNG AG 
zum gelungenen 

Neubau in Gossau. 

Es war uns eine Freude, 
mit dem Erdsondenfeld, 
einen wichtigen Teil des 

modernen CO2-armen Heizsystems 
liefern zu dürfen und wünschen 

für die Zukunft alles Gute. 

Bafflesstrasse 15 • 9450 Altstätten SG 
www.hb-ag.ch VITALINI.CH  9033 Untereggen 076 494 95 06

Wir freuen uns, mit 
der GNG AG, über den 
gelungenen Neubau. 
Zu diesem möchten 
wir ganz herzlich 

gratulieren! 
Wir sind stolz, 
die GNG AG zu 
unseren treuen 
Kunden zählen 
zu dürfen und 
danken ihr für 
das Vertrauen.

Die GNG-Geschäftsleitung

Von links:  
Renata Klaus, CFO, Roland 
Klaus, CEO, Michael Klaus 
Markenverantwortlicher SEAT, 
Marcel Ucan, Marken­
verantwortlicher Audi, Daniel 
Gehrig, Betriebsleiter



Herzliche Gratulation zum gelungenen Bauwerk

Hoch-, Tief- und Strassenbau
Jägerstrasse 15 | 9201 Gossau
T 071 380 09 10
www.slongoag.ch

Starkstrom
Schwachstrom
Automation
ICT

…alles aus einer Hand!
Herzlichen Dank für den
geschätzten Auftrag.

Austrasse 14 | CH-9055 Bühler
Tel. + 41 (0)71 793 27 88 | www.sanwald.ch
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Das GNG-Markenportfolio deckt jedes 
Mobilitätsbedürfnis ab

Die GNG AG verkauft, wartet und repariert VW, Audi, SEAT, CUPRA, VW Nutzfahrzeuge und VW Camper als 
offizieller Partner. Diese Marken stehen für Ingenieurkunst, Qualität und Nachhaltigkeit.

VW (Volkswagen)
Die VW-Geschichte begann kurz vor dem Zweiten Welt­

krieg als staatliche Massnahme samt Stadt-Neugrün­

dung (Wolfsburg), um Deutschland mit einem für jeden 

erschwinglichen «Volkswagen» zu motorisieren. Heute 

gehört VW zu den grössten Auto-Herstellern weltweit 

(2020 produzierte der Konzern über zehn Millionen 

Fahrzeuge in rund 50 verschiedenen Modellen) und fo­

kussiert mit Elektromobilität und Digitalisierung stark 

auf die Zukunft. Neben der Kernmarke VW gehören die 

Marken Audi, Porsche, Skoda, SEAT und Bentley zum 

Volkswagenkonzern. Wenig überraschend konnte sich 

VW 2020 den Titel des «innovativsten Autohersteller 

weltweit» sichern.

Die GNG AG bietet die komplette VW-Modellpalette an, 

die 18 verschiedene Typen umfasst: Vom kompakten 

up! über den Kleinwagen Polo, den Bestseller Golf, 

den Kompaktvan Touran, den Familienvan Sharan, die 

Businesslimousinen Passat und Arteon bis hin zu den 

SUV T-Cross, T-Roc, Tiguan und Touareg. Das Bedürf­

nis nach E-Mobilität befriedigen die Modelle e-up!, ID.3 

und ID.4. Und wem der Sinn nach offenen Fahren steht, 

wird beim T-Cross Cabriolet fündig.



Ihr kompetenter Partner für Oberflächentechnik

GOSSAU SG • NIEDERBÜREN • www.grass-malerei.ch 

Ihr Auto hat es sich verdient.

Auto-SPA
Moosburgstrasse 5
9500 Gossau
auto-spa.ch

Auto-SPA
Moosburgstrasse 5
9500 Gossau
auto-spa.ch

Ihr Auto hat es sich verdient.Ihr Auto hat es sich verdient.

Auto-SPA
Moosburgstrasse 5
9500 Gossau

Auto-SPAAuto-SPA
Moosburgstrasse 5
9500 Gossau

Wir wünschen der GNG Garagen AG für die Zukunft alles Gute und weiterhin viel Erfolg.

kreis wasser ag
Moosstrasse 52
CH-9014 St.Gallen
T 071 274 20 74
www.kreiswasser.ch

Sanitär / Heizung / Service

BESCHRIFTUNGEN
LEUCHTSCHRIFTEN
SIGNALETIK

www.historika.ch
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Audi
Die Audi AG aus Ingolstadt in Bayern wurde bereits 

1899 gegründet, gehört seit den 1960er-Jahren zum 

Volkswagen-Konzern und wird seit den 2000ern zu den 

Premiumherstellern gezählt. Audi hat zahlreiche tech­

nische Neuerungen entwickelt oder in der Grossserie 

eingeführt: 1972 den negativen, spurstabilisieren­

den Lenkrollradius, 1975 den ersten Motor des VW-

Konzerns mit mechanischer Benzineinspritzung, 1977 

einen Fünfzylinder-Ottomotor und 1980 mit «quattro» 

den ersten permanenten Allradantrieb in einem deut­

schen Pkw. Ab 1985 war Audi nach Porsche zweiter 

Grossserienhersteller vollverzinkter Karosserien.

Die GNG AG bietet die komplette Modellpalette von 

Audi an – von kompakt über sportlich bin hin zu luxu­

riös ist für jedes Mobilitätsbedürfnis etwas dabei. Von 

den kompakten A1 und A4 über die Mittelklasse A4 

und A5 sowie die Businessklasse A6, A7 und A8 bis 

hin zu den SUV Q2, Q3, Q5, Q7 und Q8 und die Sport­

wagen TT und R8. Viele Modellreihen sind auch in der 

sportlichen RS-Ausführung erhältlich (RS 3, RS 4, RS 

5, RS 6, RS 7, RS Q3, RS Q8, TT RS). Die Audi e-tron 

und e-tron Sportback vervollständigen die Modellpalet­

te mit reinen Elektroantrieben.



Flachdach Abdichtungen
Sanierung/Reparaturen
Bauspenglerei
Dachbegrünungen

TECTON AG St. Gallen
Schoretshuebstrasse 23
9015 St. Gallen
071 260 11 80

tecton.ch
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Wir können nur 
vermuten, wie man 
die Viskosität 
von Getränken 
optimiert.

© UBS 2020. Alle Rechte vorbehalten.

Mehr zu unserem Liquiditätsplanungstool
für KMU: ubs.com/unternehmer

Aber wir wissen, mit welchen  
Mitteln Sie die Liquidität Ihres Unter-
nehmens gewährleisten können.

Experten für Experten:
UBS-Beratung für Unternehmer
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Ihr Jubiläum, Neubau oder Event in einer 

LEADER-Sonderausgabe?
Hier erfahren Sie mehr: www.leaderdigital.ch

www.leaderdigital.ch
November 2019

Preis Fr. 5.00

Sieger und Finalisten::

Sechs Ostschweizer 
KMU-Perlen

Seite 10

Urs P. Gauch:

«Das Unternehmertum 
liegt in der DNA von 

Raiffeisen.»
Seite 5

Raiffeisen
Unternehmerpreis Ostschweiz 2019

Ihr Gas(t)geber für Wartung und Verkauf 
von Lastwagen, Omnibussen, Transportern thomannag.comthomannag.com

Thomann_Zeileninserate_2019.indd   7 14.12.18   10:06

Sechs Ostschweizer 

«Das Unternehmertum 
liegt in der DNA von 

Unternehmerpreis Ostschweiz 2019

www.leaderdigital.chJuni 2019 / CHF 5.00

DIE LEADER-SONDERAUSGABE ZUM SCHWÄGALP-SCHWINGET 2019
Chläus Hörler: 

Optimaler Ausgleich 
zum AlltagSeite 4
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In der ganzen Schweiz zu Hause
0800 202 202www.storen.ch
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DIE LEADER-SONDERAUSGABE ZUM SCHWÄGALP-SCHWINGET 2019Optimaler Ausgleich 

111111. AUGUST 201999999999

In der ganzen Schweiz zu Hause
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CUPRA
SEAT hat seine Performance-Abtei­

lung CUPRA Anfang 2018 zur eige­

nen Marke gemacht. Namensgeber 

war die Bezeichnung «Cup-Racer» 

für die sportlichen SEAT-Modelle, 

die immer wieder für Erfolge auf Ral­

lyestrecken und Rundkursen sorg­

ten. Dazu wurde auch ein eigenes 

Logo (ein stilisierter Stierkopf – der 

Stier ist Spaniens Wappentier) ent­

wickelt. Genau wie Audi, VW und 

SEAT setzt auch CUPRA immer mehr 

auf Elektro- und Hybridantriebe; Die­

selmodelle führt CUPRA nicht. Wur­

den bis 2019 SEAT-Modelle sport­

lich veredelt, brachte CUPRA 2020 

mit dem Formentor das erste selbst 

entwickelte Fahrzeug auf den Markt.

Die sportliche CUPRA-Modelle sind 

alle bei der GNG AG erhältlich – vom 

CUPRA Leon (auch in der Kombivari­

ante Sportstourer) über den CUPRA 

Ateca bis hin zum CUPRA Formentor.

SEAT
1950 wurde die Sociedad Española de 

Automóviles de Turismo gegründet – da­

mals ein staatliches-spanisches Un­

ternehmen mit einer Minderheitsbetei­

ligung von Fiat. Über die kommenden 

Jahrzehnte waren praktisch alle SEAT 

Fiat-Lizenzbauten. Anfang der 1980er 

kam der Bruch; die erste Version des Ibi­

za als selbstkonstruiertes Modell (mit 

Entwicklungshilfe von Porsche) ging an 

den Start. 1982 begann die Zusammen­

arbeit mit dem Volkswagenkonzern, die 

1986 in der Übernahme gipfelte. Im Kon­

zern spielt SEAT die «sportliche Tochter»; 

obwohl mit oft identischer Technik aus­

gestattet wie die deutschen Geschwis­

ter, gelten die spanischen Ableger als 

rassiger.

Auch von SEAT bietet die GNG AG die 

komplette Modellpalette an – vom Klein­

wagen Ibiza über den beliebten Leon und 

den Familienvan Alhambra bis hin zu den 

SUV Arona, Ateca und Tarraco. Elektrisch 

unterwegs sein kann man bei SEAT mit 

dem Mii electric und dem Leon e-Hybrid; 

der Ibiza und der Arona sind auf Wunsch 

auch mit CNG-Gasmotoren erhältlich.
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VW Nutzfahrzeuge
Schon 1945 produzierte VW in Wolfsburg 

Kastenwagen auf Käfer- und Kübelwagen­

basis für die Post und andere Behörden. 

Die Geschichte der Grossserienproduktion 

von VW-Nutzfahrzeugen begann allerdings 

1950 mit Aufnahme der Serienfertigung des 

VW Transporter, im Volksmund als VW-Bus 

oder Bulli bezeichnet, der schnell Kultsta­

tus erreichte und heute in seiner sechsten 

Ausbaustufe erhältlich ist. Mit dem LT (Las­

ten-Transporter) doppelte VWN 1975 nach; 

2006 wurde die erfolgreiche Transporterrei­

he in Crafter umbenannt. 

Die GNG AG bietet die komplette VW-Nutz­

fahrzeuge-Modellpalette an, die 18 Typen 

umfasst: Vom Kompakttransporter Caddy 

über die Kleinbusse Caravelle und Multi­

van, die Transporter 6.1 und Crafter bis hin 

zum Pickup Amarok. Der Crafter ist auch als 

Fahrgestellmodell für Individualaufbauten 

erhältlich. Und mit dem e-Crafter und den 

ABT-eLine-Modellen e-Transporter 6.1 und 

e-Caravelle 6.1 ist man auf Wunsch kom­

plett elektrisch unterwegs

VW Camper
Wer erinnert sich nicht an das Kult-Wohn­

mobil schlechthin, den VW Bulli? Schon 

die erste Baureihe T1 (von 1950 bis 1967 

gebaut) wurde gerne genutzt, um ungeahn­

te Freiheiten und die Welt entdecken zu 

können. Seither gab und gibt es von jeder 

Transporter-Modellreihe spezielle Camper-

Ausführungen.

Heute bietet Volkswagen Nutzfahrzeuge 

in zwei Baureihen Wohnmobil-Modelle an: 

vom Caddy und vom T6. Der Caddy Beach 

hat serienmässig ein breites Klappbett, 

eine blickdichte Kapuzengardine für die 

Frontscheibe, Magnetgardinen für die Sei­

tenfenster, Stautaschen, Klapptische für 

die Rücksitze und viele weitere Details, die 

das Entspannen leicht machen. Der Califor­

nia 6.1 und der California 6.1 Beach sind 

zwar kompakt und komfortabel, gleichzeitig 

aber Wohnzimmer, Küche und Schlafzim­

mer in einem. Und der Grand California, der 

grosse Bruder des California, hat von allem 

noch etwas mehr – mehr Raum, mehr Kom­

fort, mehr Freiheit. Ein vollausgestattetes 

Ferien-Zuhause auf Rädern!



So macht die Arbeit Spass
Für jeden Job ein starker Partner

Täglich erwarten uns neue Herausforderungen. Gut zu wissen, dass Sie einen Partner zur
Seite haben, der Sie perfekt unterstützt. Jedes VW Nutzfahrzeug ist mit wegweisenden
Technologien ausgerüstet, welche die Wirtschaftlichkeit erhöhen. Das verstehen wir
unter Qualitätsarbeit. VW Nutzfahrzeuge. Die beste Investition.

volkswagen-nutzfahrzeuge.ch

mf_201027_VW_Nutz_Range_Anz_210x297mm_d_CO.indd   1 28.10.20   17:49



GNG AG
Langfeldstrasse 10

9200 Gossau SG

T. +41 71 388 57 57

gng@gng.ch

www.gng.ch


