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Cristuzzi bietet massgeschnei-
derte Losungen fiir den gesamten
Immobilienzyklus.
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EDITORIAL

70 Jahre Cristuzzi,
100% Zukunft

Seit 70 Jahren agiert die Cristuzzi Gruppe
als umfassender Anbieter von Immo-
bilien- und Architekturdienstleistungen
im Rheintal. Was als bescheidener
Einmannbetrieb begonnen hat, ist heute
ein Unternehmen, das die ganze Wert-
schopfungskette im Immobiliengeschiaft
umfasst: Planen, ausfithren, sanieren,
verkaufen, bewirtschaften, bewerten und
entwickeln fiir ganze Generationen von
Kunden.

Bis heute ist die Gruppe im Familien-
besitz: Die dritte Unternehmergeneration
fiihrt das Unternehmen mit den rund

35 Mitarbeitenden nachhaltig und mit
Weitblick bereits seit rund 10 Jahren

in die Zukunft. Die Nachfolgel6sung von
der zweiten zur dritten Generation ist
familienintern gegliickt.

In den vergangenen 70 Jahren durften
wir als Kunden und Partner der Cristuzzi
Gruppe immer wieder und mit allen
Generationen der Familie Cristuzzi zu-
sammenarbeiten: Als Unternehmer
schitzen wir die unkomplizierte Macher-
qualitat gepaart mit hoher Fachkom-
petenz aller Beteiligten auf unseren Pro-
jekten.

Dies zeigt sich aktuell an unserem
Leuchtturmprojekt in Oberriet exem-
plarisch: Der «Park Unique» wird
der Ort, wo Automobilgeschichte auf

Energiezukunft trifft. Cristuzzi als unser
planender und ausfiihrender Architekt
ist bei der Realisation dieses Grossvorha-
bens federfiihrend an unserer Seite.

Auch als einer der grossten Immobilien-
bewirtschafter der Region Rheintal ist
Cristuzzi ein wichtiger Partner unserer
Firmengruppe: Wir arbeiten eng auf den
bewirtschafteten Liegenschaften im
Bereich der Gebdudeenergiemessungen
zusammen und sorgen damit gemein-
sam fiir mehr Nachhaltigkeit im Gebiu-
depark.

Letztlich gilt mein Dank der Familie
Cristuzzi auch fiir ihren jahrzehntelangen
Einsatz fiir den Wirtschaftsstandort
Rheintal: Wir brauchen engagierte Unter-
nehmer/innen, die sich fiir die Standort-
qualitit unserer Region einsetzen und
hier qualifizierte Arbeitsplidtze anbieten,
um weiterhin als Region prosperieren
zu konnen.

Fir die ndchsten 70 Jahre wiinsche ich
der Familie und dem Unternehmen
somit viel Gliick und Unternehmergeist
und freue mich auf die weitere gemein-
same Zusammenarbeit.

03



o s

04 Special Mai 2025



IMMOBILIEN

«Digitalisierung
hilft uns, Pro-

zesse effizienter

zu gestalten»

Andrea Cristuzzi, Sie leiten die Immo-
bilienbewirtschaftung bei Cristuzzi.
Welcher Wandel hat Thre Arbeit in
den letzten Jahren besonders geprigt?
In der Immobilienbewirtschaftung sind
wir als Anbieter von umfassenden
Betreuungsmandaten fiir Liegenschafts-
eigentliimer dann erfolgreich, wenn wir
die vielen administrativen Prozesse effi-
zient abwickeln kdnnen und damit eine
grosse Menge an Mandaten abwickelbar
werden. Hier hilft uns die Digitalisie-
rung seit Jahren, besser zu werden. Be-
sonders im Bereich des oftmals eher
schwerfilligen und papierlastigen Miet-
rechts haben wir grosse Fortschritte
gemacht, indem wir Abliufe digitalisiert
und vereinfacht haben. Es ist unser Ziel,
administrative Prozesse so zu gestalten,
dass sie unseren Kunden spiirbare Vor-
teile bringen.

Daniel Romer, wie wirkt sich diese
Digitalisierung auf Ihre Arbeit im Be-
reich Verkauf und Bewertungen aus?

Wir verfligen in unserem Marktgebiet
iber eine hervorragende Kompetenz in
der Einschitzung des Marktwertes einer
Liegenschaft. Diese basiert auf unserer
Markterfahrung und der digitalen Ver-
arbeitung relevanter Daten. Die korrekte
Preiseinschitzung zu Beginn ist fast
der wichtigste Schliissel fiir eine erfolg-
reiche Vermarktung. Dabei nutzen wir
digitale Werkzeuge, um Marktanalysen
prazise und schnell durchzufiihren.
Wichtig ist es, den Interessenten ein gutes
Geflihl und Vertrauen zu vermitteln -
denn auch personliche Beratung spielt
trotz Digitalisierung eine zentrale Rolle.

Cristuzzi steht fiir personliche
Betreuung. Was bedeutet das konkret
im Alltag der Immobilienbewirt-
schaftung?

Andrea Cristuzzi: Wir betreuen rund
6500 Mietobjekte fiir rund 200 Kunden
in der ganzen Ostschweiz. Dazu kom-
men nochmals rund 60 Stockwerkeigen-
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Herzlichen Gliickwunsch zu 70 Jahren Erfolg!

Wir gratulieren der Cristuzzi-Gruppe zum 70-jahrigen Jubilaum und bedanken uns flr die
langjahrige vertrauensvolle Zusammenarbeit.

Mit Stolz begleiten wir die Cristuzzi-Gruppe als zuverlassiger Partner bei zahlreichen Projekten.
Wir freuen uns auf viele weitere gemeinsame Jahre.

lhr Partner fir Sonnen-, Wetter- & Insektenschutz mit der [=]B 4[]
grossten Ausstellung im Rheintal auf Gber 400m?. H é

Feldstrasse 17 - 9434 Au - www.beerlistoren.com E-' :

QY
OPPEL I

F +41 (0)71 747 47 81

AU FZ U G E AG info@koeppel-aufzuege.ch
www.koeppel-aufzuege.ch

BEERLI

SONNEN- & WETTERSCHUTZ

Koéppel Aufziige AG
Auerstrasse 36
9442 Berneck

fifty-four.
Evolving ideas.
Yours to grab.

bureau54.com

Danke

the
54 bureau.

the

agency.

dass wir seit 1955 mit euch
zusammenarbeiten dirfen Spirig Vogel

Haustechnik und Gebidaudehiille
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timergemeinschaften. Jeder unserer Kunden hat
einen zugewiesenen Mandatsleiter oder eine Man-
datsleiterin, die die erste Ansprechperson fiir alle
Anliegen ist. Unser geografischer Rahmen von rund
einer Stunde Fahrzeit ab unseren Standorten in
Widnau und Mels ermdglicht es uns, schnell und
flexibel vor Ort zu sein.

Ein wichtiger Aspekt Ihrer Betreuung ist, dass
Sie Wohnungsabnahmen und -iibergaben immer
personlich durchfiihren.

Andrea Cristuzzi: Das ist flir unsere Kunden ein kla-
rer Vorteil, den grosse Anbieter in dieser Form oft
nicht bieten kénnen. Wir legen grossen Wert dar-
auf, dass unsere Mandatsleiter jederzeit personlich
erreichbar sind und bei Problemen unmittelbar vor
Ort unterstiitzen konnen. Diese Nihe ist ein grosser
Vorteil gegeniiber grosseren Anbietern, die hdufig
auf Distanz agieren.

Welche Herausforderungen ergeben sich dabei?
Andrea Cristuzzi: Hiufig stehen wir vor Zielkon-
flikten zwischen Eigentiimern und Mietern. Hier
ist es wichtig, dass unsere Bewirtschafter nicht nur
sachkompetent sind, sondern auch Fingerspitzen-
geflihl mitbringen, um Konflikte 16sen zu konnen.
Diese Kompetenz und Nidhe zum Kunden unter-
scheidet uns von vielen Mitbewerbern.

Wie setzen Sie Digitalisierung und nachhaltige
Ansitze in der Bewirtschaftung Ihrer Immobi-
lien konkret um?

Andrea Cristuzzi: Fast alle unsere Prozesse sind
heute digital implementiert - von Wohnungsiiber-
gaben mit dem Tablet {iber virtuelle Rundgénge bis
hin zur digitalen Rechnungsverarbeitung. Beson-
ders hervorheben mdchte ich unser browserbasier-
tes Eigentlimerportal, das wir vor rund 1,5 Jahren
eingefiihrt haben. Eigentiimer konnen dariiber
jederzeit den Zustand ihrer Liegenschaft abrufen,
Dokumente einsehen oder Abrechnungen nach-
verfolgen.

Und was kann dieses Portal alles?

Das Portal ermoglicht es uns, transparenter und
effizienter mit unseren Kunden zusammenzuarbei-
ten. Viele Eigentiimer schitzen den unkompli-
zierten Zugriff auf alle relevanten Daten und die
Moglichkeit, schnell Feedback zu erhalten. Diese
direkte Verbindung unterscheidet uns klar von Mit-
bewerbern, die oftmals weniger flexibel auf in-
dividuelle Anliegen eingehen konnen. Besonders
erfolgreich sind wir mit unseren CO,-Absen-
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metallbau - heizungen wir gratulieren zum jubildum

STAHL- UND METALLBAUTEN
SCHLOSSERARBEITEN

£
9
3
rathausplatz 11a ZENTRALHEIZUNGSANLAGEN g
9442 berneck OL- UND GASFEUERUNGEN ;
tel. O71 747 10 40 SONNENKOLLEKTOREN a
info@federer-berneck.ch WARMEPUMPEN s
“
0
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QSplan ((‘

Qualitatssicherung und Planung Cristuzzi
im Brandschutz
wir gratulieren!

Rimlang - Balgach | www.qgsplan.ch

A
Y
BNL Haustechnik

Beratung. Planung. Ausfihrung

Engagement tir Exzellenz

Kompetenz & Vertrauen

Kamorweg 6 9434 Au / SG - Tel. +41 71 744 11 77 - info@bnl-haustechnik.ch - www.bnl-haustechnik.ch

Innen & Aussen
Isolierungen
Malen
Fassaden
Neubau
Trockenbau

Neunfeld 1189, CH-9434 Au
T+4176 32173 55
info@gjuragips.ch

gjuragips.ch
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altstatten

heerbrugg

kungspfad-Projekten, bei denen wir die Emissio-
nen einzelner Liegenschaften kontinuierlich senken
konnten.

Wie reagieren Ihre Eigentiimer auf diese digita-
len Losungen?

Andrea Cristuzzi: Das Feedback ist durchwegs posi-
tiv. Viele schétzen es, dass sie jederzeit Zugriff auf
relevante Informationen haben und diese Prozesse
digital und effizient ablaufen.

Daniel Romer, wie sieht der Markt fiir Eigen-
tumsobjekte aktuell aus?

Bei Eigentumsobjekten ist seit Jahren eine klare
Knappheit spiirbar. Freistehende Einfamilienhduser
sind zur Raritit geworden, was sich auch in den
hohen Preisen widerspiegelt. Gerade in diesem Um-
feld ist eine exakte Bewertung und professionelle
Vermarktung entscheidend.

rebstein

bauunternehmung

Was zeichnet IThre Herangehensweise bei der Be-
wertung und Vermarktung von Immobilien aus?
Daniel Romer: Die Basis bildet die Lage eines Grund-
stiickes. Aufbauend auf dieser muss das Produkt
gezielt flir die passende Kundschaft entwickelt wer-
den. Im Vordergrund miissen immer die Bediirf-
nisse der zukiinftigen Nutzer stehen, sei dies fiir
Wohn- oder Gewerbenutzung. Wir begleiten unsere
Kunden auch bei Entwicklungsprojekten in The-
men der Finanzierung und finden mit regionalen
Banken passende Losungen. Diese enge Zusam-
menarbeit ist ein wichtiger Teil unserer Beratungs-
leistung, insbesondere bei Portfolioerweiterungen,
die wir mit unserer Architekturabteilung gezielt
umsetzen.

Worin unterscheidet sich Cristuzzi von anderen
Anbietern und was macht Sie einzigartig?

Daniel Romer: Wir sind kein grosser, schweizweit ta-
tiger Anbieter, aber unsere regionale Kompetenz
und Néihe zu unseren Kunden sind klar von Vorteil.
Wir bieten personliche Betreuung, direkten Zugang
zu Firmeninhabern und massgeschneiderte Lo-
sungen. Diese Kombination aus Technologie, Erfah-
rung und Kundennéhe ist unser Erfolgsrezept.

Anzeige

V. /72 9 /74

bauuntarnehmung

ruthi

oberriet

Ihre Baupartner vom HUKA-Baupool

grabs
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ARCHITEKTUR

«Ein guter Ent-
wurf ist immer
ein Prozess»

Marco Cristuzzi, was macht einen
guten Entwurf fiir Sie aus - und wie
bringen Sie individuelle Bauherren-
wiinsche mit funktionalen und
gestalterischen Anspriichen in Ein-
klang?

Entwerfen ist ein Prozess, der auf ver-
schiedenen Ebenen stattfindet. Dabei
miissen von Anfang an die Bediirfnisse
der Bauherrschaft, der Nutzer und der
Architektur einbezogen werden. Der
Entwurfsprozess ist Denkarbeit in meh-
reren Stufen und erfordert einen inten-
siven Austausch mit der Bauherrschaft.
Das kann anstrengend sein, besonders
wenn jemand zum ersten Mal baut. Aber
genau das ist die Aufgabe des Architek-
ten: den Bauherrn durch diesen Prozess
zu fithren und zur richtigen Zeit die
richtigen Fragen zu stellen.

Bei Cristuzzi geht Architektur iiber
das Gebiude hinaus - welche Rolle
spielen Umgebung, Nutzung und Nach-
haltigkeit in Ihrer Entwurfsarbeit?
Marco Cristuzzi: Der klassische Architekt
ist ein Generalist - das ist seine Stéarke.

10 Special Mai 2025

Beim Bauen soll immer gelten: Das Neue
muss besser sein als das Alte. Dazu ge-
hort, dass man von Anfang an iiber den
Tellerrand, d.h. liber die Parzellengren-
ze, hinausblickt. Ein Bauprojekt beginnt
mit der Analyse des Kontexts. Dazu zih-
len gesetzliche Vorschriften, 6konomi-
sche Uberlegungen, die Wiinsche der
Nachbarn sowie kulturelle und archi-
tektonische Aspekte. Alles andere wére
das Gegenteil von Nachhaltigkeit. Denn
architektonische Qualitét «splirt» man,
auch als Laie. Dann «geféllt» einem ein
Gebaude oder eine Umgebung. Und
«schone» Bauten bleiben linger stehen
als solche, die niemand mag.

Welche Herausforderungen stellen
sich bei der Planung von Neubauten
im baulichen Kontext - und wie
gehen Sie mit diesen gestalterisch
um?

Marco Cristuzzi: Unsere Gesellschaft
stellt hohe Anforderungen an Baupro-
jekte. Dutzende Gesetze und Normen
miissen befolgt werden. Oftmals sind
diese so technisch formuliert, dass sie

architektonische Qualitit erschweren.
Man will per Vorschrift etwas verbes-
sern und verschlechtert damit andere
Dinge. Die Herausforderung besteht
darin, im Dialog mit Bauherrschaft und
Behorden einen umsetzbaren Weg zu
finden. Hier sind Kreativitit und Flexi-
bilitit gefordert, um innovative Losun-
gen zu entwickeln. Architektur ist auch
immer ein Dialog zwischen Vergangen-
heit, Gegenwart und Zukunft.




Das Portfolio Ihrer Projekte reicht von Wohn-
iiberbauungen bis zu Gewerbebauten. Wie ge-
lingt es Threm Team, bei so unterschiedlichen
Projekttypen stets eine Klare architektonische
Handschrift zu bewahren?

Marco Cristuzzi: Ein Stil allein fiihrt nicht automa-
tisch zu guter Architektur. Qualitét entsteht durch
den Planungsprozess. Die Kunst besteht darin, An-
spriiche zusammenzufiihren und in ein stimmiges
Projekt zu giessen. Der Stil ergibt sich aus der Ar-
beitsweise unseres Teams und ist nie ein personli-
cher Stempel. Vielmehr geht es darum, die besten

Losungen herauszufiltern und zu einem kohéren-
ten Konzept zu verdichten.

Was bedeutet fiir Sie personlich gute Archi-
tektur - und gibt es ein Projekt von Cristuzzi,
das Sie besonders gerne reprisentieren?

Marco Cristuzzi: Gute Architektur vereint Bestin-
digkeit, Zweckmassigkeit und Schonheit. Diese
Aspekte miissen im Gleichgewicht stehen. Ein ext-
ravagantes Werk ist wertlos, wenn es schlecht
nutzbar ist. Unser Projekt Miillerhiisli in Berneck

1



Fiir jeden Betrieb die richtige Losung.
Wir beraten Sie gerne.

Jérome Weber, Generalagent

Generalagentur Rheintal
Jérome Weber

T 071886 96 96, rheintal@mobiliar.ch dle MOblllar

mobiliar.ch/rheintal

Nu[aom

neue | universelle | communication

1995588

Planung und Beratung
Elektroinstallationen
Photovoltaik
Sicherheitsanlagen
Telefonanlagen

"Zusaommenkommen ist ein Beginn, Zusammenbleiben ist ein Fortschriff, Zusammenarbeiten ist ein Erfolg”

Herzlichen CGlickwunsch zum stolzen
70 Jahre Jubildum!

Diepoldsauerstrasse 17 | 9443 Widnau | nucom.ch | info@nucom.ch | 071 / 727 14 18

ETA GmbH

INSTALLATIO

Sonnenstrasse 6

9434 Au/ SG

T. 071 555 61 56
info@eta-installationstechnik.ch
www.eta-installationstechnik.ch

SANITAR HEIZUNG SOLAR

70 Jahre Leidenschaft und Leistung -
danke fur die starke Partnerschaft
und das Vertrauen in unsere Arbeit.
Auf viele weitere erfolgreiche Jahre!

FRIGEL Kalte - Klima - Kithlraumbau
9524 Zuzwil, +41 71914 41 41
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ist ein gutes Beispiel: Es fiigt sich unauffallig und
selbstverstindlich in den historischen Kontext
ein. Die positiven Riickmeldungen von Bauherr-
schaft, Bewohnern und Nachbarn bestétigen, dass
das Projekt funktioniert.

Alexandra Venzin, Sie vereinen zeichnerisches
Know-how mit immobilienwirtschaftlicher
Expertise - wie profitieren Sie in Ihrer Arbeit
von dieser Kombination?

Dank meiner Doppelfunktion als Teamleiterin
Zeichner und Immobilienbewerterin kann ich Im-
mobilien sowohl gestalterisch als auch wirtschaft-
lich ganzheitlich betrachten. Die zeichnerische
Arbeit bildet die Basis fiir eine prizise Erfassung,
wihrend mein architektonisches Verstindnis hilft,
Potenziale, Risiken und Aufwertungschancen
differenziert zu erkennen - insbesondere bei Um-
bauten oder Bestandesliegenschaften.

Was sind Ihrer Erfahrung nach haufig unter-
schiitzte Faktoren bei der Wertermittlung

von Immobilien - und wie kann gute Architek-
tur hier einen Unterschied machen?

Alexandra Venzin: Haufig unterschitzt werden
Faktoren wie bauliche Flexibilitat, Qualitit der Er-

schliessung, Zustand der Haustechnik oder das
Entwicklungspotenzial unter neuem Baurecht.
Auch energetische Aspekte werden oft nur ober-
flachlich betrachtet. Gute Architektur denkt an

die Zukunftsfihigkeit eines Objekts und ermoglicht
eine wirtschaftlichere Bewirtschaftung sowie
langfristig hoheren Komfort und Werthaltigkeit.

Welches Projekt hat Sie personlich besonders
gefordert - oder ist IThnen aus zeichnerischer Sicht
besonders in Erinnerung geblieben?

Alexandra Venzin: Besonders eindriicklich war

ein Schulhausbau, den wir von der Entwurfsidee
bis zur Werkplanung begleiteten. Es handelte sich
nicht um einen Neubau auf der griinen Wiese, son-
dern um einen sensiblen Anbau zwischen beste-
henden Bauten. Die Integration in die vorhandene
Architektur brachte planerische Herausforderun-
gen, insbesondere bei Anschlussdetails. Die Projekt-
struktur war komplex, mit zahlreichen Beteiligten
und einem externen Projektmanagement. Dieser
Lernprozess zeigte uns, wie wichtig strukturierte
Schnittstellen und klar definierte Informations-
fliisse sind.
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Dampfbad - modern und
gleichzeitig zeitlos.

PROFIL

Wellness nach

Mass - seit uber

50 Jahren

Die FITPA setzt dabei auf Schweizer
Qualitdt und echte Handarbeit: Jede An-
lage wird in der hauseigenen Schreine-
rei gefertigt und von eigenen Monteuren
installiert. Der Kundenwunsch steht
dabei stets im Mittelpunkt - sei es eine
kleine Sauna unter der Dachschrige
oder ein Finarium fiir ein grosses Well-
nessresort. Auch bei Materialien, For-
men und Farben kennen die Experten
kaum Grenzen.

«Unser Ziel ist es, Anlagen nicht nur
zum Anschauen, sondern vor allem zum
Benutzen zu bauen», sagt Marketing-
leiter Marco Nussbaumer. Besonders stolz
ist er auf das vollautomatische Fina-
rium: eine Kombination aus Sauna und
Dampfbad, die Krauterdiampfe inte-
griert und fiir wohltuende Entspannung
sorgt - ganz ohne Bedienaufwand.

Neben Saunen und Finarien bietet die
FITPA auch Infrarotkabinen, Whirl-
pools, Erlebnisduschen und Fitness-
gerite an. Auch ins Portfolio gehort die
Planung von Wellnessbereichen als
eigenstindige Dienstleistung. Damit be-
gleitet die FITPA Bauherren, Architekten
und Innenarchitekten von der ersten
Idee bis zur fertigen Anlage und iiber-
nimmt auch kiinftige Unterhalts-
arbeiten.

Ein Meilenstein in der jiingeren Ge-
schichte des Unternehmens war der
Neubau in Thal - direkt beim Kreisel
Buriet. Die neue Planungs-, Produktions-
und Ausstellungsstitte wurde in Zu-
sammenarbeit mit der Firma Cristuzzi
realisiert. «Durch den Umzug konnten
wir unsere Abldufe optimieren und unse-
ren Standort im Wellnessmarkt noch-
mals starken», sagt Nussbaumer.

Die Herausforderungen in der Branche
sind gross - vom Zeitdruck auf Baustellen
bis hin zu Vertrauensfragen. Doch die
FITPA bleibt sich treu: Qualitit vor Quan-
titat, Service auch nach Jahren, und ein
zufriedener Kunde als grosstes Ziel.

Mit Innovationsgeist, Energieeffizienz
und nachhaltigem Denken entwickelt
das Unternehmen seine Produkte stetig
weiter. Der familiengefiihrte Betrieb
blickt optimistisch in die Zukunft - und
denkt bereits jetzt an die dritte Gene-
ration.

FITPA - Fitness-Partner AG
Wiesentalstrasse 14

CH-9425 Thal

T +4171898 40 00
info@fitpa.ch
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REFERENZEN

Cristuzzi setzt
Akzente im Rheinta

1 «Gmiind», Heerbrugg
Fertigstellung: 2025

Leistungen: 100% Architekturleitungen,
Verkauf, Verwaltung

Details: Sechs moderne Hduser mit
idealer Westausrichtung, viel Sonnen-
licht, direktem Tiefgaragenzugang

und einem herrlichen Blick auf die Bern-
ecker Rebberge.

2 «Dreispitz», Heerbrugg
Fertigstellung: 2020

Leistungen: Erstvermietung

Details: Die Uberbauung bietet 40 helle
Mietwohnungen mit hochwertigen
Materialien sowie rund 700 m® Gewerbe-
flache. Wohnen und Arbeiten werden
zentral vereint.

3 Wettbewerb Strandbad,
St.Margrethen

Fertigstellung: 2019

Details: FUr das neue Strandbad am
Bruggerhorn entwickelte unser Biro im
Rahmen des Wettbewerbs einen Holz-
bau mit gezacktem Dach, der Land-
schaft und Nutzungszonen auf beson-
dere Weise miteinander verbindet.
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4 «Am Wolfensberg», Degersheim

Fertigstellung: 2024

Leistungen: 100% Architekturleitungen, Erstvermietung,
Verwaltung

Details: Die ruhige Wohntiberbauung nahe dem Dorfzentrum
Uberzeugt mit modernem Komfort, hochwertigem Ausbau und
naturnahem Wohnen mit besonderem Wohngefthl.

5 «Stoffelareal», Mels

Seit 2019

Leistungen: STWEG-Verwaltung

Details: Die STWEG «Weberei» mit 66 Einheiten im Uptown-
Areal vereint stilvolle Wohnungen und Ateliers. Die Architektur
verbindet historischen Charme mit modernem Komfort.

6 Alters- und Pflegeheim Zehntfeld, Widnau
Fertigstellung: 2024

Leistungen: Baumanagement

Details: Der Bau von Cukrowicz Nachbaur Architekten bie-
tet hochwertige Appartements, eine offene Lobby, ein
offentliches Bistro sowie einen grosszigigen Gartenpark.

7 Eigentumswohnung, Widnau

Abgeschlossen: 2025

Leistungen: Verkauf

Details: Moderne 3,5-Zimmer-Wohnung mit grosser
Sudwest-Terrasse, zugdnglich von allen Zimmern. Inklusive
Tiefgaragenplatz, Keller und zusdtzlichem Stauraum.
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REFERENZEN

8 «Gemiisewerk», Diepoldsau

Fertigstellung: 2025

Leistungen: 100% Architekturleitungen

Details: Der funktionale Neubau im Industriegebiet tGber-
zeugt durch Effizienz und eine Photovoltaik-Anlage auf dem
Dach, die eine nachhaltige Energieversorgung sicherstellt.

9 «Oakwood», Balgach

Fertigstellung: 2026

Leistungen: 100% Architekturleitungen, Erstvermietung,
Verwaltung

Details: Mehrfamilienhaus mit elf grosszigigen Wohnungen.
Das Sichtmauerwerk kombiniert traditionelle Handwerks-
kunst mit dem Anspruch der Bauherrschaft, eine stimmige
Atmosphdre zu schaffen.

10 Verkauf Renditeliegenschaft, Mels

Abgeschlossen: 2023

Leistungen: Verkauf

Details: Die Liegenschaft bietet 18 grossztigige Wohnungen,
einen gepflegten Aussenbereich mit Spielplatz, 23 Tief-
garagenplatze, Aussenparkpldtze und grosse Lagerrdgume.

11 «Haus am Hang», Balgach

Fertigstellung: 2023

Leistungen: 100% Architekturleitungen

Details: Das Privathaus am sonnigen Stdhang bietet einer
Familie viel Raum und zusatzlich eine gemdutliche Einleger-

wohnung. Grosse Fenster eréffnen den Blick ins Tal und in
die Alpen.



Der neue Stil
fur Ihr Bad

Herzliche Gratulation zum
70-jahrigen Firmenjubilaum

Sanitas Troesch AG
Simonstrasse 5 | 9016 St.Gallen
Tel. +41 71282 55 42 | sanitastroesch.ch

Bad.Kiiche.Leben. TROESCH
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Wir sind Ihr Ansprechpartner
FUr PI3ttli und Verlegeservice

Als Importeur mit eigenem Showroom und Verlegeservice
kénnen wir eine breite Auswahl an Qualitatsplattli
zu Top-Preisen anbieten.

In Zusammenarbeit mit unseren Sanitdrpartnern
bieten wir auch komplette Bad-Sanierungen an.
Dabei bleiben stets wir Thr Ansprechpartner.

Hauptstrasse 43 9436 Balgach +417152515 88
info@reho-hasler.ch www.reho-hasler.ch

Let the life in.

Grosser, starker, weiter!
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70-dahr-Jubilaum und
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REFERENZEN

12 «Park Unique», Oberriet
Fertigstellung: 2026

Leistungen: 100% Architekturleitungen
Details: Dieses besondere Autohaus kombi-
niert Sammler-Einstellplatze mit 6ffentlich
zugdnglichen Waschanlagen, Tankstellen,
E-Ladeplatzen und einem Bistro im Erdge-
schoss.

13 3-Parteien-Terrassenhaus,
Berneck

Fertigstellung: 2024

Leistungen: 100% Architekturleitungen,
Verkauf, Verwaltung

Details: Hochwertiges Terrassenhaus mit
drei exklusiven Eigentumswohnungen, die
Raum far individuelle Wohnformen und
eine beeindruckende Aussicht Uber Berneck
bieten.

14 Einfamilienhaus, Widnau
Abgeschlossen: 2025

Leistungen: Verkauf

Details: Das freistehende Einfamilienhaus
bietet Uber 160 m?* Wohnfldche mit opti-
maler Raumaufteilung. Ruhig und dennoch
zentral gelegen, erganzt ein exklusiver
Garten die idyllische Wohnatmosphdre.

1S Gewerbeliegenschaft, Sevelen
Abgeschlossen: 2024

Leistungen: Verkauf

Details: Vielseitig nutzbare Gewerbefldchen
mit klimatisierten Bereichen und guter
Logistik. Eine exklusive Attikawohnung mit
grosser Terrasse ergdnzt das Angebot.
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ANGEBOT

Cristuzzi: lhr Partner
fur umfassende
Immobilienlosungen

22 Special Mai 2025

Andrea Cristuzzi, Geschaftsfihrerin und Inhabe-
rin, erklart: «Das «Alles aus einer Hand»-Angebot
von Cristuzzi ist fiir unsere Kunden in der Projekt-
entwicklung enorm wichtig und auch unser wich-
tigstes Alleinstellungsmerkmal. Es gibt nur wenige
Anbieter auf dem Markt, die sowohl in der Immo-
bilien-Treuhand alle Dienstleistungen abdecken
konnen und gleichzeitig eine Architekturabteilung
fihren.»

Bewirtschaftung: Mehr als nur Verwaltung
Die Immobilienbewirtschaftung bei Cristuzzi geht
weit Uiber die iiblichen administrativen Aufgaben
hinaus. «Der Werterhalt der Liegenschaft ist unser
hochstes Ziel», sagt Andrea Cristuzzi. «Wir betreu-
en alle Stakeholder rund um die Immobilie - Mieter,
Handwerker, Hauswarte oder Behorden - bediirf-
nisgerecht und bieten auch umfassende Beratung
zu Sanierungen, Renovationen oder Verkidufen.»
Mit dieser umfassenden Betreuung stellen wir sicher,
dass der Wert der Liegenschaft langfristig erhalten
bleibt.

Erstvermietung: Professionelle Vermarktung
Die Erstvermietung von Neubauten gehort zu un-
seren Spezialgebieten. «Eine Erstvermietung ist bei
uns immer ein «verkaufsiahnlicher Prozess» und
wird von unserem Verkaufsteam abgewickelt», er-
klart Cristuzzi. Der Prozess umfasst die Analyse
der Zielgruppe, die Erstellung eines gezielten Ver-
marktungsplans und die Prisentation jedes Neu-

baus. Diese prizise Planung stellt sicher, dass Leer-
stinde minimiert und die passenden Mieter schnell
gefunden werden.

Verkauf: Rundum betreut bis zur Schliissel-
libergabe

Cristuzzi begleitet den gesamten Verkaufsprozess,
von der ersten Einschitzung bis hin zur Ubergabe
der Schliissel. «Wir erstellen Verkaufsunterlagen,
kiimmern uns um Besichtigungen und wickeln
samtliche rechtliche Schritte ab», erklart Andrea
Cristuzzi. «Dabei beriicksichtigen wir die Bediirf-
nisse der Verkdufer und kimmern uns um einen
reibungslosen Ablauf auch auf Seiten der Kaufer
von der Einholung der Finanzierungsbestétigung,
iber die Verhandlung der Konditionen bis hin zur
korrekten Deklaration der Grundstiickgewinnsteu-
er fiir die Verkaufer.» Diese umfassende Betreuung
sorgt fiir einen reibungslosen Verkaufsprozess und
entlastet beide Seiten, Kaufer und Verkaufer.

Immobilienbewertung: Prdzise Einschdtzungen
Die Immobilienbewertung spielt eine entscheiden-
de Rolle, besonders bei Erbteilungen, Kauf- oder
Verkaufsabsichten. «Eine Liegenschaftsbewertung



startet mit der Besichtigung des Objekts und der
Priifung durch unser Bewerterteam», erklért Cris-
tuzzi. «Oftmals iibernehmen wir auch die Rolle
des Mediators, wenn mehrere Parteien, etwa bei
Erbteilungen, beteiligt sind.» So sorgt Cristuzzi
dafiir, dass die Werte korrekt eingeschatzt werden
und alle Entscheidungen auf soliden und gut infor-
mierten Grundlagen getroffen werden konnen.

Andrea Cristuzzi:
Ndhe und
Verlasslichkeit.

Stockwerkeigentum: Kompetenz in kom-
plexen Fragen

Die Verwaltung von Stockwerkeigentum ist an-
spruchsvoll und erfordert viel Fachkompetenz.
Cristuzzi betreut iiber 60 Stockwerkeigentiimer-
gemeinschaften, viele davon schon iber Jahre hin-
weg. «Mit unserem Eigentlimerportal bieten wir
einen Mehrwert, da Eigentiimer jederzeit auf ihre
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Unterlagen und die Stammakten der Liegenschaft
zugreifen konnen», erkldrt Andrea Cristuzzi. In Zu-
kunft werden auch hybride Sitzungen angeboten,
bei denen Eigentiimer ihre Stimme digital abgeben
konnen. Dies tragt dazu bei, dass alle Beteiligten
aktiv in Entscheidungen eingebunden werden und
doch der hochste Komfort fiir alle mittels ortsun-
abhingiger Teilnahme gewéahrleistet werden kann.

Projektentwicklung: Vom ersten Entwurf bis
zur Umsetzung

Cristuzzi bietet in der Projektentwicklung eine
vollstandige Betreuung ihrer Kundschaft. «Wir er-
stellen bereits in einer frithen Phase eine Volumen-
studie und analysieren die Wirtschaftlichkeit eines
Projekts», erklart Andrea Cristuzzi. «Auch bei
Gesprachen mit Banken unterstiitzen wir die
Eigentiimer, da wir die Anforderungen der Finanz-
institute bestens kennen.» Durch die enge Zu-
sammenarbeit zwischen der Architektur- und Immo-
bilienabteilung wird jedes Projekt effizient und
reibungslos umgesetzt. So sorgen wir dafiir, dass
alle Aspekte eines Projekts von Beginn weg opti-
mal aufeinander abgestimmt sind.

Zustandsanalysen und Unterhaltsplanungen:
Langfristige Werterhaltung

Ein kontinuierlicher Unterhalt und regelméssige
Zustandsanalysen sind entscheidend fiir den lang-
fristigen Werterhalt einer Immobilie. «Wer seine
Liegenschaften proaktiv steuern mochte, muss wis-
sen, welche Investitionen anstehen», sagt Cristuzzi.
«Kontinuierlicher Unterhalt sichert den Wert-
erhalt und verhindert teure ad hoc Investitionen.»
Mit diesem praventiven Ansatz hilft Cristuzzi
seinen Kunden, unvorhergesehene Kosten zu vermei-
den und den Wert ihrer Immobilien langfristig zu
sichern.

Effizientes Zusammenspiel: Alles aus einer
Hand

Cristuzzi zeichnet sich durch das effiziente Zusam-
menspiel der verschiedenen Abteilungen aus.
«Wir behandeln jede uns anvertraute Liegenschaft,
als wire es unsere eigene», sagt Cristuzzi. «Die
hausinternen Wege sind kurz, und wir konnen so-
fort reagieren, wenn ein Problem auftritt.» Diese
enge Zusammenarbeit sorgt dafiir, dass alle Dienst-
leistungen nahtlos miteinander verkniipft werden.
Das Unternehmen gewihrleistet so Flexibilitdt und
schnelle Reaktionszeiten, die den Kunden zugute-
kommen.

Ein Erfolgsbeispiel: Neubauprojekt in
Degersheim

Ein Beispiel fiir das Zusammenspiel der verschie-
denen Dienstleistungen von Cristuzzi ist das Mehr-
familienhausprojekt in Degersheim. «Wir kennen
die Kunden schon seit Jahren und haben sowohl
die Planung als auch die Bauausfithrung tibernom-
men», sagt Cristuzzi. «Dabei waren alle Abteilun-
gen eng involviert - vom Entwurf bis hin zur Ver-
marktung und Bewirtschaftung.» Durch diese
ganzheitliche Betreuung konnte das Projekt effizi-
ent realisiert werden, und alle Beteiligten waren
mit dem Ergebnis zufrieden; die Wohnungen waren
von Beginn weg voll vermietet und damit die Ren-
tabilitdt der Projekte gesichert.

Eine ganzheitliche Lésung fiir alle Immo-
bilienbediirfnisse

Cristuzzi bietet seinen Kunden eine vollstindige
Betreuung iiber den gesamten Lebenszyklus einer
Immobilie hinweg. Das Unternehmen vereint Ex-
pertise in der Bewirtschaftung, Vermarktung, Be-
wertung und Entwicklung von Immobilien. Mit der
Kombination aus Immobilien-Treuhand und Ar-
chitektur liefert Cristuzzi massgeschneiderte Losun-
gen, die den langfristigen Erfolg der Immobilien-
projekte sichern.

Verkauf Service
Q) ZELLER

Herzlichen Gliickwunsch

Wir gratulieren zum 70-jahrigen Jubilaum!

Fir die vertrauensvolle Zusammenarbeit danken
wir der Cristuzzi Gruppe und freuen uns darauf,
auch in Zukunft gemeinsam Erfolge zu feiern.

Weissbadstrasse 32 | 9050 Appenzell
T+4171787 2121 | info@zeller-haushalt.ch

Anzeige
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GESCHICHTE

Eine Erfolgsgeschichte
voller Zukunft

1955

Toni Cristuzzi sel. grindet in Widnau
das Architekturburo Cristuzzi. Auf

25 m? an der Bahnhofstrasse 30 ent-
steht ein Einmannburo, das mit inno-
vativen Lésungen fur Landwirtschaft,
Wohnungsbau und Einfamilienhduser
schnell bekannt wird.

2020

Zum 65-Jahr-Jubildum Ubernehmen
Andrea Cristuzzi, Daniel Romer und
Marco Cristuzzi die Gesamtverantwor-
tung fur die Gruppe; sie erwerben alle
Aktien der Familienholding von der Vor-
gdngergeneration und stehen in der vol-
len unternehmerischen Verantwortung.

26 Special Mai 2025

2010

Cristuzzi eréffnet eine Zweig-
niederlassung der Immobilien-
Treuhand in Sargans, die 2019
ins Uptown Mels zieht. Fortan
werden vor allem Bewirtschaf-
tungsmandate in der Region
Sarganserland und bis nach Chur
und den unteren ZUrichsee be-
treut.

2023

Alexandra Venzin ergdnzt
als COO die Geschaftslei-
tung der Cristuzzi Architek-
tur AG und leitet gemein-
sam mit Marco Cristuzzi die
operative Fihrung.

1976

Toni Cristuzzi jun. beginnt mit
dem Aufbau der Immobilien-
Treuhand - ein neuer Unter-
nehmensbereich entsteht.



Cristuzzi feiert 70 Jahre Erfahrung, Leidenschaft und Qualitat. Dieses besondere
Jubilaum ist ein Moment, um unsere Wurzeln als traditionsreiches Unternehmen
sichtbar zu machen und gleichzeitig den Blick nach vorn zu richten. Mit der Kompagne
«70 Jahre. 100% Zukunft» verbinden wir unsere Geschichte mit unserem Anspruch,
nicht nur die Gegenwart zu gestalten, sondern auch die Zukunft aktiv mitzupragen.

1984

Einstieg Rolf Cristuzzi
Rolf Cristuzzi Ubernimmt
nach Abschluss seines Stu-
diums zum Architekt ETH
das Architekturbtro als Ge-
schaftsfuhrer. Gleichzeitig
wird die Cristuzzi Holding AG,
die heutige Familienholding,
gegrundet.

2015 2018
Neue Generation libernimmt Eintritt Marco Cristuzzi
Verantwortung Der zum Architekt ETH ausge-

bildete Marco Cristuzzi tritt
nach Lehrjahren bei namhaften
Zircher Entwurfsbiros (Gigon
Guyer Partner Architekten)

als Mitinhaber ein und Uber-
nimmt die Leitung der Cristuzzi
Architektur AG.

Andrea Cristuzzi tritt ins Unternehmen
ein und Ubernimmt die Immobilien-
Treuhand von ihrem Vater Toni. 2016
folgt ihr Ehemann Daniel Romer, der
fur diese neue berufliche Herausforde-
rung den Immobilienberatungsunter-
nehmen Wist Partner AG in Zirich

verldsst.

2025

70 Jahre. 100% Zukunft.
Cristuzzi startet mit frischem Bran-
ding und neuer Website in eine
neue Ara - traditionsbewusst, zu-
kunftsgerichtet, mit klarem Profil.
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TEAM

Stimmen aus dem

Cristuzzi-

Bereich Architektur

1 Alban Thaci, Junior-Bauleiter

Die Herausforderung, Visionen in die Realitat um-
zusetzen und auf der Baustelle effiziente Abldufe
sicherzustellen, fasziniert mich besonders. Bei
Cristuzzi liegt mein Fokus darauf, Kosten, Termine
und Qualitat stets einzuhalten und gleichzeitig fur
Sicherheit zu sorgen. Unvorhergesehene Probleme
gehdren zum Alltag und stellen oft eine Heraus-
forderung dar. Doch gerade dann ist es entschei-
dend, rasch Losungen zu finden und den effizien-
ten Ablauf nicht zu geféhrden. Architektur bedeutet
far mich, Visionen in Realitdt zu verwandeln.

2 Jerom Schmid,

CAD-Konstrukteur/ Junior Bauleiter

Es begeistert mich, wie aus einer ersten Idee und
einem Entwurf ein konkretes Bauprojekt entsteht,

28 Special Mai 2025

edam

das ich mitplanen und bis zur Umsetzung beglei-
ten kann. Mein technisches Wissen und meine
Genauigkeit helfen dabei, Projekte sauber und bis
ins Detail zu planen.

Auf der Baustelle stellen ungeplante Anderungen
oft Herausforderungen dar. Dann ist es wichtig,
schnell Lésungen zu finden und den Ablauf nicht
zu gefahrden. Architektur bedeutet flr mich, ein
Zuhause zu schaffen, wo Gestaltung und Funk-
tionalitat harmonieren. Durch die Kombination
von Planung und Umsetzung erlebe ich jeden
Schritt des Projekts hautnah mit. Dieser direkte
Bezug zur Praxis motiviert mich besonders.

3 Martin Banzer,

Projektleiter/ BIM-Verantwortlicher

Als Architekt in der Projektleitung fasziniert
mich die Vielseitigkeit meiner Arbeit. Wir tragen
beratende, gestaltende, technische und wirt-




schaftliche Verantwortung und verstehen uns

als Treuhdnder des Bauherrn. Als direkte Schnitt-
stelle zwischen Bauherr und Bauprojekt leite ich die
Koordination von Fachplanern und Unternehmern.
Dabei geht es darum, wirtschaftliche, technische und
gestalterische Aspekte gezielt zu vereinen. Architek-
tur bedeutet fir mich, RGume zu schaffen, die Wohl-
befinden und Atmosphdre erzeugen.

4 Sonja Jdger, CAD-Konstrukteurin

Mich reizt es, die Widnsche der Bauherrschaft zu er-
flllen und dabei kostenguinstige, qualitativ hoch-
wertige und dsthetische Lésungen zu planen. In der
Ausfuhrungs- und Detailplanung setze ich Ideen in
die Praxis um und achte auf jedes Detail. Baurechtli-
che, bauphysikalische und brandschutztechnische
Vorschriften gehoéren zu den tdglichen Herausforde-
rungen. FUr mich ist Architektur eine Ausdrucksform,
die Funktionalitét, Asthetik und Bedurfnisse verbin-
det. Es begeistert mich, wie aus einer Idee ein Bau-
werk entsteht, das den Bedurfnissen der Menschen
gerecht wird. Jedes Projekt ist einzigartig und erfor-
dert individuelle Ansdtze.

!
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TEAM

Bereich
Liegenschaftsbuchhaltung

5 Karin Ryffel, Liegenschaftsbuchhalterin/
Teamleiterin

Eigenverantwortung und ein abwechslungsreicher
Arbeitsalltag zeichnen meine Tatigkeit in der Liegen-
schaftsbuchhaltung aus. Der Kontakt mit Bewirt-
schaftern, Mietern und Eigentimern sowie das Ver-
trauen des Arbeitgebers machen die Arbeit beson-
ders. Essenziell sind saubere Abrechnungen und
das Uberwachen von Terminen. Das Spannendste
ist flr mich, neue Objekte aufzusetzen und neue
Abrechnungsmodelle zu bewdltigen. Es macht mir
Freude, Strukturen zu schaffen und Prozesse zu
optimieren. Gerade in Stosszeiten ist es wichtig, or-
ganisiert und effizient zu arbeiten.
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Bereich Immobilien

6 Fabienne Menet, Immobilienvermarkterin
Vielfalt, Flexibilitdt und der direkte Austausch
mit Menschen machen meine Arbeit im Bereich
Immobilien fur mich besonders erfillend. Meine
Expertise im Markt und der Austausch mit Auf-
traggebern ermaoglichen eine professionelle Be-
ratung. Unterschiedliche Objekte und vielfdltige
Kundenwtinsche erfordern flexible Strategien.
Der Reiz an der Immobilienbranche liegt fur mich
in ihrer Vielseitigkeit und der Maoglichkeit, Men-
schen bei wichtigen Entscheidungen zu begleiten.
Besonders spannend finde ich, wie sich der Immo-
bilienmarkt standig verandert und neue Trends
entstehen. Jede Immobilie bringt eigene Heraus-
forderungen mit sich, die kreative Losungen er-
fordern.

7 Sandro Salerno, Liegenschaftsbewirt-
schafter/Standortleiter Mels

Der direkte Austausch mit Eigentimern und Mie-
tern sowie die nachhaltige Betreuung von Immo-
bilien machen fir mich den Reiz dieses Berufs
aus. Meine Fachkenntnis und Erfahrung sorgen
fur langfristigen Erfolg und Werterhaltung.

~

Die Koordination von Eigentimern, Mietern und
Dienstleistern ist oft herausfordernd, doch
Transparenz und Flexibilitat sind entscheidend.
Die Vielseitigkeit der Aufgaben und die Maglich-
keit, Werte zu schaffen, machen diese Arbeit
spannend. Besonders motivierend ist es, wenn am
Ende eines Projekts alle Beteiligten zufrieden
sind. Jede Immobilie ist einzigartig und erfordert
massgeschneiderte Losungen.

8 Livia Schefer,
Liegenschaftsbewirtschafterin

Ich schatze die abwechslungsreichen Aufgaben,
das entgegengebrachte Vertrauen von Eigentt-
mern und der Geschdftsleitung und das familidre
Arbeitsumfeld bei Cristuzzi. Der direkte Kontakt
mit Eigentimern und Mietern sowie die gute
Zusammenarbeit im Team machen meine Arbeit
besonders. Mit meiner Erfahrung betreue ich

die Liegenschaften ganzheitlich und organisiere
Besichtigungen im Sinne des Eigentimers. Tech-
nische Probleme oder fehlende Kommunikation
zwischen Parteien gehdren zum Alltag - mit Ruhe
und klarer Koordination finde ich passende Losun-
gen. Die Vielseitigkeit und Dynamik der Branche
motivieren mich jeden Tag aufs Neue.

31



HR

Arbeitgeberin
mit Herz
und Vision

Cristuzzi legt grossen Wert auf Selbst-
stindigkeit und Verantwortungsiiber-
nahme. «Wer mdchte, kann bei uns frith
an vielen Stellen frei und selbstindig
arbeiten», betont Andrea Cristuzzi. Kurze
Wege, direkte Kommunikation und ein
familidrer Umgang schaffen ein angeneh-
mes Arbeitsklima. Mitarbeitende sind
direkt der Geschéftsleitung unterstellt,
ohne Umwege tiber ein Middle Manage-
ment. Wer eine grosse Vielfalt an Projek-
ten und Kunden schitzt, findet hier op-
timale Voraussetzungen. Diese Offenheit
ermoglicht es, schnell auf neue Heraus-
forderungen und Marktanforderungen
zu reagieren. In einem dynamischen
Umfeld ist diese Flexibilitit ein grosser
Vorteil.

Familienfreundlichkeit und flexible
Arbeitsmodelle

Cristuzzi lebt Flexibilitat aktiv vor. Die
Geschiftsleitung, hauptsichlich junge
Eltern, kennt die Herausforderungen der
Vereinbarkeit von Familie und Beruf.
«Dies ist bei uns gelebte Realitit», erklart
Andrea Cristuzzi. Eine Woche mehr
Vaterschaftsurlaub als gesetzlich vorge-
schrieben und die Moglichkeit auch
fur Vater, ihr Pensum zu reduzieren,
gehoren dazu. Das Unternehmen ver-
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steht sich als Partner, der Mitarbeiten-
de in allen Lebenslagen unterstiitzt.
Flexibilitdt und Unterstiitzung sind hier
zentral. Besonders geschitzt wird die
Offenheit gegeniiber individuellen Be-
diirfnissen und Lebenssituationen der
Mitarbeitenden.

Weiterbildung und Entwicklung
Cristuzzi fordert die personliche und be-
rufliche Weiterentwicklung konsequent.
Vor allem bei jlingeren Teammitgliedern
werden regelmaéssig 3- und 5-Jahresent-
wicklungsplane erstellt. «So ist fiir den
Mitarbeitenden klar, wohin die Reise ge-
hen soll, was erwartet wird und wie wir
unterstiitzen konnen», erkliart Andrea
Cristuzzi. Weiterbildung wird nicht nur
angeboten, sondern auch eingefordert.
Der interdisziplindre Austausch wird ge-
zielt gefordert, um individuelle Stirken
optimal zu nutzen. In einem dynami-
schen Marktumfeld ist kontinuierliche
Weiterentwicklung unerlédsslich. Die
Forderung von Fachwissen und Soft
Skills wird gleichermassen angestrebt.
Die Ausbildung von Lernenden ist ein
zentrales Element. Cristuzzi bildet kauf-
méinnische Lernende sowie Hochbau-
zeichner/innen aus, mit dem Ziel, diese
spéiter als Mitarbeitende zu iiberneh-

men. «Wer sich wihrend der Lehre be-
weist, erhilt spater die Moglichkeit, sich
bei uns zu entfalten und frith Verant-
wortung zu iibernehmen», so Cristuzzi.
Der Nachwuchs wird bewusst gefordert,
um langfristig kompetente Fachkrifte
zu sichern. Das Unternehmen legt gros-
sen Wert darauf, jungen Talenten Pers-
pektiven zu bieten und ihnen friith Ver-
antwortung zu tibertragen.

Teamgeist und Zusammenhalt
Interdisziplinaritdt und Teamgeist sind
feste Bestandteile der Cristuzzi-Kultur.
Die téigliche Zniinipause wird gemein-



sam verbracht, was den Austausch zwischen den
Abteilungen fordert. Zweimonatlich finden «fit for
fun»-Anlisse statt, bei denen sich Mitarbeitende
ungezwungen begegnen - sei es bei Wanderungen,
Bowling oder Bootstouren. Im Sommer lddt die
Geschiftsleitung zum Grillieren in den privaten
Garten ein, im Winter wird ein Skitag organisiert.
Diese Aktivitdten stirken den Zusammenhalt in-
nerhalb des Teams und fordern ein angenehmes
Miteinander.

Das 70-jahrige Jubilaum wird mit einer dreitdgigen
Reise nach Oslo gefeiert - ein Dankeschon an alle
Mitarbeitenden. Diese Events fordern die Identifika-
tion mit dem Unternehmen. Ein starkes Team ist
die Basis flir gemeinsamen Erfolg. Durch gemein-

same Erlebnisse wird das Vertrauen untereinander
gestarkt, was sich positiv auf die Zusammenarbeit
im Alltag auswirkt.

Langfristige Perspektiven und Mitgestaltung
Cristuzzi bietet langfristige Perspektiven und die
Moglichkeit, sich aktiv in die Gestaltung des Unter-
nehmens einzubringen. Alexandra Venzin, die
sich tiber zehn Jahre hinweg als Mitarbeiterin be-
wihrte, ist nun Teil der Geschiftsleitung. «Letzt-
lich kann jede/jeder bei uns einmal GL-Mitglied wer-
den», erklart Andrea Cristuzzi. Dies zeigt, dass
Engagement und Verantwortungsbewusstsein be-
lohnt werden.
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«Jessy'’s Reinigungen» -
Zehn Jahre Flexibilitat und
Engagement

Das Angebot von «Jessy’s Reinigungen»
reicht von Wohnungs-, Biiro- und Bau-
reinigungen {iber Spezialreinigungen
wie Messiewohnungen bis hin zu Fassa-
den- und Solaranlagenreinigung. Auch
Waschen, Biigeln, Hauswartungen, Gar-
tenpflege sowie Gewerbe- und Industrie-
reinigung gehdren zum Portfolio. Die
Dienstleistungen werden gezielt auf die
Bediirfnisse der Kunden angepasst,
was fiir eine hohe Kundenzufriedenheit
sorgt. Die Vielfalt und Flexibilitit des
Unternehmens werden besonders ge-
schitzt.

Flexibilitat als Erfolgsrezept

Ein fester Ansprechpartner, Betreuung
rund um die Uhr und schnelle Reaktionen
auf Anfragen zeichnen «Jessy’s Reini-
gungen» aus. Auch wenn andere Dienst-
leister ausfallen, iibernimmt das Unter-
nehmen zuverlidssig die Auftrige. Diese
Einsatzbereitschaft hebt «Jessy’s Reini-
gungen» von Mitbewerbern ab und tragt
wesentlich zum guten Ruf des Unterneh-
mens bei. Selbst kurzfristige Auftrige
werden zuverlissig erledigt, was einen
wesentlichen Erfolgsfaktor darstellt.

Herausforderungen meistern -
Mitarbeiter fordern

«Jessy’s Reinigungen» verwendet eigene
Reinigungsmittel und Gibernimmt Sozial-
leistungen sowie Mehrwertsteuerab-
rechnungen, was den Kunden erhebli-
chen Aufwand erspart. Besonders bei
anspruchsvollen Auftrdgen, wie der Rei-
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nigung von Messiewohnungen, zeigt
sich die Professionalitit des Unterneh-
mens. Qualititssicherung spielt dabei
eine zentrale Rolle und wird konsequent
umgesetzt.

Geeignete Mitarbeiter zu finden, bleibt
jedoch eine Herausforderung. Um dem
entgegenzuwirken, plant Jessys Reini-
gungen, verstirkt junge Menschen und
Personen ab 50 Jahren anzusprechen.
Dies soll ihnen den Einstieg in die Arbeits-
welt erleichtern und gleichzeitig das
Team des Unternehmens weiter ausbauen.
Diese Strategie fordert nicht nur die
Integration unterschiedlicher Altersgrup-
pen, sondern stirkt auch das Unterneh-
men selbst.

Kundenndhe als Erfolgsrezept
«Jessy’s Reinigungen» iiberzeugt nicht
nur durch Vielfalt im Angebot, sondern

auch durch die Fahigkeit, gezielt auf spe-
zielle Wiinsche einzugehen. Die Leistun-
gen werden individuell auf die jeweiligen
Bediirfnisse von privaten Haushalten,
Gewerbebetrieben oder Industrieunter-
nehmen abgestimmt. Auch komplexe
Auftrége, die andere Anbieter ablehnen,
werden zuverlissig und effizient aus-
geflihrt.

Jessy’s Reinigungen
Berneckerstrasse 11
9434 Au

Jessy: +41 76 322 58 97
+4176 329 58 97
info@jessys-reinigung.ch

Buro:



Hauptstrasse 19
CH-9434 Au/SG
Telefon 071 744 48 16

Telefax 071 744 48 76
info@zollerkellenberger.ch

Herzlichen Dank
fiir den geschatzten
Auftrag.

Stahlbauten Verglasungen
Treppen Uberdachungen
Gelander uvm.

hutter-metallbau.ch HUtter AG
Tel. 071 722 59 64 Metallbau Widnau

stumpag |

[h]@ HZ[@@ ‘ Zi;rllﬁerei, Schreinneirei & Innenaushau

Wir gratulieren zu 70 Jahren Cristuzzi 9434 Au SG | www.stumpag.ch

luchinger

Maler GmbH

lichinger maler gmbh
info@maler-luechinger.ch

T. 079 445 65 39 ... bringt Farbe in dein Leben.
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70 Jahre Erfahrung, Leidenschaft und Qualitat -
Cristuzzi feiert diese unternehmerische Erfolgsge-
schichte und setzt mit «100% Zukunft» ein starkes

Versprechen fur morgen.

Cristuzzi Cristuzzi
Immobilien-Treuhand AG Architektur AG
Bahnhofstrasse 3 Bahnhofstrasse 3
CH-9443 Widnau CH-9443 Widnau
+4171727 06 20 +4171727 89 89

immo@cristuzzi.ch arch@cristuzzi.ch

cristuzzi

architektur
immobilien



