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EDITORIAL

Die Ostschweiz
erfolgreich mitgestalten

Als Kind hat man viele Traume. Patrick

Thoma und ich waren Nachbarskin-

der. Wir sind zusammen in Zuzwil

aufgewachsen. Im heimischen

Sandkasten haben wir an unse-

ren Traumen gebaut. Wir haben

dort Erfahrungen mit dem Thema

Bauen gemacht, wobei uns beiden

nicht bewusst war, welchen Berufs-

weg wir einschlagen werden. Heute

haben wir in @hnlichen Themenfeldern

zu tun: Patrick Thoma als Verwaltungs-

ratsprasident der THOMA Immobilien Treu-

hand AG und ich als St.Galler Baudirektor.

Wir sitzen sozusagen wieder im selben Sand-
kasten.

Als Bauherren fur verschiedenste Gebaude
— seien es nun private oder 6ffentliche Hoch-
bauten — haben sowohl der Kanton St.Gallen
wie auch die THOMA Immobilien Treuhand
AG eine grosse Verantwortung fur die raumli-
che Gestaltung der Ostschweiz. Wir missen
zum einen den Stadt- und Ortsbildern Sorge
tragen. Zum anderen sind wir daflrr verant-
wortlich, haushalterisch mit unserem Boden
umzugehen.

In den letzten Jahrzehnten ist die Zersiede-
lung in der Schweiz vorangeschritten. Grin-
de dafir sind unter anderem das Wachstum

der Bevolkerung und der gestiegene Wohl-
stand. Fur einen sorgsamen Umgang mit der
knappen Ressource Boden missen wir die
Siedlungen vermehrt nach innen entwickeln,
anstatt weiter in die Flache zu wachsen. Im
Schweizer Sandkasten wird es damit zwar
enger. Doch innere Entwicklung ist auch eine
Chance, die auch fur THOMA Immobilien
Treuhand AG grosses Potenzial bietet.

Ich bin Uberzeugt, dass das Familienunter-
nehmen THOMA Immobilien Treuhand AG als
Bauherr diese Verantwortung wahrnimmt.
Solche typischen Familienunternehmen sind
ein wichtiger Pfeiler unserer Wirtschaft. lhre
Fahigkeit, sich flexibel an schwierige Situati-
onen anzupassen, haben sie erfolgreich und
selbstbewusst gemacht.

Ich gratuliere der THOMA Immobilien Treu-
hand AG zum 40. Geburtstag. Dieser Anlass
ist der beste Beweis, dass die Familie Thoma
in den letzten Jahren vieles richtig gemacht
hat. Ich danke der ganzen Familie Thoma und
allen Mitarbeitenden, dass sie mit ihrer Ar-
beit die Ostschweiz mitgestalten.

Regierungsrat Marc Machler
Vorsteher des Baudepartements
Kanton St.Gallen
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Patrick Thoma:

Leitet die THOMA
Immobilien Treuhand AG
in zweiter Generation.



HINTERGRUND

Mit Know-how
uberzeugen

Besonnen und bodenstandig will die THOMA Immobilien Treuhand AG
agieren und wahrgenommen werden. Im Interview zeigt Geschafts-
fuhrer Patrick Thoma auf, mit welchen Werten die Firma vierzig Jahre
lang erfolgreich durch gute und schlechte Zeiten der Immobilien-

branche manovrierte.

Patrick Thoma, Sie feiern vierzig Jahre
THOMA Immobilien Treuhand AG - was
geht lhnen dabei spontan durch den Kopf?
Schon vier Jahrzehnte! Einerseits sehe ich,
was wir in dieser Zeit alles erreicht haben,
die wertvollen Kundenbeziehungen die wir
aufbauen konnten und die vielen interessan-
ten Projekte, die wir realisieren durften. An-
dererseits stellt sich die Frage: Wie geht es
weiter? Wenn ich mir aber unsere Geschafts-
leitung und unser professionelles Mitarbei-
terteam anschaue, dann freue ich mich auf
weitere vierzig Jahre. Unsere Mitarbeiten-
den sowie unsere Kunden bilden eine gute
Grundlage dafiir. Ich bin Uberzeugt, dass wir
die kommenden Jahre noch intensiver ge-
stalten.

Ihr Slogan heisst «Vertrauen seit 1978».
Woran machen Sie dieses Vertrauen fest?

Zuverlassigkeit, Seriositat und hohe Fach-
kompetenz waren und sind fir uns immer
wichtig. Seit 1978 bewegen wir uns aus-
schliesslich in der Grossregion Ostschweiz,
wo man sich kennt und wo man uns kennt.
Das zwingt uns, unsere Arbeit zur hochs-
ten Zufriedenheit aller zu erledigen — ein
«Zwang», dem wir uns gerne unterwerfen.

Sie fiihren das Unternehmen in zweiter Ge-
neration. Was waren, nebst dem Vertrauen,
die Erfolgsfaktoren der ersten?

Mein Vater legte ein solides Fundament. Ich
habe menschlich und wirtschaftlich viel von

ihm gelernt. Er pragte mich bereits in jungen
Jahren im Betrieb und vermittelte mir die rich-
tigen Werte: Was bedeutet es, Unternehmer
zu sein? — Verantwortung zu Ubernehmen,
auch gegenuber den Mitarbeitenden, immer
einen Schritt mehr zu machen und sich nach
vorne zu orientieren. Zusammengefasst hat
er uns gelehrt, stets Einsatz zu zeigen, sich
laufend weiterzubilden und sich immer am
Kunden zu orientieren, ihn ins Zentrum des
Handelns zu stellen.

Und wie sind Sie ins Immobiliengeschaft
gekommen? Hatten Sie zuerst andere Pla-
ne — oder waren die Immobilien eine «Liebe
auf den ersten Blick»?

Wenn man mit einem Familienbetrieb auf-
wachst, bekommt man schon als Kind vieles
am Mittagstisch mit. Ich habe dann aber eine
Bankausbildung gemacht, anschliessend
das Militar, und bin im Alter von 22 Jahren
ins vaterliche Unternehmen eingetreten. Wir
haben als Dreimann-Betrieb begonnen: Am
Wochenende raumten und reinigten wir oft
Hauser — auch als Familie. Die Finanzindus-
trie gefiel mir auch, deshalb habe ich dort
eine Ausbildung absolviert. Davon profitiere
ich noch heute, gerade im Zusammenhang
mit Finanzierungen und Baukrediten. Ich darf
aber sagen, dass die Immobilienbranche —
sei es in der Vermarktung oder der Entwick-
lung — ein sehr grosses, spannendes Feld
ist. Die Tatigkeit in dieser Branche wurde zu
meiner Berufung.

SPECIAL | Mai2018



tecti ag

Unsere aktuellen Projekte.

Eggersrlet SG
Uberbauung Neuwiesen
6 MFH, 14 ETW & 28 MTW

Goldach, SG
Uberbauung Seeheimstrasse
3 MFH, 27 ETW

Amriswil, TG
Uberbauung Weinfelderstrasse 111
1 MFH, 14 ETW

Flims, GR
Ferienresidenz La Gassa
1 MFH, 9 ETW

Unsere Projekte in Planung.

Rossriti, SG
10 MFH, 24 ETW & 46 MTW

Mehr Infos unter:

www.tecti.ch

Arbon, SG
12 MFH, 26 ETW & 52 MTW, 1 Hotel

Tel. 0713357575

Marstetten, TG
Uberbauung im Dorfpark
5 MFH, 25 ETW

Herlsau,AR

Wohniliberbauung Kasernenstrasse
8 MFH, 1I3ETW & 18 MTW

Speicherschwendi, AR
3 MFH, 11 ETW

info@tecti.ch




Sie haben vor etwa siebzehn Jahren die
THOMA-Geschaftsfiihrung iibernommen.
Was hat sich seither im Betrieb verandert?
Richtig, seit 2001 bin ich Geschaftsfluhrer
und Verwaltungsratsprasident der THOMA
Immobilien Treuhand AG. Ich habe den Be-
trieb als klassisches Maklerunternehmen
mit sieben Mitarbeitenden tbernommen. Ich
glaube, ich bin ein guter Netzwerker, und so
konnte ich Uber Allianzen und Partnerschaf-
ten unsere Unternehmung auf ihre heutige
Dimension ausbauen. Dank der vielen Part-
nerschaften konnen wir mit vergleichsweise
wenigen Mitarbeitenden viel am Markt be-
wegen. Wir haben inzwischen 25 Angestellte
in vier Geschaftsbereichen — das Maklerge-
schaft, die Vermietung und Verwaltung, die
Projektentwicklung und das Portfolioma-
nagement. Dabei liegen die Steuerung und
die Kostenverantwortung immer bei uns. Die
Verwaltung haben wir an Partner mit entspre-
chenden Fachspezialisten ausgelagert. Auch
bei den Neubauten arbeiten wir mit Partnern
zusammen: Wuirde ich Architekten, Planer
oder Bauleiter einstellen, hatten wir einen
viel grosseren Betrieb — wir setzen aber lie-
ber auf schlankere Strukturen und ein gutes
Netzwerk. Damit sind wir flexibler und breit
abgestUtzt im Markt.

Apropos schlanke Strukturen: Wie werden
bei lhnen wichtige Entscheide gefallt? Ist
das jeweils eine Familienangelegenheit?
Wir haben in der Tat sehr kurze Wege. Grosse
Investitionen werden natirlich gemeinsam
besprochen, nicht nur in der Familie, sondern
auch in der Geschaftsleitung. Als Geschafts-
flhrer trage ich aber die Hauptverantwortung
und falle schlussendlich die Entscheide.
Mein Bruder Marcel tragt die Verantwortung
Uber samtliche Sanierungs- und Umbauar-
beiten im Portefeuille. Er ist zudem unser
Mann in der Vermietung von Industrie- und
Gewerbeobjekten. Und unser Vater bringt
sich insbesondere auf der strategischen
Ebene in unseren Gesellschaften ein. Die
THOMA-Gruppe besteht aus insgesamt acht
Immobiliengesellschaften.

Lasst sich das Immobiliengeschaft noch
mit den Anfangen des Unternehmens ver-
gleichen?

Nein. Die Veranderungen sind enorm: Es
braucht heute viel mehr Fachkompetenz,
die Objekte werden beispielsweise ganz an-
ders prasentiert. Friher hatten wir ein paar
Schwarz-Weiss-Kopien im Verkauf. Heute
gibt es farbenfrohe Verkaufsdossiers und
das Internet mit animierten 3D-Visualisie-

rungen. Gleichzeitig sind aber die Honorar-
satze nicht gestiegen, und wir haben viel
mehr Mitbewerber. Die Branche florierte in
den letzten Jahren zwar enorm. Es braucht
aber inzwischen eine gewisse Grosse, damit
man uUberleben kann; fur kleine Blros wird es
zunehmend schwieriger. Auch Finanzdienst-
leister und Versicherer steigen ins Makler-
geschaft ein. Hinzu kommen verschiedene
Franchiseunternehmen. Diese Veranderun-
gen werden uns auch kinftig beschaftigen.

Miissen Sie also weiter wachsen, um auf
der Erfolgsspur zu bleiben?

Kaum. Wir haben mit 25 Mitarbeitenden eine
gute Grosse, sind sehr nahe am Markt, ken-
nen unsere Objekte bestens und kénnen da-
her sehr schnell reagieren. Bei uns hat der
Kunde einen Ansprechpartner, man kennt
und vertraut sich. Unsere Bliros in Amriswil,
St.Gallen und Wil sind Ausdruck dieses Den-
kens «Aus der Region, fur die Region», um ei-

«Zuverlassigkeit, Seriositat
und hohe Fachkompetenz
waren und sind fur uns immer
wichtig.»

nen bekannten Slogan zu zitieren. Es ist ein
wenig vergleichbar mit der Bankenwelt: Bei
den grossen sind Sie eine Nummer, bei den
kleinen werden Sie personlich, konstant und
engagiert betreut. Unser Know-how, das wir
uns Uber 40 Jahre angeeignet haben, unser
grosses Beziehungsnetz und unsere umfas-
senden Marktkenntnisse sind so schnell
nicht zu toppen.

Und wie hat sich lhr Geschaft in den letzten
Jahren entwickelt?

Im Maklergeschaft wie auch bei Erstvermie-
tungen haben wir uns sehr gut entwickelt
und in der Region etabliert. Immer wichtiger
wurde in den letzten Jahren das Portfolioma-
nagement. In den letzten zwolf Jahren haben
wir uns zudem immer starker in der Projekt-
entwicklung engagiert. Aber unser Ursprung
liegt im traditionellen Maklergeschaft: Es
verschafft uns einen guten Zugang zum
Markt. So sind wir sehr nahe am Geschehen
und spuren Veranderungen sehr schnell. Wir
werden darum oft auch von grossen natio-
nalen Firmen fir Marktanalysen in unserer
Region zugezogen: Was ist in, was out? Was
ist verkauflich? Welche Ortschaften, welche
Objekte und welche Flachen werden nachge-

HINTERGRUND

fragt? Wir stltzen uns bei unseren Analysen
auf vierzig Jahre Erfahrung in der Ostschweiz
mit ihren regionalen Besonderheiten.

Stellen Sie auch neue Anspriiche seitens
Ihrer Kunden fest?

In der heutigen Zeit mit ihren zahlreichen
Neubauten verkaufen wir oft Immobilien, die
noch gar nicht erstellt sind. Es ist wichtig,
die Kaufer auch da optimal zu unterstitzen,
um ihnen frih Sicherheit hinsichtlich ihres
Investitionsentscheides zu geben. Wir be-
gleiten Kunden so, dass es am Ende keine
bésen Uberraschungen gibt. Dafiir setzen
wir auf ausgebildete Mitarbeitende, die sich
laufend weiterbilden. Das Arbeitsklima und
die Zusammenarbeit im Team sind flr uns
generell sehr wichtig; unsere Leute sollen
Freude an ihrer Arbeit haben. Wir fordern und
fordern sie — und sind dankbar, dass wir auf
ein so tolles und kompetentes Team zahlen
konnen. Das farbt auch auf die Kundenbe-
ziehungen ab, und hier sind wir wieder beim
Stichwort «Vertrauen», das heute mehr denn
je entscheidend ist.

Und was sind lhre aktuell grossten Heraus-
forderungen?

Die steigenden Landpreise sowie eine Satti-
gung in mehreren Gemeinden und die daraus
resultierenden Leerstandquoten haben gros-
sen Einfluss auf die Investitionsentscheide.
Es gibt aber auch positive Aspekte: Ohne
geballte Kompetenz und regionale Markt-
kenntnisse kann sich kein Marktteilnehmer
in unserer Branche mehr behaupten. Wir
haben sowohl das Know-how wie auch das
Know-where. So gesehen sind diese Heraus-
forderungen fur uns auch Chancen.

Stichwort Chancen: Wo sehen Sie im aktu-
ellen Marktumfeld noch Geschaftsmoglich-
keiten fiir die Zukunft?

Wer an guten Lagen attraktive Objekte zu
marktfahigen Preisen realisiert, findet nach
wie vor einen Abnehmer. Das zeigen auch
unsere aktuellen Projekte. Wir werden wach
bleiben, beobachten, wohin sich die Markte
entwickeln — und den Kundenwunsch weiter-
hin ins Zentrum stellen.

Auf lhrer Homepage steht, dass Sie mit
«Besonnenheit und gereifter Bodenstandig-
keit» handeln. Kénnen Sie das ausfiihren?

Wir haben eine sehr stabile Finanzdecke. Fur
uns ist nicht pure Grosse die Maxime, die
wirtschaftliche Sicherheit ist ebenfalls von
zentraler Bedeutung. Unser Unternehmen
erlebte und Uberlebte die Immobilienkrise
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Bauen mit METHABAU bedeutet auch:

Eine ganzheitliche Betrachtung des
< Projekts - weit liber das eigentliche
| Bauen hinaus.

L
R .
[l

e ol N -
NET BAUII "- e 4

entwickelt | plant | baut

WIR GRATULIEREN.

Zum 40-Jahre-Jubildum von Thoma Immobilien Treuhand AG. METHABAU  T+417141400 14
Fehlwiesstrasse 28 info@methabau.ch
8580 Amriswil methabau.ch
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Herzliche Gmtubtion -
zum 40-Jahr-Jubildaum

Ilhr Partner fiir einen starken Auftritt.

Fahrzeugbeschriftung, Grossformat-Digitaldruck, Leuchtwerbung,

Fassadenbeschriftung und Signaletik.

www.historika.ch




— —
- -

-
e

HINTERGRUND

\

S

i rce
== — e

- _ = -— —-
Die Geschafts eitung: Eaﬁzﬁ Herzog, Lars Ullmann, Patrick Thoma und Ma

der 1990er-Jahre: In den 1990ern kamen
die dringlichen Bundesbeschliisse mit Sperr-
fristen. Dann kam die Belehnungsgrenze,
und es folgte eine Hochzinsphase, in der die
Hypotheken auf iber acht Prozent gestiegen
sind. Immobilien verloren stark an Wert. Der
Regulator griff ein, weil man Angst vor einer
Uberhitzung des Immobilienmarktes hatte.
Wir haben diese Stirme uberstanden, weil
wir nie zuviel wollten, uns nie «uberlupft» ha-
ben und immer auf dem Boden des Machba-
ren geblieben sind.

Welches waren lhre wichtigsten Projekte
in den letzten Jahren?

Wir unterscheiden nicht nach wichtigen oder
weniger wichtigen Auftragen. Ein Projekt,
auf das ich aber immer wieder gerne zuruck-
schaue, ist die Entwicklung des Alcan-Areals
in Rorschach zum heutigen «Stadtwald»: Da
entstand ein neuer Stadtteil mit rund 280
Wohnungen und verschiedenen Gewerbe-
flachen. Da darf man schon stolz sein. All

unsere Projekte, ob grosse oder kleine, ha-
ben aber einen gemeinsamen Nenner: Bei
uns stimmt das Preis-Leistungs-Verhaltnis,
und unsere Objekte haben alle einen guten
Bau- und Ausbaustandard. Und zwar sowohl
im hohen wie auch im mittleren und tiefen
Preissegment.

«Wir haben mit 25 Mitarbei-
tenden eine gute Grosse,
sind sehr nahe am Markt,
kennen unsere Objekte
bestens und konnen daher
sehr schnell reagieren.»

Gibt es aber noch ein Traumprojekt, das Sie
gerne verwirklichen wiirden?

Ja, ein Parkhaus an einer innerstadtischen
Lage hatte ich gerne in unserem Portfolio.

Am meisten Freude am Immobiliengeschaft
macht mir aber, dass wir mit Immobilien fur
zuklnftige Generationen nachhaltige Werte
erschaffen kénnen. Immobilien sind immer
auch Zeitzeugen und haben auch in hundert
Jahren noch eine Berechtigung. Die Vielfalt
in der Immobilienbranche, die verschiede-
nen Ansprechgruppen und die unterschied-
lichen Liegenschaften bringen eine grosse
Abwechslung mit sich. Da kann ich mich
personlich entfalten, und wir kdnnen uns als
Firma weiterentwickeln.

Engagement zeigen
Die THOMA Immobilien Treuhand AG
ist nicht nur in der eigenen Branche ein

gut vernetzter Player. Das Unternehmen
engagiert sich auch als treuer Sponsor
regionaler Sportvereine und anderer
Organisationen.
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DER SPEZIALIST FUR ABWASSERLEITUNGEN

ENTSTOPFUNG &
ROHRREINIGUNG

L Kanalreinigungen
L Kanalfernsehen
L Entstopfungen

U. Brauchli AG [| Egnacherweg 3 [] 8590 Romanshorn [] 071 463 11 10 [| www.brauchli-ag.ch

INGENIEURBURO FUR BAUWESEN HAUPTSTRASSE 54

B280 KREUZLINGERN
TELEFOM 0T B72 12 1
FAX 071 672 3825
E-Mail  infoganderes-nact.ch

| B
ANDERES — NAF AG Internat  www.andares-naef.ch

Hochbau + Brickenbau - Strassenbau - Bahnbau - \Wasserbau -+ Ver-und Entsorgung  + Bauwwerkserhaltung
Vermessung + Ldrmschutz + Expertisen

g'léf partner R

L [ 4
TELEFON 071 447 30 70
ﬁ M ] b'-‘\ (Z- ﬁ [} e- M r GP E-Mail info@naef-partner.ch
Internet www.naef-partner.ch
vordenker fur besseres bauen. Amriswil St.Gallen  Rebstein

Grazie mille.

T. Ruggiero & S6hne AG i o
Eidg. dipl. Malermeister

St. Gallerstrasse 73 ~

9500 Wil o ne

T 071 923 55 15 Eidg. dipl. Malermeister

info@t-ruggiero.ch
www.t-ruggiero.ch




KOMPETENZEN

Mit Leidenschaft
fur Liegenschaften

Loyalitat, Aufrichtigkeit und Hilfsbereitschaft - das sind die Voraus-
setzungen, um im Bereich Kauf und Verkauf der THOMA Immobilien
Treuhand AG erfolgreich mitzuwirken. Verkaufsleiter Sandro Piccirilli
und vier Immobilienverkaufer pflegen bei ihrer Arbeit nicht nur

eine fachliche Leidenschaft fiir Immobilien: Sie achten auch auf

das Menschliche, wenn Liegenschaften gehandelt werden. Denn
Vertrauen ist die Grundlage fiir alles.

«Unsere Arbeit ist so spannend, weil jede Im-  Projekt ist anders. Das Zusammenspiel von
mobilie ein Unikat ist», sagt Sandro Piccirilli.  Immobilien und den immer unterschiedlich
Er leitet den Bereich Kauf und Verkaufbeider = zusammengesetzten Parteien macht unsere
THOMA Immobilien Treuhand AG — mit rund  Arbeit abwechslungsreich.» Dabei interes-
3,5 verkauften Objekten pro Woche ein wich-  sieren sich die Mitarbeitenden der THOMA
tiges Standbein der Unternehmung. «Jedes  Immobilien Treuhand AG nicht nur fur Liegen-

Sandro Piccirilli, Verkaufsleiter Kurt Briischweiler, Verkaufsberater
07141450 72, spiccirilli@thom-immo.ch 071 414 50 66, krueschweiler@thoma-immo.ch
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HERZLICHE GRATULATION
ZUM FIRMENJUBILAUM

Wir gratulieren unserem kompetenten und zuverldssigen Partner
THOMA Immobilien Treuhand AG
zum 40-jahrigen Firmenjubildum und bedanken uns
fur die gute und sehr angenehme Zusammenarbeit.

ELEKTRO SCHWE@ZGLER GMBH

Bienenstrasse 2 Sonnenstrasse 11a Kirchgasse 18

8575 Istighofen 8572 Berg 8577 Schénholzerswilen
Tel. 071633 11 81 Tel. 071636 21 41 Tel. 071633 21 41

Fax 071633 2125 Fax 071 636 21 36 Fax 071633 2125

info@elektro-schwegler.ch www.elektro-schwegler.ch

Wir gratulieren der
Thoma Immobilien
Treuhand AG zum
Jubilaum.

40 Jahre erfreuliche Geschafte mit
zufriedenen Kunden und glucklichen
Partnern — eine Erfolgsgeschichte.
Peter Mohl und Thomas Schai

avara immobilien ag

avara

IMMOBILIEN AG




KOMPETENZEN

Isabella Thalmann, Verkaufsberaterin
071 414 50 67, ithalmann@thoma-immo.ch

schaften, sondern auch fiir die Menschen
und ihre Geschichte(n). «Es ist nicht dassel-
be, ein Renditeobjekt zu verkaufen oder ein
Einfamilienhaus mit hundertjahriger Famili-
engeschichte», erklart Piccirilli.

Mit Fingerspitzengefiihl zum Ziel

Deshalb ist in diesem Geschaft Menschen-
kenntnis ebenso wichtig wie Fachkennt-
nisse. «Bei Verhandlungen ist Fingerspitz-
engefihl gefragtr, sagt Sandro Piccirilli.
Dasselbe gelte bei Bedurfnisabklarungen
von Kaufern. Sein Team achtet deshalb sehr
auf Einfuhlungsvermdgen. Piccirilli verlangt
von seinen Leuten also nicht nur fach- und
termingerechtes Arbeiten:
sehr wichtig. Dazu zahlen auch Aufrichtig-
keit, Hilfsbereitschaft und Loyalitat.» Um im
Immobiliengeschaft zu bestehen, brauche
es zudem Durchhaltewillen, Geduld und Ziel-
strebigkeit. Und last, but not least: «Leiden-
schaft fur Liegenschaften ist ganz wichtig
fur den Erfolg», ist sich Piccirilli sicher. Was
meint er mit Erfolg? «Wenn bei einem Neu-
bauprojekt die letzte Einheit verkauft ist. Und
bei einem Einzelmandat sind wir dann erfolg-
reich, wenn alle Parteien im Grundbuchamt
zufrieden aufstehen und sich die Hand ge-
ben. Bei uns missen immer beide Parteien —

«Vertrauen ist

Simon Koch, Verkaufsberater
071277 80 80, skoch@thoma-immo.ch

Kaufer und Verkaufer — zufrieden sein», sagt
Sandro Piccirilli. Allerdings sei auch der Weg
dahin entscheidend: Verhandlungen und
Beziehungen mit den Kaufern miissten mog-
lichst reibungslos, transparent und offen
gestaltet werden. Deshalb sei es unumgang-
lich, alle Prozesse professionell zu fihren.

«Wenn sich im Grundbuchamt
alle Parteien zufrieden

die Hand reichen, waren wir
erfolgreich.»

Bis Hande geschittelt werden, passiert eini-
ges bei der THOMA Immobilien Treuhand AG.
Meist kommen Anfragen per Telefon. «Oder
wir wickeln interne Auftrage ab mit Immobi-
lien aus dem Bestand der Familie Thoman»,
erganzt Sandro Piccirilli. Dann folgen Besich-
tigung, Bewertung und Preisfindung einer
Immobilie. Nach der Auftragsverhandlung
beschaffen die Verkaufer Unterlagen wie
Plane, Grundbuchunterlagen, Gebaudever-
sicherungsausweise etc. Sodann werden
Fotos und Texte gemacht und Verkaufsex-
posés erarbeitet. Sobald die Freigabe des

Auftraggebers da ist, geht es weiter mit
Verkaufsstrategien, Zielgruppen werden
definiert und Werbeplane erstellt. Sobald
die Werbemassnahmen greifen, erfolgen
Wohnungs- oder Hausbesichtigungen mit
Interessenten und Verkaufsverhandlungen.
«Wir helfen auch bei Budgetabklarungen,
Vertragsbesprechungen, Grundbuchabwick-
lungen und der Zahlungskontrolle», erlautert
Piccirilli. Ist das Objekt Ubergeben, unter-
stltzen die Mitarbeitenden der THOMA Im-
mobilien Treuhand AG zudem ihre Kunden
bei der Kalkulation der Grundstuckgewinn-
steuerabrechnung.

Alle Details im Blick

Weshalb ist es sinnvoll, den Kauf oder Ver-
kauf einer Immobilie in professionelle Hande
zu Ubergeben? «So erlebt man keine unnoti-
gen Abenteuer oder bése Uberraschungen»,
weiss Sandro Piccirilli. Er selbst ist, wie alle
in seinem Team, nicht «nur» Verkaufer, son-
dern Immobilienprofi — als ausgebildeter
Hochbauzeichner, Immobilienverwalter und
Immobilientreuhander. Mit diesem Fachwis-
sen, der langen Erfahrung und der eingangs
erwahnten sozialen Kompetenz holt das Ver-
kaufsteam der THOMA Immobilien Treuhand
AG das Beste fiir seine Kunden heraus und
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Katharina Bruggmann, Verkaufsberaterin
071 414 50 69, kbruggmann@thoma-immo.ch

vermeidet Fehler, die sie teuer zu stehen
kamen. «Zudem haben wir einen neutralen
Blick auf die Preise von Liegenschaften —
ohne Emotionen», fahrt Piccirilli fort. Und sei-
ne Abteilung hat gute Kontakte, wenn es um
Finanzierungsfragen geht. «Wir arbeiten tag-
lich mit Bankenprofis zusammen und wissen,
was drinliegt.» Schlussendlich gelte es, viele
Details zu beachten, die ein Privater nicht

«Mit einem professionellen
Hausverkauf verhindert
man unnotige Abenteuer.»

auf Anhieb sehe. Eine Liegenschaft ist rasch
ausgeschrieben, die wirkliche Arbeit folgt in
der Regel aber erst dann. Piccirilli: «Klar sind
wir eine Kostenstelle, aber ein Verkaufsman-
dat finanziert sich in den allermeisten Fallen
selbst — Uiber angemessene Verkaufspreise,
vermiedene bése Uberraschungen und Ein-
sparungen an Zeit, Nerven und Energie.»

Die Verkaufer wlnschten in der Regel, in
moglichst kurzer Zeit einen madglichst ho-
hen Preis zu erzielen, weiss Sandro Picci-
rilli. Teilweise wirden aber auch spezielle
Vorgaben gemacht: Beispielsweise soll eine
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Peter Lang, Verkaufsberater
071 414 50 76, plaeng@thoma-immo.ch

Liegenschaft nur einer Familie Ubergeben
werden. Daneben sind die Profis des Kauf-
und Verkaufsteams der THOMA Immobilien
Treuhand AG heute mit verschiedenen He-
rausforderungen konfrontiert: «Ein Liegen-
schaftsverkauf erfolgt in der Regel innerhalb
von drei bis sechs Monaten», erzahlt Picci-
rilli. Aktuell hat sich die Verkaufszeit etwas
verlangert. An Toplagen gebe es noch immer

Ein THOMA-Verkaufsmandat
umfasst im Wesentlichen:

Kompetente und unabhangige Beratung
Beurteilung des Objektes und

Beratung bei der Festsetzung

des Verkaufspreises

Ausarbeitung einer detaillierten Ver-
kaufsdokumentation

Entwurf und Disposition von Verkaufsin-
seraten

Besichtigung der zu verkaufenden Objek-

te mit Kaufinteressenten

Beratung der Kaufinteressenten
bezuglich Finanzierungsmoglichkeiten
Kauf- und Verkaufsabwicklung
Flexible Besichtigungstermine

eine Vielzahl von Anfragen fur ein Objekt,
aber an peripheren Orten habe sich das
Preisgeflige relativiert. «Deshalb geben wir
bei THOMA Immobilien Treuhand AG noch
mehr Dienstleistungsqualitat in die Projekte
hinein.» Ein Beispiel hierfiir sind Immobili-
enaufnahmen mit Drohnen. Sandro Piccirilli
und sein Team wissen: «<Man muss heute ein-
fach mehr fir den Erfolg tun.»

— Fuhren von Verkaufsverhandlungen

— Prifung der Bonitat des Vertragspartners

— Ausarbeitung des Kaufvertrages inkl.
Weiterleitung an das zustandige Grund-
buchamt und die Vertragsparteien

— Anmeldung der EigentumsUbertragung
beim Grundbuchamt und beim Notar

— Begleitung der Parteien zur Beurkundung
und Eigentumsubertragung

— Ubergabe des Kaufobjektes an den
neuen Eigentimer

Wahrend des Kauf- und Verkaufspro-
zesses wird der Kunde von einem
THOMA-Ansprechpartner betreut,

der die Bedurfnisse und Anforderungen
kennt und zielgerichtet umsetzt.




Das neue ZUGORAMA
St.Gallen ist eroffnet

Das neue ZUGORAMA St. Gallen 6ffnet seine Tur und
prasentiert sich in einem modernen Neubau auf einer
Flache von 709 m?2, Das Ausstellungs- und Beratungs-
center verfugt tiber grossziigige, von viel Licht durchflutete
Raume und lost den ehemaligen Standort an der

Vadianstrasse 59 ab.

Im neuen ZUGORAMA, an der Breitfeldstra-
sse 8 in 9015 St.Gallen, taucht der Kun-
de in eine einzigartige Erlebniswelt ein. In
einem ansprechenden Ambiente kommt
das Design der 160 ausgestellten V-ZUG
Gerate grossartig zur Geltung und ladt zum
Staunen ein. Das neunkodpfige ZUGORA-
MA-Team bietet den Besucher/-innen um-
fangreiche Informationsmoglichkeiten und
bringt ihnen die verschiedenen Produkte
auf erlebbare Art und Weise naher. Kunden
und interessierte Personen aus der Region
St.Gallen kénnen das Beratungsangebot
ab sofort wahrnehmen und sich auch von
Kochvorfihrungen und Kochkursen inspi-
rieren lassen.

Das Team im ZUGORAMA St.Gallen (v.l.):

Jurg Albrecht, Verkaufsleiter Ostschweiz;
Vincenzo Grieco, Leiter Objekte; Markus Matti,
Verkaufsberater; Pius Staub, Verkaufsberater;
Felix Cristiano, Leiter Objekte; Remo
Himmelberger, Geschéaftsfuhrer ZUGORAMA;
Leandra Rempfler, Sonja Bachler, Charlotte
Hengartner, Kundenberaterinnen

GrosszUgig konzipierte Ausstellung bestiickt mit 160 V-ZUG Geraten.

PROFIL

Ab sofort erreichen Sie uns wie folgt
V-ZUG AG, ZUGORAMA

Breitfeldstrasse 8, 9015 St. Gallen
Tel. 058 767 39 10, Fax 058 767 39 19
St. Gallen@vzug.com

Offnungszeiten ZUGORAMA St. Gallen
Montag-Freitag 9-12 und 13.30-17 Uhr
Samstag 9 — 14 Uhr

Eine Terminvereinbarung ist empfohlen.

Weitere Informationen wie auch die
geplanten Daten der Kochvorflihrungen
finden Sie unter vzug.com
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Wenn Vertrauen zahlit

Funf Mitarbeitende setzen sich im Bereich Vermietung und Verwaltung
der THOMA Immobilien Treuhand AG taglich fiir ihre Kunden ein.
Dabei haben sie immer die Zufriedenheit der Eigentiimer und

der Mieter im Blick. Das Team von Lars Ullmann setzt auf Kunden-
nahe, Marktkenntnisse, ein hohes Dienstleistungsverstandnis,
professionelle Kommunikation - und Flexibilitat.

«Erstvermietungen von Neu- oder Umbauten
gehoren zu unseren Spezialitaten», sagt Lars
Ullmann. Seit 2013 ist er bei der THOMA Im-
mobilien Treuhand AG und fiihrt als Mitglied
der Geschaftsleitung den Bereich Vermie-
tung und Verwaltung. Einem Team von funf

Leuten kimmert sich dort hauptsachlich um
Erstvermietungen. Bei der Verwaltung beste-
hender Liegenschaften zieht ebenfalls das
Team von Ullmann die Faden — allerdings in
Kooperation mit mandatierten Partnerunter-
nehmen. Flr beides ist es wichtig, dass die




THOMA Immobilien Treuhand AG Branchen-
trends beobachtet und den Ostschweizer
Markt gut kennt. «So kénnen wir Mietzinse
analysieren, sie mit Eigentlimern diskutieren
und massgeschneiderte Marketingplane er-
stellen.» Fur Liegenschaften in Romanshorn
gelten ja andere Regeln als flr jene in Teu-
fen. Darum wird auch jeder neue Erstvermie-
tungsauftrag im Team diskutiert — so fliessen
viele Kompetenzen in ein Projekt.

Bindeglied zwischen Mietern

und Eigentiimern

«Wir sind immer bereit, fir unsere Kunden
eine Extrameile zu gehen», flhrt Lars Ull-
mann weiter aus. Deshalb wiirden sie stets
flexibel nach Lésungen suchen, anstatt ein-
fach «Nein» zu sagen — auch wenn das oft
leichter ware. «Wir nehmen uns Zeit, zeigen
Wohnungen auch mehrmals oder am Wo-
chenende und sind beim Festsetzen des
Schllsselubergabetermins nicht pingelig.»

«Erfolgreich sind wir,
wenn Eigentimer und
Mieter zufrieden sind.»

Solche Details und viel Engagement sorgen
flr Qualitat und Kundentreue bei Vermietun-
gen und Verwaltungen. Denn auch in einem
boomenden Markt wie der Immobilienbran-
che setze sich langfristig nur Professiona-
litat durch, ist Ullmann Uberzeugt. Seine
Abteilung befindet sich als Bindeglied zwi-
schen den Bedirfnissen von Mietern und
EigentUirmern einer Immobilie. «Erfolgreich
sind wir, wenn beide zufrieden sind.» Das be-
deutet, die Vermietungsziele der Investoren
einzuhalten — oder gar zu Ubertreffen — und
gleichzeitig die kinftigen Mieter glicklich zu
machen. Oder anders ausgedrckt: Fir nach-
haltige Mietverhaltnisse zu sorgen und dabei
eine gesunde Rendite im Auge zu behalten.
Auch das Vermieten und Verwalten von Immo-
bilien ist Vertrauenssache. Eine kompetente
Beratung und der professionelle Umgang
mit Mietern, Eigentlirmern und den Partner-
unternehmen, die fur die THOMA Immobilien
Treuhand AG die «normalen» Verwaltungen
ausflihren, gehoren einfach dazu. Apropos
Partnerunternehmen: Selbstverstandlich hat
der Eigentumer jeweils seinen Ansprechpart-
ner bei THOMA, sodass er sich nicht mit meh-
reren Anlaufstellen herumschlagen muss.
Die Liegenschaftenbewirtschaftung nimmt
die THOMA Immobilien Treuhand AG mit viel

Sorgfalt an die Hand — kostenbewusst, wer-
terhaltend und unabhéangig davon, ob es sich
um Erst- oder Wiedervermietungen handelt.
«Nebst umfassenden Markt- und Branchen-
kenntnissen sind langfristige Partnerschaf-
ten ein Schlussel zu unserem Erfolg — ge-
pragt von Offenheit und Fairness», erklart
Lars Ullmann. Nur so kénnten alle Beteilig-
ten profitieren. «Wir bringen da unser unter-
nehmerisches und interdisziplinares Denken
mit ein», so Ullmann. Zudem sorge er mit sei-
nem Team fir eine einfache, schnelle Kom-
munikation und vollstandige Transparenz. So
herrscht immer Klarheit Gber aktuelle Leis-
tungen und laufende Kosten. Dies schatzen
die Kunden — ob institutionelle Anleger oder
Einfamilienhausbesitzer.

Mit Kompetenz iiberzeugen

«Verlasslichkeit ist das A und O in unseren
Kundenbeziehungen», sagt Lars Ullmann.
«Darauf legen wir bei THOMA grossten Wert.»
Man musse eine Linie haben, kénne nicht
einmal so und dann wieder anders entschei-
den. Dazu braucht es auch ausgebildete
Mitarbeiter im Team, die sich standig wei-
terbilden. Ullmann selbst hat Wirtschaft an
der Universitat Zurich studiert. Zudem hat er
einen exekutiven Masterabschluss als Real
Estate Manager der Fachhochschule St.Gal-
len (FHS). Die Mitarbeitenden an der Front
bendtigen nebst Verkaufsflair auch Verwal-
tungs-Know-how. «Es braucht technisches
Verstandnis. Zudem sind Kompetenzen in
mietrechtlichen Themen gefragt», weiss Ull-
mann. Wer muss in welchem Fall neu strei-
chen? Wann braucht es neue Boden? Welche
Investitionen sind wann notwendig? «Fur die
Vermietung und Verwaltung von Immobilien
muss man sich in komplexen Themen aus-
kennen. Darin schulen wir unsere Mitarbei-
ter» Die THOMA Immobilien Treuhand AG
schutzt ihre Klientel damit vor Stolperfallen
und Fettnapfchen in diesem Geschaft.
Besonders gefordert ist das Vermietungs-
und Verwaltungsteam auf die Ublichen Kindi-
gungstermine hin —da setzt Lars Ullmann auf
Teamgeist. «Alle unterstitzen sich bei uns
gegenseitig, nehmen anderen auch mal Ter-
mine ab», freut er sich. Es sei wichtig, dass
die Abteilung genau dann funktioniere — das
gehe nur ohne «Gartlidenken». Die THOMA
Immobilien Treuhand AG achtet darauf, rasch
auf potenzielle Mieter zuzugehen und Termi-
ne zu vereinbaren. «Auch wenn es stressig
wird, muss man Kunden mit Begeisterung
empfangen und die Wohnung entsprechend
prasentieren. Denn wir wollen uns mit unse-
ren Dienstleistungen immer abheben.»

KOMPETENZEN

Dienstleistungen

Vermietungs- und Verwaltungsmandate

umfassen im Wesentlichen:

— Markt- und Standortanalysen
inkl. Mietzinsbeurteilung
Vermietungskonzepte
Mietvertragsausgestaltung
Ertrags- und Kostenbudgets
Proaktive Vermarktung vor Ort
Besichtigung der Objekte mit Mietinter-
essenten

— Solvenzprufung der Mietbewerber

— Objektabnahmen und -Ubergaben

— Debitoren- und Kreditorenbuchhaltung

— Mietzinsinkasso Heiz- und Betriebskos-
tenabrechnungen

— Rechnungsfihrung mit Bilanz- und
Erfolgsrechnung

— Vertretung des Auftraggebers gegen-
Uber Mietern, Nachbarn und Behérden

— Sicherstellung des Betriebs
technischer Anlagen

— Betreuung, Unterhalts- und Reparatur-
arbeiten

— Baulicher Unterhalt von
Liegenschaften und Mietobjekten

— Periodische Erstellung eines Zustands-
berichtes

— Pflege und Optimierung von Rendite
und Ertragskraft

Wahrend der Vermietungs- und Verwal-
tungsprozesse wird der Kunde von einem
THOMA-Ansprechpartner betreut, der
seine Bedrfnisse und Anforderungen
kennt und diese zielgerichtet umsetzt.
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Mit viel Gespur fur den
Ostschweizer Markt

Wenn Projekte entwickelt werden, wird die Zukunft gestaltet.

Hier kommen die gesamte Erfahrung und alle Kompetenzen der
THOMA Immobilien Treuhand AG zum Tragen. Als Leiter Projektent-
wicklung und Mitglied der Geschaftsleitung fiihrt Patrick Herzog
das Know-how aller Bereiche des Unternehmens zusammen -
massgeschneidert, je nach Projekt. Damit hebt sich THOMA von

Mitbewerbern ab.

Um in der Projektentwicklung Geld zu ver-
dienen, braucht es einige Voraussetzungen:
«Fachwissen, Marktkenntnisse, ein gutes
Netzwerk, Ausdauer und reichlich Kapital»,
fasst Patrick Herzog, Leiter Projektentwick-
lung und Mitglied der Geschaftsleitung bei der
THOMA Immobilien Treuhand AG, zusammen.
Dabei sorgt er selbst flr eine geballte Ladung
Know-how: Der gelernte Hochbauzeichner hat
eine hohere Fachschule als Hochbautech-

Die THOMA Immobilien Treuhand AG will nicht einfach
Projekte kopieren, sondern diese — nach allen Regeln

der Baukunde —
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individuell planen und verwirklichen.

niker abgeschlossen. Anschliessend absol-
vierte Herzog zwei Weiterbildungsstudien,
ebenfalls an einer Fachhochschule — zum
Bauprojektmanager und zum Immobiliendko-
nomen. Zudem profitiert Herzog von seiner
Erfahrung als ehemaliger Geschaftsstellen-
leiter eines Architekturburos und seiner Téa-
tigkeit als Bauleiter bei grosseren Generalun-
ternehmungen. «Mit diesem Rucksack kann
ich gut auf mein Gegenuber eingehen.» Seine
Ansprechpartner merken jeweils sofort, dass
er die Praxis kennt. So sind Verhandlungen
auf Augenhohe moglich.

Kluge Kopfe und flinke Hande

Fir seine Projekte kann sich Patrick Herzog
auf die Kompetenzen aller Bereiche der
THOMA Immobilien Treuhand AG verlas-

sen, individuelle Teams aufstellen und so
massgeschneidert Kompetenzen zusam-
menflihren — mit Spezialisten flr Analyse,
Planung, Realisierung, Verkauf, Finanzen,
Projektmanagement und rechtliche Aspekte.
«So gemeinsam Wohntraume zu planen, be-
reitet mir viel Freude.» Auch der Kontakt mit
Handwerkern mag Herzog: «Wir entwickeln
nicht nur, wir realisieren auch. Ich habe viel
Wertschatzung fur die Arbeit der Handwerker.
Sie sind es schlussendlich, die unsere Pla-
ne Wirklichkeit werden lassen — und zwar in
der gewohnt hohen THOMA-Qualitat.» Diese
Ausflhrungsqualitat ist dem Leiter Projekt-
entwicklung besonders wichtig: «Wir versu-
chen, wie unsere Kunden zu denken und die
Immobilienprojekte entsprechend zu entwi-
ckeln. Daflir sind in unserem Team eine hohe
Sozialkompetenz, die Wahl der richtigen Part-
nerunternehmen und ein sorgfaltiges Cont-
rolling wesentlich.»

Entwicklungsprojekte auf der griinen Wiese
beginnen in der Regel mit Konzeptideen,
Machbarkeitsstudien und einem Vorprojekt.
Dazu gehdren die Erschliessung, die Stellung
der Baukorper, Gebaudeform und Gebaude-
grosse, der Wohnungsmix und Wohnungs-
gréssen, die Elektronik oder die Grundriss-
und Fassadengestaltung — und naturlich ein
detaillierter Baubeschrieb mit Kostenvoran-
schlag. Zudem stellt sich die Frage: Welche
Minergiestandards sollen beachtet werden?
«Auch bei der Projektausarbeitung ziehen
wir Spezialisten bei», erklart Patrick Herzog.
Immer dabei ist beispielsweise ein Geologe,
um die Bodenbeschaffenheit kennenzuler-



Das Team Projektentwick
~Patrick Herzog (Leitung), Assur

el

nen und das Baugrundrisiko zu beurteilen.
Dabei konnen projektrelevante Massnah-
men erfolgen — wie etwa Gebaudeverschie-
bungen. «Denn in teure Baugrundmassnah-
men investieren wir ungern, weil der Kaufer
wenig davon sieht», sagt Herzog. Hier lasst
sich dank der grossen THOMA-Erfahrung oft
mit geringem Aufwand eine wesentliche Kos-
tenoptimierung erreichen.

Nachhaltige Arealentwicklung nach Mass
«Noch anspruchsvoller sind Arealentwick-
lungen mit Umzonungen und Sondernut-
zungsplanen», fahrt Patrick Herzog fort.
Bereits bei der Testplanung braucht es hier
Bebauungs-, Erschliessungs-, Freiraum- und
Nutzungskonzepte. Diese munden in einen
Masterplan, der gemeinsam mit Behorden,
Stadt- und Raumplaner sowie Architekten ab-
gesteckt wird. Dabei ist der THOMA Immobi-
lien Treuhand AG ihre exzellente Reputation
von Nutzen: Die Behdrden wissen, dass das
Unternehmen auch umsetzen kann, was es
entwickelt und plant — und dass hier keine
«Luftschlosser» entstehen.

«Wir arbeiten stets an zwei bis drei Sonder-
nutzungsplanen, die sich Uber mehrere Jah-
re ziehen», sagt Patrick Herzog. Ein Vorzei-

llenspach, Patric

nim Markt Uberze
aRiederer.

geprojekt der THOMA Immobilien Treuhand
AG ist der «Stadtwald Rorschach». Hier hat
das Unternehmen aus einer Industriebra-
che mit Zwischennutzung ein hochwertiges
Wohn- und Gewerbequartier mit Ausstrah-
lung und viel Griunraum geschaffen — selbst
ein Bach fehlt nicht. «Uns geht es immer
darum, marktkonforme, wirtschaftliche, be-
willigungsfahige und nachhaltige Immobilien-
projekte zu entwickeln», sagt Herzog. Dabei

«Lage, Lage, Lage — dieses
Credo ist heute vorbei.»

vertritt er die Eigentimer und beauftragt Ar-
chitekten, Raumplaner und weitere Spezia-
listen. «Schon in der Projektierungsphase
nehmen wir aktiven Einfluss auf die Planung,
fuhren die Wirtschaftlichkeitsrechnung und
suchen Optimierungspotenziale.» Denn die
THOMA Immobilien Treuhand AG will nicht
einfach Projekte kopieren, sondern diese —
nach allen Regeln der Baukunde — individuell
planen und verwirklichen. Damit am Ende
nicht nur der Investor, sondern auch der Be-
wohner Freude an dem Objekt hat.

KOMPETENZEN

Auf Herausforderungen reagieren

Ein Meilenstein der Projektentwicklung ist
immer, wenn die Baubewilligung vorliegt.
«Das ist oft ein Kraftakt. Einsprachen er-
fordern viel Zeit, Energie und Geld», erzahlt
Patrick Herzog. Seiner Meinung nach sind
Einsprachen hierzulande zu einfach und zu
glnstig moglich. Eine weitere Herausforde-
rung ist die Leerstandentwicklung bei Woh-
nungen: Aktuell stehen in der Schweiz rund
65000 Wohnungen frei. «Die Kunden haben
eine grosse Auswahl. Ein Projekt muss heute
sehr Uberzeugend sein.» Dies werde bei den
vielen uberteuerten Grundstucken immer
schwieriger. Die THOMA Immobilien Treu-
hand AG kann aber dank ihrer Erfahrung und
ihrer Marktnahe rasch auf solche Entwicklun-
gen reagieren: «Lage, Lage, Lage — dieses
Credo ist heute vorbei», weiss Herzog. Man
musse fahig sein, auch an sogenannten B-
oder C-Standorten attraktive, rentable Immo-
bilien zu bauen. «Wir bauen deshalb nicht nur
fur mittlere oder héhere Einkommen, son-
dern auch preiswerte Immobilien — aber im-
mer mit interessanten Grundrisskonzepten
und einem guten Bau- und Ausbaustandard.»
«Das Uberangebot an Wohnraum fordert
von uns Immobilienentwicklern noch mehr
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Innovation und Kreativitat, um gute, marktfa-
hige Projekte voranzutreiben», fasst Patrick
Herzog zusammen. Wahrend der Boomjahre
seien  «Selfmade-Immobilienspezialisten»
wie Pilze aus dem Boden geschossen —ange-
lockt durch schnelles Geld und lukrative Ge-
schafte. Die Realitat hat aber nach und nach
viele dieser «Spezialisten» wieder auf den

............................................................. . /‘
«In teure Baugrundmassnahmen 7[
investieren wir ungern,

weil der Kaufer wenig davon sieht.»

Boden bzw. aus dem Markt geholt. «Denn I /L' natureplus

for better living

jahrelange  Einspracheverfahren, Altlas-
tensanierungen oder aufwendige Baugrund-
vorkehrungen kdnnen zu massiven Verlusten
flhren, wenn man sich zuwenig auskennt»,
so Herzog. Die THOMA Immobilien Treuhand
AG begegnet dem mit vierzig Jahren Erfah-
rung, einem hervorragenden Netzwerk, viel
Know-how und der Nahe zum Ostschweizer
Immobilienmarkt.

Dienstleistungen

Projektentwicklungsmandate konnen

verschiedene Auftrage umfassen —

als Module oder als Gesamtkonzept.

Zum Beispiel:

— Projektideen

— Projektkonzepte

— Revitalisierungsideen

— Revitalisierungskonzepte

— Machbarkeitsstudien

— Absatz- und Umsetzungsstrategien

— Erstellungskonzepte

— Grundstulcksuche

— Marktanalyse

— Standortanalyse

— Rechtliche Abklarungen

— Planung

— Bauliche Umsetzung

— Projektmanagement, Kosten-,
Qualitats- und Terminmanagement

— Verausserung, Abnahme und
Ubergabe

Nach dem Zusammenstellen des
optimalen Auftragspakets wird der
Kunde wahrend des gesamten Pro-
jektentwicklungsprozesses von einem
THOMA-Ansprechpartner betreut, der
seine Bedrfnisse und Anforderungen
kennt und zielgerichtet umsetzt.

www.rwdschlatter.ch
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D
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KOMPETENZEN

Werte optimieren

Portfoliomanagement bedeutet, Daten zu beurteilen und daraus
Massnahmen abzuleiten. Natirlich braucht es dazu eine klare
Strategie. Im Alltag heisst das jedoch, an vielen Details zu arbeiten,
ohne den Blick fiirs Ganze zu verlieren - das tut Lars Ullmann
hauptsachlich fiir Gesellschaften, an denen die Familie Thoma
beteiligt ist. Fiir andere Kunden werden Screenings von Portfolios
angeboten, die als strategische Berichte aufgearbeitet werden.
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Im Bereich Portfoliomanagement geht es
hauptsachlich um die Pflege und Steuerung
von Liegenschaften, die von den acht Gesell-
schaften gehalten werden, an denen die Fa-
milie Thoma beteiligt ist. «Das Management
ganzer Immobilienportfolios Ubernehmen
wir aus Ressourcengriinden nicht fir andere
Kunden », erklart Geschaftsleitungsmitglied
Lars Ullmann, der das Portfoliomanagement
fahrt. «Wir bieten aber Screenings von frem-
den» Portfolios an.» Das heisst, zuhanden
der Eigentimer werden strategische Be-
richte verfasst: Wo kdnnte man investieren,
wo misste man? Was ist zu tun, damit eine
Liegenschaft nachhaltig den Wert eines Port-
folios positiv beeinflusst? Wovon sollte man
sich besser trennen? «Das sind wertvolle
Momentaufnahmen, ohne dass wir diese
Portfolios Uber eine langere Zeit begleiten.
Sie geben einer Eigentlimerschaft aber Hin-
weise, wo sie mit ihrer Strategie richtig liegt
—und wo sie noch optimieren kann.»

Auf viele Details achten

«Unser eigenes Portfolio enthalt unter-
schiedliche Immobilien — vom Mehrfami-
lienhaus bis zum Gewerbepark», so Lars
Ullmann weiter. Etwa ein Drittel besteht aus
Gewerbebauten, der Rest aus Wohnbauten.
Dabei geht es um Liegenschaften, die nicht
kurzfristig gehandelt, sondern als klassische
Renditeobjekte gehalten werden. Sie werden
in enger Abstimmung mit den verschiedenen
Eigentimerschaften gesteuert, zu denen im-
mer auch die Familie Thoma gehort.

«Wir beobachten beispielsweise die Mie-
terspiegel, geben langfristige Ziele aus und
bestimmen, wohin es mit den Liegenschaf-
ten in den nachsten Jahren geht», sagt Lars
Ullmann. Wo investieren und wann zurlick-
bauen? «Diese Themen bearbeiten wir.» Es
bereite Freude, zu beobachten, wie sich sol-
che Entscheide mittelfristig positiv auf das
gesamte Portfolio auswirkten. Das dauere
immer eine Weile, sei aber sehr spannend.
«Beim Portfoliomanagement muss man
stets an vielen Schrauben drehen, damit das
Ganze wie ein gut geschmiertes Raderwerk
funktioniert, bei dem alles ineinandergreift»,
weiss Ullmann.

Rendite langfristig sichern

Entscheidend beim Portfoliomanagement
ist ein aktives, vorausschauendes Handeln,
um die Anlageziele zu erreichen. Dazu gehort
die langfristige und nachhaltige Planung von
Ertragen und Aufwanden. Welche Immobili-
en mussen saniert werden? Welche sind zu
verkaufen? Welche sind — auch im Vergleich

mit anderen Liegenschaften im Portfolio —
eigentliche Perlen? «Fir ein optimiertes Im-
mobilienportfolio spielen die Rendite, der
Wohn- und Gewerbeanteil, das Verhaltnis von
Alt- und Neubauten, die optimale Refinanzie-
rung, der Standort der Liegenschaften so-
wie der aufgestaute Investitionsbedarf eine
grosse Rolle», erklart Lars Ulimann.

Bei den Investitionen geht es darum, die
Lebenszyklen einzelner Immobilien so zu
steuern, dass nicht irgendwann eine An-
sammlung von Aufwendungen entsteht, ein
Renovationsstau beispielsweise. «Mit guter
Planung kann man die Investitionen im Jah-
resvergleich ahnlich hochhalten», so Lars
Ullmann. Ganz wichtig sei auch die Finan-
zierungsstruktur: Welche Laufzeiten wahlt
man? Wie sind die Finanzierungsprodukte im
ganzen Portfolio aufeinander abgestimmt?
Alle Massnahmen dienen dabei der Werter-
haltung, Wertsteigerung und Wertoptimie-
rung des Immobilienportfolios — mit dem
Ziel, die Rendite langfristig zu sichern.

«Mit guter Planung kann man
die Investitionen im Jahres-
vergleich ahnlich hochhalten.»

Eine Strategie verfolgen

Bei der THOMA Immobilien Treuhand AG ar-
beiten nebst Lars Ullmann drei weitere Per-
sonen im Bereich Portfoliomanagement mit.
«Es braucht analytisches Verstandnis dafur»,
sagt der Immobilienprofi. Ebenso wichtig
sei, die Ubersicht aufs Ganze zu behalten
und Weitblick zu bewahren. «Manchmal
macht es Sinn, einen faulen Apfel> im Port-
folio mitzuziehen», erklart Ullmann. Er kdnne
spater vergoldet werden, wenn beispielswei-
se ein neuer Richtplan umgesetzt werde.
Kurzschlusshandlungen haben in diesem
Geschéft nichts verloren. «Manchmal ist es
besser, den Mietzins zu reduzieren, als vor ei-
nem naher riickenden Ruckbau Kiichen noch
zu renovieren.» Da durfe man nicht emotional
handeln, sondern musse eine klare Strategie
verfolgen.

«Auch wenn wir das Portfoliomanagement
hauptsachlich fir Immobiliengesellschaften
mit Beteiligungen der Familie Thoma betrei-
ben, tragt es zu unserer Positionierung als
Gesamtdienstleister bei und unterstreicht
unsere Immobilienkompetenz», erklart Lars
Ullmann. Die vier Bereiche der THOMA Immo-
bilien Treuhand AG — Kauf und Verkauf, Ver-
mietung und Verwaltung, Projektentwicklung

KOMPETENZEN

sowie das Portfoliomanagement — greifen
namlich oft ineinander und generieren ge-
genseitig Auftrage. «So bleibt die Wertschop-
fung im Betrieb», sagt Ullmann. Daflr zieht
er das Beispiel einer Liegenschaft aus dem
Portfolio heran — gebaut in den 1950ern,
mit sieben Wohneinheiten, ohne Lift, mit zu
kleinen Grundrissen. Die Fragen lauteten:
Was kostet eine Gesamtsanierung? Was
passiert, wenn die Immobilie zurliickgebaut
wird? Schlussendlich entschied man sich,
sie abzubrechen und auf dem Baugrund ein
Mehrfamilienhaus mit 13 Wohnungen zu er-
stellen. Dieser Plan kam aus dem Bereich
Projektentwicklung. «Das ist ein Idealfall —
eine Immobilie in die Projektentwicklung zu
geben und anschliessend mit besserer Ren-
dite wieder ins Portfolio einzufligen», sagt
Ullmann.

Exaktes Datenmanagement

Gutes Portfoliomanagement braucht Daten
und Zahlen. Damit sich diese vergleichen
lassen, muss man sie zuerst Uber einige
Jahre erheben. «Erst so sieht man beispiels-
weise, ob eine Verwaltung teurer ist als die
andere», sagt Lars Ullmann. «Mein Job ist es
also, Transparenz in den Zahlendschungel zu
bringen.» Aber man dirfe vor lauter Zahlen
den Fokus nicht verlieren. «Die wichtigsten
Kennzahlen mussen auf einem Blatt Papier
Platz haben, um sie gut vergleichen zu kon-
nen.» Da die Datenbasis entscheidend ist,
achtet Ullmann mit seinem Team auf exaktes
Arbeiten. Wirden fehlerhafte Daten erfasst,
kénnten danach ungunstige Entscheide
gefallt werden. «Die beste Software bringt
nichts, wenn die Daten schlecht sind», fasst
er zusammen.

Das Portfoliomanagement hat sich stark pro-
fessionalisiert. Kein Wunder: Denn Immobili-
en wurden in den letzten Jahren immer star-
ker als Anlage akzeptiert —auch aufgrund der
vergleichsweise guten Renditen. «Es gibt im-
mer mehr Interessenten und mehr Produkte,
die angeboten werden», weiss Lars Ullmann.
Fur all diese Investitionen brauche es ein
professionelles Portfoliomanagement, das
Sicherheit gewahrleiste und Werte nachhal-
tig bewahre und optimiere. So erlebten auch
die Aus- und Weiterbildungen in diesem Be-
reich in letzter Zeit einen Boom. Die THOMA
Immobilien Treuhand AG hat deshalb in ihre
Mitarbeitenden und in ihre Software inves-
tiert. Dazu Ullmann: «Auch wenn wir unsere
Dienstleistungen im Portfoliomanagement
kaum am Markt anbieten, managen wir das
Familienportfolio ebenso professionell wie
alle anderen THOMA-Bereiche.»
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TEAM

Zuverlassigkeit und Professionalitat

Christian Wunderlich, Marketing: «Werbekam-
pagnen brauchen ein solides Fundament.»

Er kommuniziert fur die THOMA Immobilien Treuhand AG:
Der Mediamatiker Christian Wunderlich sorgt fiir Prasenz auf

verschiedenen Kanalen.

«Die Leute hier haben mich vom ersten Tag
an gut aufgenommen und super eingearbei-
tet», freut sich Christian Wunderlich. Er ist
noch recht neu bei der Thoma Immobilien
Treuhand: Seit Januar 2018 ist er fur das
Marketing zustandig. Er hat eine Lehre als
Mediamatiker mit eidgendssischem Fahig-
keitszeugnis und technischer Berufsmatu-
ritat abgeschlossen. Christian Wunderlich
erstellt Werbemittel — inklusive Kostenkont-
rolle — und stellt ihre Veroffentlichung sicher.
Zudem ist er der «Mister Social Media» bei
der THOMA Immobilien Treuhand AG. Er plant
die Socia-Media-Aktivitdten und wertet sie
auch regelmassig aus. Zudem fotografiert er
die Immobilienprojekte. <Am meisten Freude

bereitet mir die Gestaltung der Werbemittel»,
sagt Christian Wunderlich. Dabei achtet er
auf eine genaue Planung und Durchfiihrung
seiner Projekte. «Wichtig ist mir zudem, dass
die Werbekampagnen auf einem soliden
Fundament stehen.» An seinem neuen Ar-
beitgeber schatzt er denn auch die Professio-
nalitat, die Zuverlassigkeit und das Familiare
im Unternehmen. Das soll fur Christian Wun-
derlich auch so bleiben: «Ich wiinsche mir
weiterhin dieses gepflegte Arbeitsklima und
die angenehme Firmenkultur.» Fotografieren
tut er Ubrigens nicht nur beruflich, sondern
auch als Hobby. Zudem zeichnet und kocht
er gern. Und er ist musikalisch — das Klavier-
spiel gehort ebenso zu seiner Freizeit.

Im Kontakt mit den Mietern

Sabrina Anliker, Verwaltung: «Strukturiertes
Vorgehen ist in unserem Geschaft wichtig.»

Sie freut sich mit Mietern, die in ein neues Zuhause einziehen:
Sabrina Anliker engagiert sich in der Vermietung und Verwaltung von
Wohn- sowie Biiroraumen der THOMA Immobilien Treuhand AG.

«Der gute und respektvolle Umgang bei der
THOMA Immobilien Treuhand AG schatze
ich sehr», erzahlt Sabrina Anliker. Sie hoffe,
dass dies noch lange so bleibe. Sabrina An-
liker arbeitet seit gut einem Jahr im Bereich
Veraltung des Unternehmens — sie trat ihre
Stelle im Méarz 2017 an. lhre Lehre hatte sie
als Kauffrau mit eidgendssischem Fahig-
keitszeugnis abgeschlossen. Spater liess
sie sich beim Schweizer Verband der Immo-
bilienwirtschaft SVIT zur Assistentin Bewirt-
schaftung Mietliegenschaften weiterbilden.
«Bei der THOMA Immobilien Treuhand AG bin
ich nun zustandig fur die Verwaltung zahlrei-
cher Liegenschaften», so Sabrina Anliker.

«Dabei habe ich Kontakt mit den Mietern und
erstelle Mietvertrage.» Zudem gehoren die
Abnahme und Ubergabe von Wohnungen und
Buroraumen zu ihren Aufgaben. Hinzu kom-
men allgemeine administrative Arbeiten. «Mir
gefallt der rege Kontakt mit den Mietern oder
externen Verwaltungen», sagt Sabrina Anliker.
Auch Ubergaben der Mietobjekte bereiten ihr
Freude bei der Arbeit. «Die strahlenden Ge-
sichter von kuinftigen Mietern, die sich auf ein
neues Zuhause freuen, ist immer ein beson-
deres Erlebnis.» Damit dies gelingt, achtet
Sabrina Anliker auf ein sauberes und struk-
turiertes Vorgehen. In ihrer Freizeit spielt sie
gerne Klavier — oder schmokert in Blichern.
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WIR DANKEN DER
THOMA IMMOBILIEN
TREUHAND AG FUR
DIE LANGJAHRIGE
UND PARTNER-
SCHAFTLICHE
ZUSAMMENARBEIT!

ERFOLG BASIERT

. AUF GEGENSEITIGEM
B i . VERTRAUEN. A‘l}lt
OSTSCHWEIZ

Immo™ AG - Bionstrasse 5 - 9015 St. Gallen
Telefon 071 313 20 20 - www.immol0.ch facebook. \WWW.FACEBOOK.COM/IMMOT0AG

Herzliche Gratulation zum 40 jahrigen Firmenjubildaum —

wir sind stolz einen solchen Partner an der Seite zu haben. Wir bedanken uns fiir das
entgegengebrachte Vertrauen und freuen uns auf eine weiterhin erfolgreiche Zusam-
menarbeit mit spannenden Kontakten.

Ihr unabhingiger Partner fiir

PWR Broker AG - Rico Heimgartner - Walke 41 - 9102 Herisau - Telefon +41 71 353 90 20 Broker AG
www.pwrbrokerag.com - pwr@pwrbrokerag.com




TEAM

Von Grund auf Immobilienprofi

Kurt Brischweiler, Verkaufsberater: <THOMA
ist ein solider, fairer und starker Partner.»

Ein Versprechen sei ein Versprechen, sagt Verkaufsberater
Kurt Briischweiler. Er mag es, gute Beziehungen zu seinen

Kunden aufzubauen.

Seit gut 18 Jahren steht der Verkaufsberater
Kurt Brischweiler schon im Dienst der THO-
MA Immobilien Treuhand AG. Was eine Immo-
bilie ist, kennt er von buchstablich von Grund
auf: Er ist gelernter Maurer — hat aber auch
das KV abgeschlossen und sich dann nach
und nach zum Verkaufer schulen lassen. «Ich
mag es, immer wieder mit neuen Kunden zu
tun zu haben», sagt Kurt Brischweiler. Insbe-
sondere liegen ihm anspruchsvolle Verkaufs-
mandate. Solche betreut er fur die THOMA
Immobilien Treuhand AG in der gesamten
Ostschweiz. Mit seinem Arbeitgeber hat er

einen soliden, fairen und starken Partner
im Rucken — das schéatzt Kurt Brischweiler
an ihm. «Ich werde nie vergessen, wie mich
Patrick Thoma fragte, ob ich flr dieses Un-
ternehmen arbeiten moéchte.» Daflr achtet
er darauf, Versprechen immer einzuhalten
und zuverlassig zu agieren. Fur seine Zukunft
wunscht er sich deshalb weiterhin einfach
viele nette und aufgestellte Kunden, mit
denen man gerne zusammenarbeitet. Auch
privat bleibt er bodenstandig — mit seinen
Hobbys Familie und Holzen.

Mit Vertrauen uberzeugen

Simon Koch, Verkaufsberater: «Wir mochten
unsere Kunden nicht nur kurz beeindrucken,
sondern nachhaltig Giberzeugen.»

Immobilien verkaufen - das funktioniere nur mit viel Vertrauen,
sagt Simon Koch. In der Niederlassung St.Gallen begleitet er

Verkaufsprojekte von A bis Z.

Simon Koch arbeitet seit bald dreieinhalb
Jahren als Verkaufsberater in der St.Galler
Niederlassung der THOMA Immobilien Treu-
hand AG. Zu seinen Aufgaben gehéren Be-
ratung, Schatzung, Verkauf und Akquisition
von Objekten. «Wir bieten unseren Kunden
das rundum sorglose Paket — von der ersten
Besichtigung Uber samtliche Vertragsange-
legenheiten bis hin zur Beratung in Finanzie-
rungsfragen und EigentumerUtbertragung»,
erzahlt Simon Koch. «Spannende Projekte
von Anfang zu begleiten, eigene ldeen ein-
fliessen zu lassen und am Schluss glick-
liche Klienten zu sehen — das erfullt mich.»
Dafiir hat Simon Koch die Ausbildungen zum
Immobilienbewirtschafter und zum Immobili-
envermarkter absolviert und beide mit dem

eidgendssischen Fachausweis abgeschlos-
sen. Die THOMA Immobilien Treuhand AG sei
seit 1978 ein kompetenter, seridser und zu-
verlassiger Gesamtdienstleister in allen Im-
mobilienfragen, sagt Simon Koch. Deshalb
verpflichte auch er sich, stets «sauber zu
arbeiten. Und er weiss: «Fur viele geht es bei
Immobilienkaufen nicht um ein alltégliches
Geschaft — verbunden mit viel Geld. Des-
halb ist Vertrauen so wichtig.» Viel Geld hin
oder her — Simon Koch schatzt gerade das
Menschliche bei seinem Arbeitgeber und ist
Uberzeugt, dass es einen entscheidenden
Beitrag zum Erfolg der Firma leistet. Wenn er
sich nicht fur seine Kunden engagiert, dann
spielt Simon Koch gerne Golf und Tennis.
Oder es zieht ihn in die Ferne.

SPECIAL | Mai2018

29



o

el 1.

& Pyl mae

GOTT & GSCHEIDLE

Dafedpaine

1l
ki

——
—
—
—
—
—
—
—
—
—
-
—-—
—
—
—
—-—
_—

SPECIALI Mai 2018




SPECIAL | Mai2018 34



AN

CREDIT SUISSE

Wir machen es maglich. Aus Holz.

Wir gratulieren zu 40 Jahre Thoma Immobi-
lien Treuhand AG, wiinschen weiterhin viel
Erfolg und danken fiir die partnerschaftliche
Zusammenarbeit.

Kaufmann Oberholzer AG
Feldstrasse 6, 9215 Schonenberg an der Thur/TG

www.kaufmann-oberholzer.ch
Standorte in Roggwil TG, Buhwil TG und St. Gallen

marty ag
"BAUUNTERNEHMUNG

Industriestrasse 6 Tel. 071 424 20 00
9220 Bischofszell Fax 071 424 20 01

info@marty-bauunternehmung.ch
www.marty-bauunternehmung.ch
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Fur strahlende Augen sorgen

Isabella Thalmann, Verkaufsberaterin:
«Kunden in einen neuen Lebensabschnitt zu
begleiten, ist eine dankbare Aufgabe.»

Die familiaren Werte bei der THOMA Immobilien Treuhand AG sagen
der Verkaufsberaterin Isabella Thalmann zu. Sie sucht stets das
Vertrauen ihrer Kunden - und ist auch privat ein Familienmensch.

Isabella Thalmann ist seit 2013 als Ver-
kaufsberaterin bei der THOMA Immobilien
Treuhand AG. Sie schatzt es, in einem Fa-
milienunternehmen tatig zu sein. lhr Alltag
sieht abwechslungsreich aus: Sie verkauft
oder bewertet Liegenschaften, akquiriert
neue Mandate, bereitet Verkaufsunterlagen
auf und definiert Werbemittel, fihrt Besich-
tigungstermine durch oder nimmt Grund-
buchtermine wahr. «Die Arbeit an vielen un-
terschiedlichen Schnittstellen wie Banken,
Grundbuchamtern oder anderen Behdrden
kann sehr herausfordernd sein», erzahlt
Isabella Thalmann. Doch sie liebt diese Ab-
wechslung in ihrem Job und empfindet die
Erfahrungen, die sie dabei macht, als beste
Weiterbildung. Nichtsdestotrotz lasst sie
sich aktuell zur Immobilienbewerterin mit

eidgendssischem Fachausweis weiterbil-
den. Isabella Thalmann schatzt es, wenn
sie Kunden auf ihrem Weg in einen neu-
en Lebensabschnitt begleiten kann. Das
sei eine dankbare Aufgabe, sagt sie. Und:
«Die strahlenden Augen, wenn Kaufer ihre
Traumliegenschaft erwerben und ihr Glick
kaum fassen kénnen — das ist unvergess-
lich.» Isabella Thalmann ist wichtig, dass
die Kunden ihr vertrauen kénnen. Denn bei
Immobilienbesichtigungen betrete sie oft ei-
nen intimen Bereich. «Deshalb will ich stets
serids, kompetent, speditiv und zuverlassig
erscheinen.» In der Freizeit ist sie am liebs-
ten mit Familie und Freunden zusammen.
Reisen und lesen stehen ebenfalls auf dem
Programm. Und in Balde wird sie sich den
Traum vom Eigenheim erfullen.

Der Kunde ist Konig

Peter Lang, Verkaufsberater: «Ich will einen
Beitag leisten, um unsere Firma noch besser
in der Region verankern zu kdnnen.»

Der Traum vom Eigenheim - Kunden bei diesem zu unterstitzen,
bereitet Peter Lang besondere Freude in seinem Beruf. Dafur setzt

er sich mit allen Kraften ein.

Peter Lang istim Mai 2018 neu als Verkaufs-
berater bei der THOMA Immobilien Treuhand
AG eingestiegen. Er verflgt Uber einen Ab-
schluss als Kaufmann EFZ mit E-Profil in der
Immobilienbranche. Zu seinen Aufgaben
gehort die Akquisition und Vermittlung von
Liegenschaften. Zudem fungiert er bei sei-
nen Projekten als Schnittstelle zwischen
Kaufer- sowie Verkauferschaft und sorgt da-
bei fir reibungslose Ablaufe. «Unseren Kun-
den stehe ich beim Kauf oder Verkauf gerne
mit Rat und Tat zur Seite — jeden Tag aufs
Neue», sagt Peter Lang. Dienstleistungs-
bereitschaft ist ihm wichtig, der Kunde sei

schliesslich Konig. «Mich freut es jeweils
besonders, wenn ich Kunden bei der Erfil-
lung ihres Traums vom Eigenheim unterstit-
zen darf. Das ist doch etwas Spezielles»,
erzahlt Peter Lang weiter. «Ich hoffe, dass
ich die Freude an dieser Aufgabe ganz lange
beibehalten kann.» So méchte Peter Lang
einen Beitrag dazu leisten, dass sich das
Familienunternehmen THOMA Immobilien
Treuhand AG noch starker in der Region ver-
ankern kann, als dies heute schon der Fall
ist. In seiner Freizeit ist Peter Lang sportlich
unterwegs: Er geht ins Fitness, spielt Tennis
und Fussball beim FC Wangi.
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Wir gratulieren der Firma Thoma Immobilien Treuhand AG zum 40 jahrigen Firmenjubildum
und bedanken uns fiir die jederzeit angenehme Zusammenarbeit.

Da Strassle Installationen AG Amriswil

Wir gratulieren der Thoma Immobilien Treuhand AG
ganz herzlich zum Firmenjubilaum und freuen uns
auf die weiterhin gute Zusammenarbeit /

Vielen Dank fur das Vertrauen

AXA Winterthur
Generalagentur Philipp Sommer
Teufenerstrasse 20

9001 St.Gallen .
Telefon 071 221 20 30 MWlnter thur

AXA.ch/st-gallen Finanzielle Sicherheit /neu definiert
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Mit Begeisterung ans Werk

Katharina Bruggmann, Vermietungen:
«Einige Mietinteressenten und ihre
Geschichten werde ich nie vergessen.»

Neue Menschen kennenlernen, neue Projekte in Angriff nehmen, neue
Erfahrungen machen - Katharina Bruggmann liebt die Abwechslung.
Im Bereich Erst- und Wiedervermietung kommt diese nicht zu kurz.

Von der Hotellerie ins Immobiliengeschaft:
Katharina Bruggmann absolvierte eine Leh-
re als Hotelfachfrau und liess sich danach
zur Immobilienbewirtschafterin mit eidge-
noéssischem Fachausweis weiterbilden. Seit
Frihling 2016 ist sie nun bei der THOMA
Immobilien Treuhand AG und dort flr die
Erst- und Wiedervermietung zustandig. Sie
zeigt Wohnungen, erarbeitet Werbemass-
nahmen und -budgets, holt Referenzen von
Interessenten ein, erstellt Mietvertrage
und berichtet an ihre Auftraggeber. «Es ist
schon, wenn man bei Rohbaubesichtigun-
gen erleben darf, wie sich eine Uberbauung
oder ein Mehrfamilienhaus entwickelt», er-

zahlt Katharina Bruggmann. Es sei zudem
beeindruckend, wie viele Personen bis zur
Fertigstellung beteiligt seien, damit Mieter
oder Eigentlmer rechtzeitig einziehen kénn-
ten. An ihrer Arbeit gefallt Katharina Brugg-
mann, dass jeder Tag anders ist und neue
Menschen und Erfahrungen bringt: «Ich
hoffe, ich kann so mein Fachwissen stetig
ausbauen, von meinen Kollegen profitie-
ren und interessante Projekte umsetzen.»
Mit Begeisterung zu arbeiten ist Katharina
Bruggmann wichtig. Das gilt auch fur ihr Pri-
vatleben: «Ich achte auf meine Fitness und
lese gerne.»

Ein starkes Team

Renate Hogger, Buchhaltung und Personal-
wesen: «Die erfolgreiche Firmenentwicklung
macht mich stolz.»

Genau, effizient und termingerecht - darauf legt Renate Hogger
viel Wert bei ihrer Arbeit. So hat sie die Buchhaltung und
das Personalwesen der THOMA Immobilien Treuhand AG im Griff.

Seit 2001 darf Renate Hogger die erfolg-
reiche Entwicklung der THOMA Immobilien
Treuhand AG hautnah miterleben: «Sie er-
fullt mich mit einigem Stolz. Ich hoffe na-
tirlich, dass es in den nachsten Jahren so
weiter geht», sagt die Verantwortliche fir
Buchhaltung und Personalwesen. Ihr ge-
fallt es, sich in einem traditionellen — aber
innovativen — Familienunternehmen zu en-
gagieren. «Wir sind ein starkes Team», ist
sich Renate Hogger sicher. Nach der Lehre
mit eidgendssischem Fahigkeitszeugnis zur
Kauffrau liess sie sich im Rechnungswesen,
der Immobilienbewirtschaftung und im Per-

sonalwesen weiterbilden. Renate Hogger
mag diese Kombination von Buchhaltung
und Personalwesen: «Das macht meine
Arbeit abwechslungsreich. Die Aufgaben-
stellungen dabei sind sehr unterschied-
lich.» Zudem schatzt Renate Hogger, dass
sie selbststandig arbeiten kann. «Ich achte
sehr auf genaues, effizientes und terminge-
rechtes Arbeiten», sagt sie. Privat trifft man
Renate Hogger beim Reiten. Sie liest und
kocht auch gerne. Und wenn dann noch Zeit
bleibt, pflegt sie ihr Freundschaften oder
geht auf Reisen.
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Das «<HASTAG-Prinzip»

Alles aus einer Hand.

@ HASTAG

Wo Bauen beginnt.

A e a - Wir gratulieren
; . zum Jubildum

und winschen
weiterhin viel
Spass bei

der Arbert!

at

I-IéGENTOBLER

Pascal Huaento bler AG - San echnik - 9524 Zuzwil

ERFAHRUNG AUS UBER 200 ERFOLGREICH REALISIERTEN BAUPROJEKTEN

Ds \..und bodurken ans i die

vertranensoolle Lasammenarbeit!

ARCHITEKTUR AG

Wi gra lubleren herzlich
zum 0-jiikrigen Firmeqjabiban,,,

WIDENWEG 2 -CH9240 UZWIL S G
0719514545 - www.dsarchitektur.ch




REFERENZEN

Neue Lieblingsplatze
fur Private und Gewerbe

Ob bei Entwicklung, Ausfiihrung, Verwaltung, Kauf oder Verkauf -
die THOMA Immobilien Treuhand AG schafft und vermittelt

als Gesamtdienstleister neue Lieblingsplatze. Kunden werden mit
Kompetenz, Seriositat und Zuverlassigkeit in allen Fragen rund
ums Thema Immobilien betreut. Die folgende Ubersicht zeigt einige
kurzlich abgeschlossene Immobilienprojekte in ihrer Vielfalt.

«Thurfeld» in Biirglen

Fir die OSAG Immobilien AG
baute THOMA Immobilien
Treuhand AG die beiden Mehr-
familienhauser «Thurfeld» an
der Bahnhofstrasse in Burglen
als Totalunternehmerin und
vermietet auch die 24 Wohnun-
gen mit grossen Balkonen oder
Terrassen, eigenem Waschturm,
38 Parkplatzen in der Tiefgarage
und 12 Aussenabstellplatzen.

Martin Osterwalder,
Osterwalder St.Gallen AG:

«Die THOMA Immobilien
Treuhand AG Uberzeugte
mit einem sehr guten
Gesamtkonzept, tief-
grundiger Recherche zur
Mikro- und Makrolage
sowie professioneller
Verkaufsdokumentation.
Die Zusammenarbeit war
ausserordentlich trans-
parent und konstruktiv.
Fragen wurden speditiv und
kompetent beantwortet.
Mit dem Vermietungsstand
sind wir sehr zufrieden.»

SPECIAL | Mai2018 37



Der Spezialist
fir Parkett,
Teppiche,

Linoleum und

Kunststoffbeldge.

o

-
k 4 -

WS 5 LA

TUFFELATQ Tepiche
W I RR E R [

zuffelato-wirrer.ch

Als Heizungsteam, gratulieren wir zum Jubilaum
und bedanken uns fur die tolle Zusammenarbeit!

isler todl

Verantwortung fiir Energie und Umwelt

Intelligente Raumklima-Lésungen

Sommeristrasse 39

8580 Amriswil _ _
Hoval AG | Regionalcenter Ostschweiz
Telefon 071 411 10 85 Sintisstrasse 2a | 9500 Wil | Tel. 0848 81 19 20
. rc.ostschweiz@hoval.ch | www.hoval.ch
www.gislerag.ch

Schudel & Hinder GmbH 9011 st. Gallen

Telefon 071 278 67 20

% Bauspenglerei o,z
T P T R
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«Primavera»
in Rorschach

Mehrfamilienhaus
«Primavera» an der
Industriestrasse in
Rorschach mit 34
grosszligigen, moder-
nen Mietwohnungen
(rollstuhlgangig mit
Lift erschlossen) und
Gemeinschaftspraxis
Medbase, Gewerbe-
und Schulungsraume
flr Spitex, Tiefgarage,
Aussenabstellplatzen.
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Wir schonen Ressourcen und
verbessern das Klima.
Drinnen und draussen.

Die Marke Hoval zahlt international zu den
fihrenden Unternehmen fir Raumklima-
Losungen. Uber 70 Jahre Erfahrung befahigen
und motivieren immer wieder zu ausser-
gewohnlichen Lésungen und technisch
Uberlegenen Entwicklungen.

Hoval AG
8706 Feldmeilen | Telefon 044 925 61 11 | info@hoval.ch

www.hoval.ch

Sonderegger Platili - Showroom und Verlegung

— .
f.sonderegger ag

www.sonderegger-ag.ch
- Platti info@sonderegger-ag.ch

- Parkett
- Naturstein

- Showroom
- Handel
- Verlegeabteilung

- im Casa Mero, Marbach

Der Storen-Leader gratuliert
Thoma Immobllien herzlich zum 40sten!

Schenker
Storen

0800 202 202
www.storen.ch
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«Seerhein»
in Gottlieben

Die beiden Mehrfamilien-
hauser «Seerhein» an der
Espenstrasse in Gottlieben
umfassen je flinf moderne
Eigentumswohnungen im
héheren Segment mit gross-
zUgigen lichtdurchfluteten
Wohn- und Essbereichen,
gedeckte Sitzplatze oder
Balkone, rollstuhlgangige
Erschliessung mit Lift, Tief-
garage mit 18 Platzen und
vier Aussenparkplatzen.
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engeler ag  kreis

Heizungen wasser

Beratung und Ausarbeitung der Ideen und Hauptsitz

Mdglichkeiten Lobergstrasse 5

. . 9524 Zuzwil
Erneuerung/Sanierung bestehender Heizsysteme,
ob Warmepumpe, Fernwarme, Biomasse (Holz- Tel. 0719441610
pumpe, ' Fax 071944 26 44

schnitzel, Pellets), Gas oder Ol. Fiir die zwischen- ) )

L . . . info@engelerheizungen.ch
zeitliche Warme sorgt unsere mobile Heizzentrale. www.engelerheizungen.ch
Installation und Ausfihrung von Warmeverteil-
systemen (Radiatoren, Fussbodenheizung etc.) Servicestellen

Rohrleitungsbau: Dampf- und Heisswasser- / St.Gallen
Anlagen, Heizungs-Anlagen, Kalte-Anlagen Schénenberg

GROLIMUND GARTENBAU AG
UNTERHALT UND PFLEGE  UMANDERUNGEN

Im Dreispitz 1

8586 Erlen TG Telefon 071 649 20 60
Fax 071 649 20 66

8570 Weinfelden www.grolimund.ch

9320 Arbon info@grolimund.ch

SEIT 1982

=QUALITAT FLEXIBEL =PUNKTLICH

Vermietung und Montage von:
n samtliche Fassadengeriiste

» Buhnen/Deckengeriiste

» Notdécher

» Hange- und Rollgeriiste

» Aufziige/LK\W-Transporte

» Fangnetz-Montage
Romanshornstrasse 15
8583 Sulgen

Telefon 071 642 4114

¥ Telefax 071 642 4116
GERUSTBAU AG www.Zaxer-geruesthau-ag.r,h




«Sonnenhalde» in Zuzwil

Die zwei Mehrfamilienhauser «<Sonnen-
halde» liegen an der Haldenstrasse

in Zuzwil mit elf zeitgemassen Ter-
rassenwohnungen im Eigentum — die
grossen Terrassen sind teiluberdeckt,
alle Wohnungen rollstuhlgangig mit Lift
erschlossen, Einstellhalle mit 16 Park-

platzen und acht Aussenabstellplatzen.

REFERENZEN
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Die WohnUberbauung an der Scherzingerstrasse in Altnau TG grenzt unmit-
telbar an die Landwirtschaftszone, sowie an den Moggenbach und geniesst
eine optimale Besonnung. Die Uberbauung wird nach zertifiziertem MINER-
GIE-Standard gebaut. In vier Hausern sind insgesamt 31 attraktive Eigentums-
wohnungen mit 58 Tiefgaragenplatzen geplant. Erdsonde-Warmepumpenan-
lage, kontrollierte WohnraumlUftung sowie SmartHome Grundinstallation mit
Video-Sonnerie zeichnen den Ausbaustandard aus. Voraussichtlicher Baube-

ginn im September 2018.
www.sunnewiese-altnau.ch

Freidorf Seesicht

Die neue Wohnuberbauung an der
Schulstrasse in Freidorf TG liegt in
einer steuerglinstigen Gemeinde
im Kanton Thurgau. Die Uberbau-
ung umfasst vier Mehrfamilienh&u-
ser mit einer gemeinsamen Tiefga-
rage mit 40 Garagenplatzen. 3x 5
attraktive Eigentumswohnungen,
teilweise mit Seesicht und 1x 5
Mietwohnungen und zwei Gewer-
beeinheiten im Erdgeschoss. Vo-
raussichtlicher Baubeginn im Sep-
tember 2018.

www.seesicht-freidorf.ch

THOMA*

IMMOBILIEN TREUHAND

Burgstrasse Kreuzlingen

An ruhiger Lage, im altehrwirdi-
gen Wohngebiet der Burgstrasse
34 in Kreuzlingen TG, fugt sich der
Baukdrper mit 11 attraktiven Ei-
gentumswohnungen harmonisch
in den gewachsenen Kontext der
Quartierbebauung ein. Die Rau-
maufteilung ist gut durchdacht und
ausgewogen gestaltet. Grosszu-
gige Sichtachsen lassen beinahe
von jedem Punkt der Wohnungen
einen Aussensichtbezug zu. Vo-
raussichtlicher Baubeginn Ende
2018.

THOMA Immobilien Treuhand AG
Bahnhofstrasse 13A

8580 Amriswil

Tel: 071 414 50 60

Vertrauen seit 1978.

Teufen Wellenruti

Am Dorfrand von Teufen AR Uber der
Speicherstrasse entstehen mit bester
Fernsicht zwei Mehrfamilienh&user
mit gehobenem Ausbaustandard. Die
Baukorper werden passend zur orts-
typischen Gegebenheiten erstellt. Die
14 attraktiven Eigentumswohnungen
Uberzeugen mit einer modernen und
durchdachten  Grundrissgestaltung
und grosszlgigen Aussenrdumen.
Erdsonde-Warmepumpenanlage und
Kontrollierte WohnraumlUftungen
zeichnen den Ausbaustandard aus.
Voraussichtlicher Baubeginn 2019.



Sulzbergbach orhcherberg

Die Wohntberbauung bettet sich optimal in die schéne Topografie ein. Die
Hauptausrichtung der Wohnbereiche verlduft entlang des Hanges in Richtung
Suden. In drei Mehrfamilienhauser werden Total 28 Wohnungen erstellt. Jedes
Haus wird separat mit einer Parkgarage mit jeweils 14-16 Garagenplatzen er-
schlossen. GrosszUgige Balkone/Terrassen mit Aussenschranken an sonniger
Lage am Rorschacherberg SG laden zu gemUtlichen Abenden ein. Voraussicht-
licher Baubeginn im August 2018.

www.sulzbergbach-rorschach.ch

Rorschacherberg Rebberg

In Rorschacherberg SG entstehen zwei Terrassenhduser mit total 14 attrak-
tiven 3.5- bis 4.5-Zimmer-Terrassen-Eigentumswohnungen und zwei Einstell-
garagen. Moderne Grundrisse, lichtdurchflutete Raume, grosszlgige Wohn-/
Essbereiche, moderne offene Kiichen, grosse Terrassen. Die Uberbauung wird
nach zertifiziertem MINERGIE-Standard gebaut.

www.rebberg-rorschach.ch

Kreuzlingen Reutipark

Am &stlichen Stadtrand zwischen der Seetal- und Romanshornerstrasse be-
findet sich das rund 8°100m?2 grosse, leicht zum See geneigte Baugrundstick,
auf welchem insgesamt 4 Neubauten mit total 88 Wohnungen geplant sind. Die
3 bestehenden Bauten werden komplett zurickgebaut. Es entstehen in zwei
Merhfamilienhduser 60 moderne Mietwohnungen mit 63 Tiefgaragenplatzen.
Zwei weitere Mehrfamilienhauser mit 28 attraktiven Eigentumswohnungen und
54 Tiefgaragenplatze werden MINERGIE-Standard zertifiziert.

Egnach-Neukirch Magnolia

Die geplante Wohnanlage in Neukirch-Egnach TG mit zwei Baukorpern liegt
in Zentrumsnahe. Einkaufsmdoglichkeiten, Banken und Schulen liegen in kurzer
Gehdistanz. Die Wohnungen verfligen Uber raumhohe Fenster, welche viel Licht
ins Innere tragen, sowie grosse Sonnenterrassen mit praktischen Abstellrdu-
men. Bei den 16 attraktiven Eigentumswohnungen wird die Gebaudehulle nach
Minergie-P erstellt und das Objekt nach MINERGIE-Standard zertifiziert.
www.magnolia-neukirch-egnach.ch



perfekt kombiniert

zahn+corc

Heizung, Liftung, Klima, Kalte, Sanitér, Spenglerei
Zelgstrasse 5, 8280 Kreuzlingen, Tel. +41 71 686 80 60, www.zahn.ch Ein Unternehmen der Halg Group

HOFMANN

MALERE . L

Geotechnik / Geologie

FIumGeo

Geotechnik Geologie = Naturgefahren / Rutschungen
= Baugrunduntersuchungen

Hydrogeologie

= Baugruben
FlumGeo AG
Fuchsenstrasse 19, 9016 St.Gallen, 071 280 82 00
Seestrasse 13, 8597 Landschlacht, 071 695 13 17 .
Zentralstrasse 19, 5610 Wohlen, 062 844 48 48 = Versickerung
www.flumgeo.ch, info@flumgeo.ch = Quelliberwachung

= Fundationen
= Altlasten
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«Reutipark» in Kreuzlingen

Fur die Wohnuberbauung «Reutipark» an der Reuti-
strasse in Kreuzlingen verantwortete die THOMA
Immobilien Treuhand AG Immobilienstrategie,
Projektentwicklung, Bauherrentreuhand sowie
Verkauf und Erstvermietung. Vier Mehrfamilien-
hauser beinhalten grosszlgige 28 Eigentums-

und 60 Mietwohnungen, zwei Einstellhallen mit
108 Autoabstellplatzen und 18 Besucherplatzen.
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www.muessig.ch

MUSSIC

Wir gratulieren dem ganzen Team
der Thoma Immobilien zum

40 Jahre Jubildum und freuen uns
auf eine weitere erfolgreiche

Zusammenarbeit.

qO]\

Fenster & Turen

BUrerfeld 10 9245 OberbUren 071 95501 60 konzeptfenster.ch
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Einfamilienhaus
in Haggenschwil

Einfamilienhaus in Haggenschwil
mit 5.5 bis 6.5 Zimmern - hell,
modern mit Garten und Aussicht
ins Grine und auf den Santis.
Kurze Wege zu Schule, 6ffentlichen
Verkehrsmitteln und Einkaufs-
moglichkeiten zeichnen diese
familienfreundliche Liegen-

schaft aus.

Nadine Stalder, Verkauferin:

«Da ich berufstatig bin, hatte ich keine Zeit,
mich selber um den Verkauf meines gross-
zlgigen 6.5-Zimmerhauses zu kimmern und
suchte professionelle Hilfe. Mit den Dienst-
leistungen der THOMA Immobilien Treuhand
AG war ich ausserst zufrieden. Das Haus
wurde sehr bald und ohne Unannehmlich-
keiten verkauft — kompetent und reibungslos.»

Einfamilienhaus
in Bischofszell

Das Einfamilienhaus in Bischofszell
mit gemutlichem Wohnambiente an
schoner Lage verfugt Uber 6.5 Zimmer
und eine zusatzliche Einliegerwoh-
nung. Ein Cheminée im Wohnzimmer,
ein Gartensitzplatz mit Spielwiese

und ein Kinderpool sorgen fur Komfort.
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Brauchen Sie etwas Warme?
Das Heizol fir die Schweiz.

Wir winschen der Thoma Immobilien
Treuhand AG alles Gute zum 40-jahrigen
Firmenjubilaum und weiterhin viel Erfolg.

AV/A O OSTERWALDER
I
Oberstrasse 141 | Postfach 270 | 9013 St. Gallen | 071 272 27 27

MACH DAS

E] Electrolux / LE{;EIZ\%S/

Komfort
auf neuem
Level.

Weltneuheit ProfiLine ComfortLift® .

PROFILINE COMFORTLIFT ELECTROLUX CH
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Esther Schwegler, Kauferin:

Bahnanschluss sind innert weniger Minuten zu Fuss erreichbar. .
Das Wohnklima ist angenehm. Die Einteilung der Wohnung und "‘
die grosszigige Tiefgarage sind ideal fiir uns. Die Zusammen- b
arbeit mit der THOMA Immobilien Treuhand AG war sehr ange- yard
nehm — beim Kauf und der Wahl der Ausstattung empfand ich 7
alle Beteiligten als zuvorkommend und kompetent. Ich bin sehr

«Mir gefallt die Nahe zum Zentrum von Burglen. Laden, Arzt und 1l H

glicklich in meinem neuen Heim.»

Fellenbergstrasse in St.Gallen

Bei dieser Eigentumswohnung in St.Gallen war
die THOMA Immobilien Treuhand AG fiir den
Verkauf verantwortlich. Mit Lage uUber St.Gallen
grenzt sie an die Landwirtschaftszone, die Stadt
istin 10 Minuten erreichbar. Der Innenausbau
ist auf sehr hohem Niveau mit exklusiven Mate-
rialien. Das Gebaude ist eine Holzkonstruktion,
die Fassade aus eingefarbten Schindeln.

REFERENZEN

«Thurfeld» in Biirglen

Im «Thurfeld» stehen zwei weitere
Mehrfamilienhauser mit 22 Eigentums-
wohnungen, ebenfalls mit eigenem
Waschturm, grossen Balkonen und
Terrassen, Tiefgarage mit 40 Park-
platzen und 16 Aussenparkplatzen, alle
Wohnungen rollstuhlgangig — gebaut
von der THOMA Immobilien Treuhand AG
als Totalunternehmerin.

Steve Mueggler, Verkaufer:

«Wir benutzten die grosse Wohnung zu wenig und wollten
verkaufen. Als Eigentimer kann man Kaufer verunsichern,
wenn man zu emotional statt neutral in Verkaufsge-
sprache geht. Zudem braucht es eine professionelle
Preissetzung. Eine Immobilienfirma entlastet auch zeitlich
und administrativ. Wahrend der Verkaufsphase hatte ich
keinen Aufwand, nur die Unterschrift auf dem Grund-
buchamt. Die Zusammenarbeit mit der THOMA Immobilien
Treuhand AG war perfekt — mit zeitnahen Infos Uber

alle Aktivitaten. Der Verkauf dauerte keine zwei Monate.»
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Implenia Schweiz AG, Buildings - Local, Bahnhefstrasse 92, 8500 Frauenfeld
Implenia denkt und baut fiirs Lebens Gern. www.implenia.com

3-PLAN -- . Seit Uiber 30 Jahren

bringen wir Ideen
zum Fliegen

HAUSTECHNIK

Fur Sie im Element.

In der Integralen Planung
von Gebaudetechnik, Energie
und Nachhaltigkeit sowie
Bauphysik/Baudkologie

sind wir flr Sie im Element.

3-Plan Haustechnik AG
www.3-plan.ch

Kreuzlingen - Winterthur - Singen

3-Plan wiinscht der Thoma
Immobilien Treuhand AG
weiterhin eine erfolgreiche Zeit
und freuen uns auf die weitere
angenehme Zusammenarbeit.

Herzlichen Dank
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Neubau
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Gewerbepark in St.Gallen

Beim neuen Gewerbepark in an der Rorschacher-
H | I | | I | | I | | I | | I | | . | strasse in St.Gallen war die THOMA Immobilien

] Treuhand AG flr Projektentwicklung, Bauherrentreu-
hand, Erstvermietung sowie Beratung und Verkauf
zustandig. Es handelt sich um eine Umnutzung des
Jumbo-Gebaudes - erganzt mit einem Neubau flir
Biiro und Gewerbe. Die zusatzliche Tiefgarage ist

e e s A mit neuem Verkehrsfihrungskonzept erschlossen.

Anzeige

Meine erste Bank.

Unternehmergeist wecken. Marktchancen erkennen. Anpacken. Wer sein eigenes Unternehmen griinden will,
verlasst sich am besten von Anfang an auf die hilfreiche Startup-Beratung und das grosse regionale KMU-Netzwerk
der St.Galler Kantonalbank. Das hat sie fur viele zur ersten Bank gemacht. sgkb.ch/gruenden

( St.Galler
Gemeinsam wachsen. Kantonalbank
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Ro/f Soller AG
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Ihr Partner flir sémtliche Bauingenieuraufgaben

Wir gratulieren der Firma Thoma Immobilien Treuhand AG zum Firmenjubildum.

foeschteli.ch

Fliess- Industrie- und Unterlagsboden, Parkett & Bodenbelage

Beratung und verlegen von Boden aller Art.

Lehnstrasse 135 info@foeschteli.ch
9050 Appenzell Meistersriite  Tel. 071 787 47 51

mt
40 6%

ZIMI )
IPSerGESCHAFT AG

www.gzimigipsergeschaeft.ch

Hofstrasse 11 | 9015 St. Gallen
Mobile 079 231 07 49 | info@gzimigipsergeschaeft.ch




Die THOMA Immobilien Treuhand AG ist ein
Familienunternehmen aus Amriswil, wel-
ches im Jahr 1978 gegrliindet wurde. Was
flr eine Erfolgsgeschichte: in vier Jahrzehn-
ten zur ersten Adresse in der Ostschweiz!
Die Immobilienspezialisten betreuen ihre
Kundinnen und Kunden mit Kompetenz, Se-
riositat und Zuverlassigkeit in allen Fragen
rund um das Thema Immobilien. Sowohl der
Immobilienbesitz als auch der Handel mit
Gutern sind, auch historisch betrachtet, ele-
mentare Pfeiler des Wohlstandes und des
wirtschaftlichen Zusammenlebens. Dies
erkannte vor 40 Jahren der Unternehmer
Othmar Thoma, und seine Einschatzung war

Kontakt

THOMA Immobilien Treuhand AG
Bahnhofstrasse 13a

8580 Amriswil

Tel. 071 414 50 60
infotg@thoma-immo.ch

STANDORTE

40 Jahre Immobilien
fur die Ostschweiz

richtig. Die THOMA Immobilien Treuhand
AG ist ein Label, ein Markenzeichen und
weit Uber die Grenzen von Amriswil hinaus
bekannt und beliebt — bei Kaufern und Ver-
kaufern, bei Vermietern, Mietern und Ver-
waltungen. Die positive Ausstrahlung der
professionellen Arbeit des Unternehmens
ist spurbar, denn die Mitarbeiterinnen und
Mitarbeiter sind bestens geschult und ha-
ben ein gutes Geflihl fir mogliche Kaufer
und Anbieter. Firmengrinder Othmar Tho-
ma ist heute vor allem in der strategischen
Beratung tatig. Patrick und Marcel Thoma
arbeiten als Gruppenleiter und Verwal-
tungsratsprasident sowie als Leiter Facility-

Management im Familienunternehmen mit
und flhren das Team von rund 25 Mitarbei-
terinnen und Mitarbeitern.

Im Namen des Stadtrates bedanke ich mich
bei der THOMA Immobilien Treuhand AG fur
ihr Wirken in Amriswil und der ganzen Regi-
on. Wir gratulieren und durfen stolz sein auf
innovative, weitsichtige Unternehmer, wel-
che durch ihren Beitrag zur prosperierenden
Thurgauer bzw. Ostschweizer Wirtschaft bei-
tragen.

Martin Salvisberg
Stadtprasident Amriswil

SPECIAL | Mai2018

55



KERASTONE

9230 Flawil - Tel. 071 393 93 23
www.kerastone.ch

Tomaschett + Cioce AG
Ing. Biiro fiir Gebdudetechnik USIC

Das Ingenieurbiiro fiir durchdachte Losungen

Lowenstrasse 51 9400 Rorschach Tel. 071 845 16 61
www.tomaschett-cioce.ch info@tomaschett-cioce.ch

Wir gratulieren der Thoma Immobilien Treuhand AG zum 4o-jdhrigen
Jubildum und danken fiir die stets angenchme Zusammenarbeit.

5 = Hauswartungen = Forstarbeiten mit

n& = Gebadudereinigung Stockfrasen und
[ | h & = Wohnungsreinigungen Hacksler

SRR i e = Wohnungsraumungen = Steingarten erstellen
Gﬂna “ﬂeta c‘“'"ker = Abbruch » Hecken schneiden
= Gartenplatten legen = Winterdienst

Suchen Sie,
die optimale Betreuung lhrer
Liegenschaft und lhres Wir arbeiten schnell, fachgerecht
Grundstiicks? und zuverlissig!

SE ERNST STEINGRUBER GmbH, Lerchenfeldstrasse 14, 9500 Wil



Kontakt

THOMA Immobilien Treuhand AG
Teufener Strasse 41

9000 St. Gallen

Tel. 071277 80
infosg@thoma-immo.ch

STANDORTE

Pfeiler der regionalen

Wirtschaft

Erfolgsfaktoren im Immobiliengeschaft
sind gute Marktkenntnisse, Professiona-
litat in der Abwicklung und Betreuung und
insbesondere auch Vertrauen und Transpa-
renz. Mit Stolz darf die THOMA Immobilien
Treuhand AG als Familienunternehmen auf
ihnre 40-jahrige Geschichte zurlickblicken.
Ohne die konsequente Pflege und Weiter-
entwicklung der Servicequalitat und der
eingangs erwahnten Erfolgsfaktoren ware
das Bestehen im Immobilienmarkt kaum
moglich. Familienunternehmen wie die
THOMA Immobilien Treuhand AG sind ein
wichtiger Pfeiler unserer stadtischen und

regionalen Wirtschaft. Sie engagieren sich
mit viel Herzblut fir die Entwicklung ihres
Unternehmens und leben den Kontakt zu ih-
ren Kundinnen und Kunden mit besonderer
Intensitat.

Ich gratuliere der THOMA Immobilien Treu-
hand AG, der Familie Thoma und allen
Mitarbeiterinnen und Mitarbeitern zum
40-Jahre-Jubildaum und wiinsche der Unter-
nehmung weiterhin viel Erfolg.

Thomas Scheitlin
Stadtprasident St.Gallen
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STANDORTE

Kontakt

THOMA Immobilien Treuhand AG
Bronschhoferstrasse 79

9500 Wil

Tel.071911 7601
infowil@thoma-immo.ch

B8 SPECIAL | Mai2018

Wichtig fur zukunfts-
trachtige Entwicklungen

Die Stadt Wil ist eine kleine Grossstadt mit
grosser Vielfalt. Wohn- und Geschaftsraum
sind deshalb begehrt. Wir sind darauf an-
gewiesen, dass fur die vielen neuen Ideen
Platz angeboten wird, dass sich die Wilerin-
nen und Wiler und diejenigen die sich in Wil
niederlassen wollen, entfalten kdnnen. Ein
funktionierender Immobilienmarkt ist die
Grundlage fur zukunftstrachtige Entwicklun-
gen. Die Firma THOMA Immobilien Treuhand
AG ist dabei ein wichtiger Faktor fir unsere
Stadt. Sie hilft mit, dass Menschen hier eine

Wohnung finden, andere ein Haus kaufen
kénnen und dass Unternehmen die nétigen
Raume zur Verfugung haben.

Ich wiinsche der THOMA Immobilien Treu-
hand AG weiterhin gutes Gelingen und freue
mich Uber das Engagement in und fir die
Stadt Wil.

Susanne Hartmann
Stadtprasidentin Wil
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filkichen gratuliert zum Jubi

Wir gestalten Kiichen fiir Liebhaber von Asthetik und Funktionalitét. Durch gekonntes Zusammenspiel von
Material, Farbe, Architektur und Licht entsteht Ihre ganz persénliche Kiche. Ob modern, trendig oder
klassisch, eines haben alle mn Kichen gemeinsam. Es sind immer Unikate, Lebensraume fir Genuss und
Spass, Orte der Begegnung, wo man sich wohlfihlt. Lassen Sie sich inspirieren.

=wmpsenn

colora laccato - Lackfront mit Rauchereiche ligna glas - Glasfront mit Holzelementen

Die weissen Lackfronten kontrastieren mit der Natiirlichkeit der Exklusive Glasfronten, schwebende Arbeitsflache aus Keramik
in Winkeln angeordneten Kichenelemente aus Rauchereiche. und Schrénke in Nussbaumholz erzeugen spannende Kontraste.
Spannend, verspielt. Interessanter Materialmix.

MOVANORM AG 9490 Vaduz Wuhrstr. 20 | Tel. 00423 265 47 47 | vaduz@movanorm.ch | www.movanorm.ch

9015 St.Gallen Bionstr. 4 | 071 310 22 50 | 7000 Chur | Comercialstr. 23 | 081 258 43 43
8834 Schindellegi Schulhausstr. 17 | 055 410 34 34 | 8057 Zirich | Berninastr. 11 | 044 318 80 80



Wir bedanken uns fur die gute Zusammenarbeit
und freuen uns auf weitere 40 Jahre THOMA!

THOMA*

IMMOBILIEN TREUHAND

THOMA Immobilien Treuhand AG
Bahnhofstrasse 13A
8580 Amriswil

Tel. +41 (0)71 414 50 60
Fax +41 (0)71 414 50 68
infotg@thoma-immo.ch
www.thoma-immao.ch

Vertrauen seit 1978.



