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Otto Keller AG -
eine Erfolgsgeschichte,
die ihresgleichen sucht

Arbon hat mit seinen grossen, freien Flachen auf dem ehemaligen Saurer-Areal, seiner
Néhe zu St.Gallen und seinem wunderbaren Seeufer beste Voraussetzungen fiir eine
gute wirtschaftliche Entwicklung in den kommenden Jahren. Die neue Strassenfiih-
rung zur Entlastung der Altstadt ist eine Meisterleistung und zeugt auch von einer guten
Zusammenarbeit zwischen Stadt und Kanton.

Die Otto Keller AG liefert den Tatbeweis, wie sich eine gut gefiihrte und anpassungsféhi-
ge Firma am Wirtschaftsstandort Arbon entwickeln kann: Was 1955 als Einzelfirma fiir
Heizungsinstallationen begann, ist heute, nach 60 Jahren, ein bedeutendes Unterneh-
men mit iiber 100 Angestellten in den Tétigkeitsbereichen Heizen, Liiften und Kiihlen.
Zurecht bezeichnen sich die Fachleute der Otto Keller AG als «Die Klimamacher».

Wir stehen in einer langfristigen Umstellung unserer Energieversorgung. Diese soll
umweltfreundlicher und sicherer werden. Erneuerbare Energien und Energieeffizienz
setzen sich mehr und mehr durch. Bei Neu- und Umbauten wird kaum mehr mit Erdél
geheizt, sondern mit Erdsonden und Warmepumpen; Sonnenkollektoren heizen unser
Wasser auf. Energiepolitik allein bringt aber noch nichts: Erst deren Umsetzung durch
Fachleute hilft unserer Umwelt und erhoht unsere Versorgungssicherheit.

In der Otto Keller AG steht eine Hundertschaft von Fachleuten téglich im Einsatz, unse-
re Energieversorgung besser und sicherer zu machen. Ich bin stolz und froh, dass wir in
unserem Kanton derart leistungsfahige Firmen haben.

Der Otto Keller AG und allen, die fiir sie tétig sind, danke ich fiir deren wertvolle Arbeit

und wiinsche auch fiir die kommenden sechs Jahrzehnte viel Gliick und Erfolg!

Kaspar Schlépfer
Regierungsrat, Kanton Thurgau
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Interview

«Gemeinsam

nachhaltig
erfolgreich»

Die Otto Keller AG, eines der filhrenden Ostschweizer Unternehmen fiir
Heizung, Liftung, Klima und Kalte, ging 2011 in die Hdnde einer

neuen Generation liber: Die Nachkommen von Firmengriinder Otto Keller
verkauften samtliche Anteile an Geschiftsfiihrer Dennis Reichardt

und Peter Stark, Leiter Finanzen und Personal. Die neuen Eigentiimer fiihren
die Otto Keller AG seither unter altem Namen und entwickeln sie als

eigenstindiges Unternehmen weiter.

Dennis Reichardt, Peter Stark, vor rund fiinf Jah-
ren haben Sie die Otto Keller AG gekauft. Was hat
Sie zu diesem gemeinsamen Schritt bewogen?
Reichardt: Ich arbeite seit 1998 in verschiede-
nen Positionen fiir die Otto Keller AG, angefangen
als Projektleiter bis hin zum Geschaftsfiihrer. Am
Schluss war der Schritt zum Unternehmer die logi-
sche Weiterentwicklung. Es hétte aber nicht funktio-
niert, wenn meine Familie nicht ebenfalls hinter die-
ser Entscheidung gestanden wére. Dazu kam, dass
ich einen solchen Schritt nicht alleine machen woll-
te. Mit Peter Stark habe ich eine perfekte Ergédnzung
gefunden.

«Durch die immer strenger werdenden
Energiegesetze haben sich die Anforderungen
in allen drei Bereichen Heizen»,

<Liftung> und «Kiihlen> massiv geandert.»

Stark: Nach 20 Jahren erfolgreichem Mitwirken
in der Geschiftsleitung eines mittleren Industrie-
unternehmens mit 220 Mitarbeitern ergab sich fiir
mich die Moglichkeit, iber das MbO bei der Otto

Keller AG als Unternehmer meine Erfahrungen und
Kompetenzen einzubringen. Diese spannende He-
rausforderung wollte ich nicht ungenutzt verstrei-
chen lassen. Mit Dennis Reichardt verstehe ich mich
seit unserer ersten Begegnung ausgezeichnet, und
unser fachliches Know-how ergénzt sich ideal. Die
vergangen fiinf Jahre haben an dieser Konstellation
nichts gedndert.

Die Otto Keller AG ist ein Traditionsunternehmen,
das seit 60 Jahren existiert. Wie ist dieser langjah-
rige Erfolg moglich?

Reichardt: Wenn man transparentes, offenes und
ehrliches Unternehmertum betreibt und dabei ver-
sucht, das Beste an Qualitit fiir den Kunden her-
auszuholen, dann ist eine solche Tradition méglich.
Ebenfalls gehort dazu, aus Fehlern zu lernen — ange-
fangen damit, zu den eigenen Fehlern zu stehen —,
und diese entsprechend kulant und unkompliziert zu
beheben.

Stark: Ich blicke auf sechs Jahre eigene Erfahrung
zuriick. Aus den Archivunterlagen assoziiere ich mit
Otto Keller eine starke Griinderpersonlichkeit so-
wie eine pragmatische Konsolidierung des Erfolges
durch die zweite Generation der Familie Keller.
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Dennis Reichardt (oben) und Peter Stark, Inhaber der Otto Keller AG:

«Den Wind konnen wir nicht dndern,
wohl aber die Segel anders setzen.»

SPECIAL | Oktober 2015
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Wie hat sich die Branche in diesen Jahrzehnten
verandert?

Reichardt: Durch die immer strenger werdenden
Energiegesetze haben sich die Anforderungen in al-
len drei Bereichen «Heizen», «Liiften» und «Kiihlen»
massiv gedndert. Wie {iberall wird der technische
Fortschritt immer schneller, und unsere Angestellten
sind gefordert, nach Moglichkeit immer auf dem ak-
tuellsten Stand zu sein. Ebenfalls wird der adminis-
trative Aufwand bei der Projektabwicklung immer
grosser.

«Nachhaltigkeit verlangt eine
ganzheitliche Betrachtung.»

Der Sommer 2015 gilt als einer der heissesten in
der Geschichte, der Klimawandel wird in den Me-
dien stark diskutiert. Welche Auswirkungen hat
das sich verandernde Klima auf Ihr Angebot?
Stark: Mit der fortschreitenden Klimaerwarmung
wird sich das Thema «Kiihlen» in den nichsten Jah-
ren stark akzentuieren. Dank unseren ganzheitli-
chen Kompetenzen fiir «Heizen-Liiften-Kiihlen» sind
wir gut positioniert, den technischen und 6kologi-
schen Herausforderungen der kommenden Jahre ge-
wachsen zu sein.

Reichardt: Wir versuchen, mit unserem Angebot
moglichst alle Jahreszeiten abzudecken. Aus diesem
Grund wird bei uns sehr viel Wert darauf gelegt, dass
unsere Mitarbeiter in verschiedenen Bereichen ein-
gesetzt werden konnen. Die klimatische Entwicklung
ist sicher nicht von uns gewollt, kommt uns aber ten-
denziell als Unternehmung entgegen, keine Frage.

Klimaanlagen gelten teilweise als Stromfresser.
Wie begegnen Sie diesem Vorurteil?

Interview

Reichardt: Bei den sogenannten Klimaanlagen muss
man wissen, dass mindestens drei physikalische
Kenngrossen verdndert werden miissen. Erst dann
spricht man von einer Klimaanlage. Im Weiteren
muss man unterscheiden, ob man eine klimatech-
nische Frage fiir Industrie-, Gewerbe oder fiir den
Wohn- oder Biirobereich 16st. Im Letzteren handelt
es sich meistens um eine reine Kiihlanlage. Bei Indus-
trie- und Gewerbe geht es in erster Linie darum, dass
man den Produktionsprozess mit dem gewiinschten
Klima versorgt. Hier sind die Energiekosten zweit-
rangig, und doch kann man mit der richtigen Wahl
des Systems den Verbrauch optimieren. Im Biiro-
und Wohnbereich geht es vielmehr um Komfort.
Hier muss sich jeder Unternehmer, Haus- oder Woh-
nungsbesitzer selbst fragen, wie viel er sich leisten
kann und will. Aber auch in diesem Bereich sind die
heutigen Apparate um vieles besser als noch vor fiinf,
geschweige denn vor zehn Jahren.

Heizungen bendtigen mitunter Rohstoffe wie
Erdol. Wie wichtig ist Nachhaltigkeit in lhrem Ge-
schaft?

Stark: Nachhaltigkeit verlangt eine ganzheitliche
Betrachtung. Fiir mich macht es durchaus Sinn, beim
Ersatz eines 25-jihrigen Olbrenners anstelle einer
Erdsonde auf einen technisch hochwertigen neuen
Brenner zu setzen und die eingesparten Kosten in
die thermische Sanierung von Fenstern, Dach und
Wand zu investieren. Bei Neubauten sind ganz klar
die Moglichkeiten von Sole-Wasser, Luft-Wasser und
Solarenergie zu favorisieren.

Reichardt: Fiir uns ist Nachhaltigkeit ein zentrales
Thema. Unser Leitspruch lautet «Gemeinsam nach-
haltig erfolgreich». Ist eine Warmepumpe, die Strom
von einem Kohlekraftwerk bezieht, nachhaltig? Bei
dem Thema der verwendeten Rohstoffe konnte man
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stundenlang diskutieren. Sicher ist, dass die fossilen
Rohstoffe endlich sind. Aber mit unserem Horizont
werden wir Olheizungen auch noch in 20 oder 30
Jahren betreiben. Die Frage stellt sich viel mehr, wie
weit die Entwicklung der anderen Technologien —
Sonne, Wind, Speichermedien - voranschreitet. Dies
konnen wir nur indirekt beeinflussen, da wir samtli-
che Produkte einkaufen und nicht selber entwickeln.
Wir versuchen, unseren Kunden die heute méglichen
Losungen aufzuzeigen. Aber entscheiden, welches
System eingebaut wird, muss der Kunde selbst.

Inwiefern sind Sie von der Energiestrategie 2050
betroffen?

Reichardt: Unsere Branche profitiert sicher davon.
Durch die Verschérfung der Vorschriften muss der
Gebéudebesitzer mehr in die Gebaudetechnik inves-
tieren.

Alle lhre Standorte sind in der Ostschweiz. Was
schitzen Sie an dieser Region besonders?

Stark: Die Otto Keller AG ist ein Ostschweizer Unter-
nehmen. Unsere Angestellten wohnen in der Region.
Wir sind schnell bei unseren Kunden, was sich auch
auf die Arbeitskosten auswirkt. Unsere Strategie fo-
kussiert auf regionales Wachstum; davon ausgenom-
men sind einzelne Kunden, welche Standorte in der
ganzen Schweiz betreiben.

«Dank unseren ganzheitlichen Kompetenzen
sind wir gut positioniert, den technischen
und 6kologischen Herausforderungen

der kommenden Jahre gewachsen zu sein.»

Reichardt: In der Ostschweiz sind wir daheim. Ich
selbst bin in der Region aufgewachsen und fiihle
mich als Teil davon. Wir kénnen hier arbeiten, wo
andere Ferien machen. Was will man mehr? In unse-
rer Region wird noch wesentlich mehr miteinander
gesprochen; Ziel ist, gemeinsam ein Werk zu erstel-
len und nicht nach dem Motto «dé& schneller isch da
gschwinder» zu operieren. In anderen Regionen der
Schweiz ist es wesentlich anonymer.

Sie haben Kunden aus den unterschiedlichsten
Branchen. Wie stellen Sie sicher, dass Sie diesen
verschiedenen Anforderungen gerecht werden?
Reichardt: Dies ist zugegebenermassen ein tagli-
cher «Kampf». Nicht zuletzt handelt es sich beim
Kunden wie bei uns um Menschen, und diese sollten
nach Moglichkeit miteinander harmonisieren. Funk-
tioniert diese Basis nicht, wird es schwierig fiir alle
Beteiligten. Meine Aufgabe und die der Bereichslei-
ter ist es, derartige «Stérungen» zu erkennen und
entsprechend zu beheben.

Interview

Sie bieten einen 24-Stunden-Service an. In wel-
chen brenzligen Situationen muss dieser ausrii-
cken?

Stark: Beim ersten Kélteeinbruch machen viele Hei-
zungen schlapp. Da kann es schon Wochenenden ge-
ben, wo mehr als zwei Servicetechniker permanent
im Einsatz stehen. Wenn bei Mehrfamilienhdusern
die Warmwassererzeugung ausfillt, sind wir eben-
falls gefordert. Ein Ersatz der Anlage innerhalb von
24 Stunden ist keine Seltenheit.

Reichardt: In erster Linie wollen wir mit unserem
24-Stunden-Service dem Kunden die Gewissheit ge-
ben, dass er zu jederzeit eine Ansprechperson hat
und er mit seinem Bediirfnis nicht allein gelassen
wird. Natiirlich wird von unseren Mitarbeitern ver-
sucht, das anstehende Problem schnellstméglich zu
beheben.

Die Firma ist stetig gewachsen. Welche Schritte
sind in Zukunft geplant?

Reichardt: Wir haben fiir uns intern eine «Vision
2020» definiert. An diese werden wir uns halten und
kontinuierlich daran arbeiten.

Was heisst das in der Praxis?

Stark: Innerhalb von fiinf Jahren haben wir unse-
ren Personalbestand verdoppelt. Fiir die ndchsten
Jahre mochten wir unsere Strukturen konsolidieren
und unsere Prozesse optimieren. Mit nachhaltigem
Engagement in die Aus- und Weiterbildung unserer
Angestellten — aktuell bilden wir 19 Lehrlinge aus —
sichern wir uns unsere Leistungs- und Marktfihig-
keit.

Kiirzlich weihten Sie den Erweiterungsbau an
der Romanshornerstrasse 101 ein - eine zusatzli-
che Etage, um die das bestehende Firmengebau-
de aufgestockt wurde. Die Bauzeit war rekordver-
dachtig. Wie konnten Sie diesen straffen Zeitplan
einhalten?

Stark: Unsere klaren Vorstellungen beziiglich Ge-
staltung und Kosten sowie die zeitnahe Begleitung
der Bauleitung durch Dennis Reichardt waren si-
cherlich massgebliche Faktoren.

Reichardt: Wir waren schon seit ein paar Jahren im-
mer wieder gezwungen, unsere Arbeitspldtze zu op-
timieren. Irgendwann war aber auch der letzte Qua-
dratmeter ausgenutzt. Die Platzverhaltnisse waren
einfach nicht mehr akzeptabel. Aus diesem Grund
mussten wir einen Grundsatzentscheid fallen. Da-
nach ging es relativ schnell. In Zusammenarbeit mit
dem Architekten wurden die Grundrisse bereinigt
und die entsprechenden Ausschreibungen veréffent-
licht. Die Baubewilligung wurde innerhalb kiirzester
Zeit erteilt. Wir konnten sdmtliche Arbeiten an regio-
nale Firmen vergeben, dies war sicher mit ein Grund,
dass der ehrgeizige Terminkalender eingehalten
werden konnte.
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Die Otto Keller AG ist Mitglied von verschiedenen
Organisationen und Verbdnden. Wie profitiert
das Unternehmen von dieser Vernetzung?

Stark: Unsere Kadermitarbeiter engagieren sich in
verschiedenen technischen Gremien und in der Aus-
bildung von unserem Berufsnachwuchs. Fiir mich
ist es unabdingbar, dass wir in Bezug auf technische
Entwicklungen und fachliche Ausbildung unser Wis-
sen in der HLK-Branche mit einbringen.

Reichardt: Unser Business, unsere Firma lebt sehr
stark von Empfehlungen. Ohne entsprechende brei-
te Vernetzung respektive Empfehlungen wire es we-
sentlich schwieriger, fiir iiber 100 Mitarbeiter stan-
dig genug Arbeit zu generieren.

«Ziel ist, gemeinsam ein Werk zu erstellen
und nicht nach dem Motto «da schneller
isch da gschwinder> zu operieren.»

Dennis Reichardst, Sie sind Prasident der Arbeitge-
bervereinigung Arbon und Umgebung. Wie wirkt
sich dieses Engagement auf die Otto Keller AG aus?
Reichardt: Einerseits ist es unsere Firmenphiloso-
phie, dass wir uns nach Moglichkeit in der Gesell-
schaft einbringen. Andererseits kann ich durch diese
Amter unsere Vernetzung regional, aber auch iiber-
regional ausbauen. Frei nach dem Motto: Wer gibt,
dem wird gegeben (lacht).

Interview: Marcel Baumgartner

Bilder: Stéphanie Engeler

Interview

Neue Generation fiithrt Traditionsunternehmen
in die Zukunft.

Mit dem Eigentlimerwechsel 2011 stellten die bis-
herigen und die neuen Aktionére sicher, dass das
unternehmerische Erbe von Firmengriinder Otto
Keller in die Zukunft gefiihrt werden kann. Das 1955
gegriindete Unternehmen beschaftigt heute am
Hauptsitz in Arbon sowie in Frauenfeld insgesamt
100 Mitarbeiter und erwirtschaftet einen Jahres-
umsatz von rund 25 Millionen Franken.

«Wir wollen das hervorragend im Markt etablierte
Unternehmen im Sinne der Griinderfamilie Keller
weiterentwickeln», erkldrt Dennis Reichardt. Er ist
seit 1998 in verschiedenen Funktionen fiir die Otto
Keller AG tétig, seit April 2009 als deren Geschéfts-
fihrer. Nach seiner Lehre als Gebdudetechnik-Planer
hat sich Dennis Reichardt zum Ingenieur fiir Heizung,
Liftung, Klima und anschliessend zum Wirtschafts-
ingenieur weitergebildet. Sein Partner Peter Stark ist
im Mai 2009 als Leiter Finanzen und Personal zur
Otto Keller AG gestossen. Der ausgebildete Hoch-
bauzeichner und Technische Kaufmann ist nach
einem Intensivstudium an der Universitat St.Gallen
fur die Fihrung eines kleinen oder mittelgrossen
Unternehmens bestens geristet.

«Wir wissen, wie wichtig neben technischer und
handwerklicher Kompetenz der Dienst am Kunden
ist», sagt Dennis Reichardt. «Deshalb wollen wir den
Bereich Service weiter verstarken und nach Méglich-
keit zusatzliche Arbeitsplatze schaffen.» Die Ange-
stellten haben sich bereits vor dem Eigentiimer-
wechsel dazu bekannt, gemeinsam auf den weiteren
nachhaltigen Erfolg hinzuarbeiten.
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Telefon 041 37500 11 - Fax 041 375 00 22 BHEF@EJE ec nl

info@durrer-technik.ch - durrer-technik.ch

WIR BEWEGEN STAHL

WCH-9501 Wil |
Telefon 071929 §3 93

60 Jahre Otto Keller AG — wir gratulieren!

l‘ alpha innotec

the better way to heat

alterra..

Die neue Generation
Sole/Wasser-Warmepumpen
von alpha innotec

www.alpha-innotec.ch

SOLE/WASSER-WARMEPUMPE




Impressionen

Die Otto Keller AG hebt ab

Erfolg entsteht durch perfekte Teamarbeit. Mitarbeiter, die sich gegenseitig ver-
trauen und wissen, welche Richtung der Kollege links oder rechts als nichstes ein-
schlagen wird, machen Hochstleistungen moglich. Dass die Belegschaft anlasslich
ihres Ausfluges zum 60-Jahre-Jubildum ins Air Force Center in Diibendorf vor ei-
nem Flieger der Patrouille Suisse fiirs Fotoshooting positioniert wurde, bot sich
daher geradezu an: Auch der Formationsflug der Schweizer Luftwaffe ist nur mog-
lich, wenn alle Komponenten perfekt ineinander greifen. Mit dem Event bedankte
sich die Unternehmensleitung bei ihren Mitarbeiterinnen und Mitarbeitern fiir den
unermiidlichen Einsatz in den vergangenen Jahren.

SPECIAL | Oktober 2015
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' Von Anfang an klar:
Kiiche und Bad von Sanitas Troesch.

SCHWALM

KAMINBAU

ein zuverlassiger Partner
der Firma

Heizen

Liiften
Kiihlen

SANITAS
TROESCH Schwalm AG, Walzenhauserstrasse 9, 9430 St.Margrethen

Tel. 071 747 45 45, info@schwalmag.com

www.sanitastroesch.ch Das fiihrende Haus fir Kiiche und Bad www.schwalmag.com

Strf;(to)ele

mmunikation

gestalten und realisieren

60 Jahre Otto Keller AG

Wir begleiten Otto Keller durch alle Klimazonen.
Herzlichen Dank fur das Vertrauen.

Strébele AG | CH-8590 Romanshorn
Telefon +41 (0)71 466 70 50
www.stroebele.ch

Strobele, der Erfolgsbeschleuniger



Heizen

Die Zukunft im Haus

Die Otto Keller AG setzt bei den verschiedenen Heizsystemen auf
erneuerbare Energien - und die ideale Lésung fiir lhre Raumlichkeiten.

Niemand mag es zu frieren. Weder daheim noch bei
der Arbeit oder im Kino. Otto Keller AG ist bestrebt,
die neusten Losungen fiir die Kunden umzusetzen —
in offentlichen und privaten Rdéumen. Gemeinsam
mit dem Kunden besprechen wir die Bediirfnisse,

Unsere ausgebildeten Fachmanner sind tiber
alle Alternativen bestens informiert und
ermoglichen so eine individuelle Topberatung.

eruieren danach die technischen Modglichkeiten,
iiberpriifen die Machbarkeit und installieren die ent-
sprechenden Heizkomponenten.

Den Energietrdger wéhlt der Kunde: Heizdl, Gas,
Strom, Fernwérme, Holz, Pellets, Warmepumpe —
oder die Sonne. Diesen erneuerbaren Energietragern

gehort die Zukunft. Denn Erd6l ist unberechenbar,
Kohle vorbei. Natiirlich sind unsere ausgebildeten
Fachménner {iber alle Alternativen bestens informiert
und ermoglichen so eine individuelle Topberatung.
Egal, welche Energie gewdhlt wird: Die Otto Keller
AG garantiert eine kompetente Beratung und eine
fachménnische Installation. Wir setzen die neusten
Loésungen um. Dabei haben wir Leistung, Sicherheit
und Kosten stets im Griff. Uber 100 Mitarbeiter ste-
hen zur Verfligung - so sind Kapazitdtsengpasse du-
sserst selten. Zu unserem hohen Standard gehoren
auch Wartungen und Unterhalt — und zwar 24 Stun-
den am Tag.

Text: Eva Hediger
Bild: Otto Keller AG

SPECIAL | Oktober 2015
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«Kunden wiinschen
einen starken Partner»

Richard Schlimpert arbeitet seit fiinf Jahren als Bereichsleiter Heizen bei der
Otto Keller AG. Er weiss, was die Kunden jetzt und in Zukunft wiinschen.

Richard Schlimpert, erneuerbaren Energien ge-
hort die Zukunft. Wie zeigt sich dieser Trend bei
Heizungen?

Bereits seit einigen Jahren sind Wéarmepumpen
und Heizungsanlagen mit dem Energietrdger Holz
zunehmend gefragt. Der Anteil dieser Anlagen bei
Neubauten ist bereits gross, wichst aber weiter. Ol-
heizungsanlagen werden nur noch im Sanierungs-
markt verlangt. Immer haufiger werden bei einem

Bereits seit einigen Jahren sind Warmepumpen
und Heizungsanlagen mit dem
Energietrager Holz zunehmend gefragt.

1:1-Ersatz der Heizungsanlagen zusatzlich alterna-
tive Systeme eingesetzt, die einen moglichst hohen
Anteil der benétigten Energie erzeugen. Dazu zdhlen
Solaranlagen oder Warmepumpen zur Warmwasser-
aufbereitung.

Worin unterscheiden sich die Bediirfnisse von Pri-
vat- und Geschéftskunden?

Unsere Privat- und Geschéftskunden interessieren
sich in erster Linie fiir auf ihre Bediirfnisse abge-
stimmte, energieeffiziente, wirtschaftliche Lésun-
gen. Bei Privatkunden steht vielfach der 6kologische
Aspekt bei der Energieerzeugung stirker im Vor-
dergrund. Bei Kunden aus Industrie und Gewerbe

muss zudem die 6konomische Seite stimmen. Mit
diesen Kunden erarbeiten wir Losungen mit kur-
zem Pay-back. Oft bestehen diese Pakete aus auf-
einander abgestimmten Massnahmen, die einzeln
oder zusammen umgesetzt werden. Diese erlauben
eine Mehrfachnutzung der Primérenergie oder sind
Massnahmen zur Effizienzsteigerung.

Gibt es Gemeinsamkeiten?

Ja: Beiden Kundengruppen wiinschen sich einen
starken Partner, der sie und die Anlage iiber die ge-
samte Lebensdauer begleitet und bei Wartung oder
Weiterentwicklungen zur Seite steht.

Was sind die grossten Herausforderungen im Be-
rufsalltag?

Oft sind es kleine Dinge, die uns immer wieder for-
dern. Sei es ein Montagetermin, der erst sehr spét
konkret vorliegt, vorverschoben oder abgesagt wird,
der Defekt einer wichtigen, nicht handelsiiblichen
Komponente oder ein Liefertermin, der verschoben
wird. In allen Féllen kann ich mich auf Kollegen ver-
lassen, um mit ihnen kreative, flexible Lésungen zu
finden — und diese umzusetzen, bevor die Auswir-
kungen fiir unsere Kunden zu einem Problem wer-
den.

Interview: Stefan Millius

Bilder: Otto Keller AG/Stéphanie Engeler
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Richard Schlimpert, Bereichsleiter
Heizen bei der Otto Keller AG:

«Oft sind es
kleine Dinge,
die uns immer
wieder fordern.»

Heizen
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APTech Friedel AG 3

Automation & Projektierung

www.historika.ch

Fahrzeugbeschriftung, Digitaldruck, Leuchtwerbung, HTI HISTORIKA
Fassadenbeschriftung und Signaletik. Werbetechnik

9000 St.Gallen | 9242 Oberuzwil

POLLUX

Ihr zuverldssiger und flexibler Partner in séamtlichen Reinigungsbereichen

> 5

- ’ E F y
Pollux Reinigungsservice AG Pollux Facility Services Anstalt
CH-9404 Rorschacherberg - Telefon 071 844 78 00 - wwuw.pollux-ag.ch FL-9495 Triesen - Telefon 00423 392 68 00 - www.pollux-fs.li

IHR VERTRAUEN, UNSERE VERANTWORTUNG -
EINE ERFOLGREICHE ZUSAMMENARBEIT. 5\2‘”5

JAHRE VERTRAVEN

ippggel THALMANNTREUHAND

Thalmann Treuhand AG Telefon 071 626 57 57 TREUHAND | SUISSE
Marktplatz 3 Telefax 071 626 57 55 N
CH-8570 Weinfelden www.thalmann.ch r’ﬂ.'l_’ suisse
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Stets frische Luft —
auch ohne Fenster

Nicht nur in der Industrie, sondern auch in den privaten Raumen ist
Frischluft wichtig. Deshalb sucht die Otto Keller AG bei jedem Auftrag

die ideale Liiftungslésung.

Niemand lebt gerne in stickigen Rdumen. Doch Liif-
ten ist heute weit komplexer als das temporare Off-
nen eines Fensters. Das wissen auch die Experten der
Otto Keller AG. Ob in der privaten Stube, in Gross-

Von der einfachen Anlage bis zur Grossraumtechnik
haben wir bereits alles installiert.

raumbiiros oder in Industrie und Gewerbe: Otto Kel-
ler AG garantiert iiberall eine angenehm frische Bri-
se. So wird die Atmosphére verbessert und das Denk-
vermogen gesteigert.

Von der einfachen Anlage bis zur Grossraumtech-
nik haben wir bereits alles installiert. Damit wir eine

massgeschneiderte Losung présentieren koénnen,
setzen wir uns vorgéngig mit Thren Wiinschen aus-
einander, suchen nach den technischen Moglichkei-
ten und installieren die passende Anlage. Ob Privat-
oder Geschéftskunde: Sie kénnen sich darauf verlas-
sen, dass unsere Fachménner sorgsam mit Material,
Werkzeug und Umgebung umgehen.

Auch bei Liiftungen profitiert der Kunde von unse-
rem bewidhrten 24-Stunden-Service:
Storungen konnen sofort von den ausgebildeten Liif-
tungstechnikern behoben werden.

Technische

Text: Eva Hediger
Bild: Otto Keller AG

SPECIAL | Oktober 2015



22 | Luften

[ Werner Ogi, Filialleiter Frauenfeld:
«Mit entsprechenden Liiftungs-
systemen sind wir in der
Lage zu kiihlen, zu befeuchten
und zu entfeuchten.»

SPECIAL | Oktober 2015
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«Den Bediirtnissen anpassen»

Werner Ogi arbeitet seit knapp zwanzig Jahren fiir die Otto Keller AG.

Als Filialleiter in Frauenfeld ist er der Fachmann fiir Liiftungen.

Werner Ogi, Fenster auf, Fenster zu: Hat diese Liif-
tungsmethode ausgedient?

Da sich in Gebduden auch Schadstoffe anreichern,
die aus Bodenbeldgen, Mobeln, Textilien oder Rei-
nigungsmittel stammen, ist liiften zwingend. Viele,
insbesondere dltere Gebdude sind noch ohne mecha-
nische Liiftungen ausgestattet. Die RAume miissen
iiber die Fenster beliiftet werden. In sanierten dich-
ten Gebauden ohne mechanische Liiftung ist ein Liif-
ten der Rdume mittels Fensterliiftung erforderlich,

«Mit der Komfortliiftung erzielen wir eine bessere
Luftqualitat, einen optimierten Larmschutz,
tieferen Energieverbrauch, Schutz vor Bauschaden
und den Werterhalt des Gebaudes.»

um ein angenehmes und gesundes Wohnklima zu
erhalten. Ein zu hoher Warmeverlust im Winter, Zug-
luft, Larm, Insekten, Pollen und Regen konnen sich
jedoch nachteilig auswirken.

Wieso lohnt sich auch in privaten Rdumen ein Liif-
tungssystem?

Mit der Komfortliiftung erzielen wir eine bessere
Luftqualitét, einen optimierten Larmschutz, tieferen
Energieverbrauch, Schutz vor Bauschidden und den
Werterhalt des Gebaudes.

Wie verbessern Liiftungen das Raumklima?

Indem wir fiir einen Luftaustausch sorgen, der den
Bediirfnissen angepasst ist. Die entsprechende Filt-
rierung sorgt fiir eine Frischluftzufuhr ohne Schad-
stoffe, Pollen, Staub und Insekten. Mit entsprechen-
den Liiftungssystemen sind wir in der Lage zu kiih-
len, zu befeuchten und zu entfeuchten. So kann fiir
konstante Raumkonditionen gesorgt werden.

Welche Hygienestandards miissen bei Liiftungen
beachtet werden?

Hygieneanforderungen an raumlufttechnischen An-
lagen sind in der SWKI-Richtlinie VA104-01 geregelt.
Diese gilt im Wesentlichen fiir die Herstellung und
Errichtung von Raumlufttechnik-Anlagen sowie fiir
die hygienischen Anforderungen. Fiir den hygienege-
rechten Betrieb und die Instandhaltung sind gemass
Betriebssicherheitsverordnung die Betriebe verant-
wortlich. Bei der Herstellung gilt im Wesentlichen,
dass der Transport und die Lagerung der Kompo-
nenten witterungsgeschiitzt, trocken und sauber zu
erfolgen haben. Wahrend der Montage sind offene
Enden oder Stellen gegen Eindringen von Baustellen-
staub und Feuchtigkeit zu schiitzen. Wir empfehlen,
wéhrend des Betriebs halbjahrlich oder spétestens
nach einem Jahr einen Unterhalt durchzufiihren.

Text: Eva Hediger
Bilder: Otto Keller AG
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Die ANSON AG gratuliert herzlich Steuemn & Recht

. . . . Merger”&Acquisition
zum 60-jahrigen Firmenjubildum. Immbile 60 JAHRE -

DIE KLIMAMACHER

Und immer
einen kiihlen

Kopf
bewahrt.

Wir méchten uns bei dieser Gelegenheit Wir freuen uns mit der Otto Keller AG Gber lhren Erfolg
fiir die gute und angenehme und gratulieren ganz herzlich zum 60-jahrigen Firmenju-
bilaum.

Zusammenarbeit ganz herzlich bedanken.

awit consulting ag
8055 Zurich IWWW.anson.ch Landquartstrasse 3
9320 Arbon

info@anson.ch | Tel. 044/461 11 11 www.awit.ch Zusammen einfach mehr
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BESTE LUFT FUR HOCHSTE
LEISTUNG — WESCO AIRMASTER

Wo Menschen beim Lernen oder Arbeiten Hochstleistungen er-
bringen mussen, sind sie auf gute Luftqualitat angewiesen. Die
dezentralen Luftungslosungen von WESCO leiten frische, filtrier-
te Luft leise und energieeffizient dorthin, wo sie gebraucht wird.
Leicht zu planen und zu installieren, sorgt WESCO Airmaster
dezent flr ein angenehmes Raumklima in Schulen, 6ffentlichen
Gebéuden und am Arbeitsplatz.

MISSION
BESSERE
LUFT

B |
ERFAHREN SIE MEHR AUF WESCO.CH




Kiihlen

Kiihlen: Nicht nur in der Industrie
ein Thema

Niemand mag es zu schwitzen. Paradox ist: Kalte produziert Warme.
Genau hier setzt die Otto Keller AG an und nutzt die entstehende Energie.

Unsere Firma kiihlt alles: vom Wohnzimmer und der
Industriehalle iiber EDV-Rdume bis hin zu Maschi-
nen. Auch in diesem Dienstleistungsspektrum setzt
die Otto Keller AG auf eine fachménnische und sorg-
faltige Planung und Beratung.

Unsere ausgebildeten Kaltetechniker
sind bestrebt, die beste und modernste Losung
fiir Ihre Raumlichkeiten zu finden.

Unsere ausgebildeten Kéltetechniker sind bestrebt,
die beste und modernste Losung fiir Thre Raumlich-
keiten zu finden. Auch nach dem Einbau ist die Kel-
ler AG fiir die Kundschaft da — und zwar 365 Tage im

Jahr. Wir sind garantiert jederzeit erreichbar und be-
heben Stérungen so unverziiglich wie moglich. Per-
sonelle Engpésse sind mit unseren 100 Mitarbeitern
eine Seltenheit.

Nicht nur den Unterhalt, auch die Sicherheit, die Kos-
ten und die Installation haben unsere Fachménner
im Griff. Sie iibernehmen fiir die Projekte ihrer Kun-
den und der Umwelt grosse Verantwortung —und bil-
den sich stets weiter. So kann die Otto Keller AG stets
termingerecht hervorragende Arbeiten abliefern —
auch in den anderen Dienstleistungsspektren.

Text: Eva Hediger
Bild: Otto Keller AG
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«Kiihlanlagen sind nicht

mehr wegzudenken»

Seit vier Jahren arbeitet Roger Wenk bei der Otto Keller AG. Als Bereichsleiter
Liiften/Kiihlen weiss er, wieso ein gutes Klima tiberall gefragt ist.

Roger Wenk, wieso sind viele Firmen - beispiels-
weise aus der Lebensmittelbranche - auf Kiihlsys-
teme angewiesen?

Frische, unverdorbene Waren stellen die Grundla-
ge zur Einhaltung der Hygieneverordnung dar und
verldngern zudem die Haltbarkeit und somit die
Verkaufsfahigkeit der Waren. Je nach Jahreszeit —
speziell in den Sommermonaten, aber auch in der
Ubergangszeit — ist die Unterstiitzung des Frischhal-
teprozesses durch Kiihlsysteme nur sehr schwer weg-
zudenken. In einem Hitzesommer wie dieses Jahr ist
das Fehlen von Kiihlsystemen gar undenkbar.

Obwohl die Schweiz nicht zu den klimatisch
heissesten Gegenden zahlt, nimmt die Anzahl von
Kiihlanlagen im privaten Umfeld stetig zu.

In welchen weiteren Branchen sind Kiihlsysteme
von besonderer Bedeutung?

Kiihlsysteme sind im heutigen Alltag in vielerlei Be-
reichen des téglichen Lebens und Arbeiten wie auch
im Umfeld von Maschinen und Anlagen nicht mehr
wegzudenken. Im Speziellen sind dies das medizi-
nische Umfeld, die Pharma- und Maschinenbranche
sowie die Computerbranche. Ohne Kiihlsysteme wi-
ren viele Medikamente nicht haltbar, automatisierte
Arbeitsprozesse konnten iiberhitzen, Operationen

waren teils undenkbar, Grossrechner wiirden den
Geist aufgeben und so weiter. Aber auch im privaten
Umfeld wissen wir die Vorziige von Kiihlanlagen, so-
genannten Klimaanlagen, immer mehr zu schitzen.
Sie machen den Alltag an sommerlich heissen Tagen
ertraglicher und erleichtern uns das konzentrierte
Arbeiten.

Im Ausland sind Kiihlanlagen auch in Privathau-
serninstalliert. Wie sieht es in der Schweiz aus?

Obwohl die Schweiz nicht zu den klimatisch heisses-
ten Gegenden z&hlt, nimmt die Anzahl von Kiihlanla-
gen im privaten Umfeld stetig zu. Mehrere Faktoren
sind fiir diesen Trend verantwortlich: So wurden die
Anlagen in den vergangenen Jahren massiv giinsti-
ger, leiser und kompakter. Auch werden die Anlagen
stets wirtschaftlicher und haben den Ruf von Ener-
gieschleudern abgelegt. Dazu kommt, dass in vielen
offentlichen Rdumen die Anlagen bereits installiert
sind und so das Bediirfnis nach einem ebenso kiih-
len Zuhause wecken. Dieses wird in den heisseren
Sommer gesteigert. Der anhaltende Trend verspricht
auch der Otto Keller AG, mit dem Thema Kiihlung
von Privathausern auf dem richtigen Weg zu sein.

Interview: Stefan Millius

Bilder: Otto Keller AG/Stéphanie Engeler
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Roger Wenk, Bereichsleiter Liiften/Kiihlen:
«In einem Hitzesommer
wie 2015 ist das Fehlen von
Kiihlsystemen undenkbar.»
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60 Jahre bestes Klima —

Saubere Luft

— wir gratulieren!
E www.zehnder-systems.ch
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Wir gratulieren der
e OTTO KELLER AG zum
K S 60-Jahre-Jubildum

/KrUger+Co. AG Wir optimieren Ihr Klima. w

Kriiger+Co. AG / 9113 Degersheim / T 0848 370 370 / info@krueger.ch / www.krueger.ch

WORK SMART - GEMEINSAM
UNTER EINEM DACH.

08 WITZI6

THE OFFICE COMPANY

HUNGERBUELSTRASSE 22 « 8501 FRAUENFELD « WWW.WITZIG.CH

BAUMGARTNER MSR AG

Gebaudeautomation

Auwiesenstrasse 55
8406 Winterthur

Tel. 052 204 04 55
Fax 052 204 04 56
www.baumgartnermsr.ch




Service

Unser Team? Immer im Einsatz!

Technische Ausfélle kdnnen passieren. Diese werden jedoch sofort behoben
- dank dem 24-Stunden-Service von Otto Keller AG.

Niemand will warten. Die Otto Keller AG bietet alles
an: Beratung, Expertisen, Planung, Kostenschétzun-
gen, Machbarkeitsanalysen erneuerbarer Energien
sowie kleine Sanitdr- und Elektroarbeiten. Unse-
re qualifizierten Mitarbeitenden sind stets auf dem

Der 24-Stunden-Service und stets geniigend
Pikettmonteure zeichnen unseren Service aus.

neusten Stand. Die Anlagen werden gewissenhaft
montiert und repariert. Die unterschiedlichen Ser-
vicevertrige werden auf die Bediirfnisse der jeweili-
gen Kunden abgestimmt.

Der 24-Stunden-Service und stets geniigend Pi-
kettmonteure zeichnen unseren Service aus. Die
Montagefahrzeuge sind alle mit einer mobilen
Werkstatt ausgeriistet. Sie ermoglicht es, dass alle
Arten von Anlagen gewartet und repariert werden
konnen. Die Kunden kénnen das Kontaktzentrum

jeden Tag und jede Stunde erreichen. Stets stehen
geniigend Mitarbeiter im Einsatz. So garantiert die
Otto Keller AG, jederzeit flexibel und schnell am
Ort zu sein.

Text: Eva Hediger
Bild: Otto Keller AG
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Zu Hause an der frischen Luft

Intelligente Wohnungsliftung von
Systemair

Reine, gesunde Luft fur Ihr Zuhause und dabei noch
dusserst sparsam mit Energie umgehen? Mdéglich
machen das die Wohnungsliftungsgerate von Systemair;
ausgestattet mit modernster EC-Motorentechnologie und
Uberaus wirksamen Rotationswarmeubertragern. Von
der CAD-Planung Ihrer Anlage bis zur Lieferung inklusive
Kanalsystem und Zubehor alles aus einer Hand.

Rufen Sie uns an! Wir beraten Sie gerne.

e —

Systemair Schweiz AG - Wieristrasse 41 - CH-8107 Buch / ZH
Telefon +41 43 411 11 77 - info@systemair.ch - www.systemair.ch
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BolLiberty verbindet Stil
und modernen Heizkomfort

Borer Heizkorper AG
Industriering 63
CH-4227 Busserach

Telefon 061785 61 61
info@borer-heizkoerper.ch

www.borer-heizkoerper.ch HEIZKORPER AG




Service

«Der Kunde soll sich betreut fithlen»

Martin Auffinger,
Teamleiter des
Backoffice-Services:
«Wichtig sind
Schulungen, um auf
dem neusten Stand
der Technik zu sein.»

Als Teamleiter des Backoffice-Services ist Martin Auffinger unter anderem
fiir den 24-Stunden-Service zustandig. Er weiss, in welchen Fadllen schnelles

Handeln ein absolutes Muss ist.

Martin Auffinger, in welchen Notsituationen riickt
der 24-Stunden-Service aus?

Eine sofortige Intervention erfordern Ausfille bei
der Heizung und der Warmwasseraufbereitung, bei
Kalteanlagen fiir Serverraume und Lagerung sowie
bei Komfortklimaanlagen fiir das Gastgewerbe und
fiir Geschéfte. Ebenso fiir die gesamten HLK-Kom-
ponenten bei Industriebetrieben, um die Produktion
nicht zu unterbrechen. Es gibt aber auch Storfille,
welche nicht sofort gelost werden miissen. Wichtig

ist, dass sich der Kunde betreut fithlt und ein Einsatz
in angemessener Zeit geplant ist.

Wie stellen Sie sicher, dass alle Arten von Anlagen
jederzeit gewartet werden kénnen?

Wartungsarbeiten sind planbar, somit kann das Ver-
brauchs- und Ersatzmaterial im Voraus organisiert
und die entsprechenden Techniker reserviert wer-
den. Wichtig sind Schulungen, um auf dem neusten
Stand der Technik zu sein und die Stérken der ein-
zelnen Mitarbeiter gezielt einzusetzen. Wir arbeiten
auch mit etablierten Firmen der Branche zusammen,
um stets die beste Losung zu eruieren.

Wie werden die Mitarbeiter fiir diese vielfaltigen
Anforderungen geschult?

Unsere Mitarbeiter besuchen Schulungen diverser
Gerétehersteller und Lieferanten sowie die gesetz-
lich geforderten Kurse des Verbandes. Natiirlich
werden auch Arbeiten durch Training «on the Job»
geschult. Wir haben viele sehr gut ausgebildete Tech-
niker, die ihr Wissen intern weitervermitteln. Ausser-
dem besuchen unsere Mitarbeiter anspruchsvolle
Schulen der HLK-Branche und werden durch die Fir-
ma tatkréftig unterstiitzt.

Interview: Eva Hediger

Bilder: Otto Keller AG
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W”EH(UHGH lhre Anspriche!

Liftungsgerate Gehduse zur Schalldammung

Ventilatoren/Systeme Entrauchungsanlagen
Bonotec Lufttechnik AG 1
(CH-3510 Konolfingen [
Telefon +41 (0)31 791 18 91 B D N D T E C
www.bonotec.com good technics

Das ganze GNG Team gratuliert der Otto Keller AG zu lhrem 60. Jubilaum
und wiinscht weiterhin eine erfolgreiche Zukunft!

Garagen Neudorf-Grunegg AG
www.gng.ch

St.Gallerstrasse 93
9200 Gossau
Tel. 071 388 57 57

VENTRA 7ECHNIKAG

VENTILATORENBAU seit 25 Jahren

Wir gratulieren zum

60-Jahre-Jubilaum
der Otto Keller AG!

Arbonerstrasse 12 Tel. +41 (0)71 461 14 47 www.ventra.ch
CH-8599 Salmsach Fax+41 (0)71 461 14 48 ventra@bluewin.ch

De Luca Isolierungen GmbH

Zentralstrasse 7 9403 Goldach
Tel. 071 855 53 53 Fax 071 855 53 52

Wir gratulieren der Firma Otto Keller AG zum 60 Jubilaum.
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Seven-Air Gebr. Meyer AG

I WWwWWw.seven-air.com, Swiss Made

Baselstrasse 19, 6000 Luzern 7 T. 041 249 85 85, info@seven-air.com

Wir gratulieren | M. Thomann AG
herzlich und danken Q Tankservice
fur d|e gute Schweizersholz' Amriswil ' St.Gallen Wil ' Zuzwil
Zusammenarbeit. kompetent und zuverlassig: -Tankrevisionen

»Tankraumsanierungen
»Korrosionsschutz

H - »Tankreinigungen zur
WWW.glger thomann°Ch Ausserbetriebsetzung
Fon 0714117108 Fax 0714118230 »Tankabbruche

"“"‘T"“
: ‘5-“'—-—; SCHWERTRANSPORT
— LEICHT GEMACHT.

Bereit fiir jeden Auftrog

e Nettop odelle mit ei K d orteil von bis zu
CHFH 000.— ( is ))

Opel Combo abnetto CHF 12 040 - exkl. MwSt.
Opel Vivaro abnetto CHF 17°690.— exkl. MwSt.
Opel Movano L1 abnetto CHF 18’690.— exkl. MwSt.

Opel Movano 12 abnetto CHF 25’000.—  exkl. Mwst. ‘6_,
7N\
FLEXCARE /
p—
ir leben Autos.

opel.ch

H L]
Zil-Garage St. Gallen AG
Zilstrasse 79 — 9016 St. Gallen ’rn
phone: +41 71 282 30 40 — fax: +41 71 282 30 59 AUTOMOBILE
info@zil-garage.ch — www.zil-garage.ch
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Wir sind die Otto Keller AG

Qualitat entsteht durch Wissen und Einsatz. Die Mitarbeitenden
der Otto Keller AG sorgen mit ihrem Know-how fiir Hochstleistungen.

«Man sptirt Dankbarkeit
fiir die geleistete Arbeit»

Seit 2009 ist Goran Bulatovic Montageleiter bei Otto
Keller AG. In dieser Funktion ist er fiir die Planung,
Organisation und Kontrolle der Heizungssanierun-
gen sowie fiir Umbauten und Reparaturen zustandig.
Letztere miissen oft sehr kurzfristig erledigt werden
und erfordern deshalb viel Flexibilitdt bei der Ar-
beitsvorbereitung und -planung. Diese Herausforde-
rungen sowie die vielféltige Arbeit schétzt Bulatovic
an seinem Beruf. Aber auch das Arbeitsklima lobt
Bulatovic: «<An meinem Arbeitgeber, der Otto Keller
AG, geféllt mir besonders, dass man als Person und
Mitarbeiter wahrgenommen wird. Man spiirt Dank-
barkeit fiir die geleistete Arbeit.» Ausgleich findet er
bei seiner Familie, im Sport und bei der Musik.

Goran Bulatovic,
Montageleiter

Heizung Service

«Jedes Mal gibt es neue
Herausforderungen»

Als Projektleiter Heizung/Liiftung ist Michael Holz
fiir sémtliche organisatorischen Tétigkeiten zur Er-
stellung von Heizungs- sowie Liiftungsanlagen in
Wohn-, Gewerbe- und Industrieanlagen zustdndig.
Eine Arbeit, die Flexibilitit erfordert: Holz arbeitet
sowohl im Biiro als auch auf der Baustelle. «Mei-
ne Arbeit ist sehr abwechslungsreich, da sich keine
Anlage gleicht. Jedes Mal gibt es neue Herausforde-
rungen», erzahlt er. Dazu zahlt auch die Zusammen-
arbeit: «Teilweise sind Fachplaner und Ausfiihrende
unterschiedlicher Meinung. Jedoch ist eine Zusam-
menarbeit beider Parteien obligatorisch. Die Her-
ausforderungen hierbei sind unsere Erfahrungen
mit den Vorstellungen des Fachplaners zu vereinen,

ohne daraus Konflikte entstehen zu lassen.» In seiner
Freizeit widmet sich der 1978er seiner Familie und

Michael Holz,
Projektleiter
Heizung/Liiftung

seinen sportlichen Hobbys.
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SIEMENS MASSGEBEND IN METALL

WIR GRATULIEREN DEM TEAM DER FIRMA
OTTO KELLER AG ZUM JUBILAUM...

... UND DANKEN FUR DIE LANGJAHRIGE

Intelligente
Gebaudetechnik

Produkte von Siemens senken effektiv die
Betriebskosten, denn sie nutzen Energie
besonders effizient. Bis zu 30 % Einsparungen
lassen sich mit ihnen erzielen — und das bei
gleichzeitig komfortablem Raumklima.
Unser umfassendes Sortiment bietet lhnen
alles, was Sie fiir eine wirtschaftliche und
komfortable Gebdaudetechnik brauchen: Von
der thermischen Energieerzeugung Uber die
Aufbereitung bis zur Verteilung steht lhnen
eine breite Vielfalt an zuverldssigen, lang-
lebigen HLK-Produkten zur Verfligung.

Das Siemens-Team in Gossau wiinscht der ge-
samten Belegschaft der Firma Otto Keller AG
alles Gute zum 60-jdhrigen Jubildum und
bedankt sich fur die gute Zusammenarbeit.

siemens.ch/buildingtechnologies

PARTNERSCHAFTLICHE ZUSAMMENARBEIT.

¥

Trunz Luftkanalsysteme AG
Arbonerstrasse 40, 9300 Wittenbach
Tel. 071 292 10 10, www.trunz.ch/lks

Murgenthalstrasse 45, 4900 Langenthal
Tel. 062 91942 10

SIMPLY CLEVER

SKODA Octavia Combi ab 18'540.-

Der meistgekaufte Combi der Schweiz heisst seit Jahren SKODA Octavia.
Aus gutem Grund! Mit dem gréssten Platzangebot seiner Klasse, den
intelligenten Assistenzsystemen und der imponierenden Auswahl an
modernen Motoren und Antrieben packt er alle Bestsellerqualitaten in
ein markantes Design. SKODA Octavia Combi: Die Probefahrt (iberzeugt
Sie garantiert. SKODA. Made for Switzerland.

SKODA Octavia Combi Active 1.2 | TSI, 110 PS, 6-Gang manuell, 5 Turen, unverbindliche
Preisempfehlung des Importeurs CHF 18'540.-. Abgebildetes Fahrzeug: SKODA Octavia
Combi Ambition 1.2 | TSI, 110 PS, 6-Gang manuell, 5 Turen, mit Optionen Chrompaket, LED
Ruckleuchten, Dachreling Silber, Leichtmetallrader 7,5 | x 18 «ALARIS», SunSet und Metallic-
Lackierung, Endpreis 20'547.-. Kraftstoffverbrauch gesamt: 5.0 1/100 km, CO,-Ausstoss:
116 g/km, Energieeffizienz-Kategorie: C. Durchschnitt aller verkauften Neuwagen: 144 g/km.

Elite Garage Arbon AG
Romanshornerstrasse 58
9320 Arbon

Tel. 071446 46 10
www.elite-garage.ch

cLITEGARAGE

ARBON
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«Eine gute Arbeits-
organisation
minimiert Leerldufe»

Die Lehrlingsausbildung, die Montage von Liiftungs-
anlagen, die Organisation der Baustelle sowie die
Disposition von Montagezubehoér und Formteilen
gehoren zu den Aufgaben von Christian Hartmann.
Der 32-Jahrige ist bauleitender Liiftungsmonteur
und arbeitet seit zwei Jahren fiir die Otto Keller AG.
Er schétzt die Selbststédndigkeit und den guten Team-
geist, der mit Personalanldssen gefordert wird. Auch
die zeitgeméssen Werkzeuge und Hilfsmittel, die
Hartmann zu Verfiigung stehen, erleichtern seinen
Arbeitsalltag. Er weiss: «Eine gute Arbeitsorganisa-
tion minimiert Leerldufe.» Deshalb sei das fehler-
Christian Hartmann,

Bauleitender

freie Ausmessen der Bauteile die grosste Herausfor-
derung. Von dieser erholt er sich mit seiner Familie,
beim Fitness oder in der Pfadi.

Liiftungsmonteur

«Ich habe das neue
Logistiklager aufgebaut»

Im Alter von 16 Jahren begann Heinz Dintheer sei-
ne Karriere bei der Otto Keller AG. Uber 30 Jahre
lang begleitete er als Montageleiter Heizen unz&hli-
ge Bauobjekte in der Ostschweiz. Was schitzt er an
seinem langjéhrigen Arbeitgeber besonders? «Mir
gefillt, dass die Inhaber in der Firma operativ tatig
sind», erzéhlt er. Mittlerweile ist der 64-Jahrige Lo-
gistikleiter: «In den letzten drei Jahren habe ich das
neue Logistiklager aufgebaut und bin seither verant-
wortlich fiir die Lagerverwaltung und Transportor-
ganisation sowie alles rund um die Liegenschaft.»
Die Selbststandigkeit und das Einbringen seines
Fachwissens motivieren Dintheer, téglich sein Bes-
tes zu leisten. Stets ist er bemiiht, flexibel allen Wiin-
schen gerecht zu werden. Ausgleich findet er bei sei-
nem Hobby: Rudern und den Unterhalt eines alten
Segelschiffes.

Heinz Dintheer,
Logistikleiter
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NORLINE AG

Bautechnik
StahlbaUdemontage ——
Erdsondenbohrungen s
www.norline.ch m————

B
HMDUNTAIR
|

Mountair Monoblocks
— das Herz der
Klimaanlagen

4
. MADE IN THURGAU

Sonnenwiesens! trasse 14 T +41 (0)71 686 64 64 info@
CH-8280 Kreuzlingen F +41 (0)71 686 64 76

Wir gratulieren unserem Partner
Otto Keller AG herzlich zum
Jubilaum und bedanken uns fur die
erfolgreiche Zusammenarbeit.

heati
elco@
Elcotherm AG, Sarganserstrasse 100, CH-7324 Vilters, www.elco.ch
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«Ich 16se Probleme»

Mit einer Unterbrechung von vier Jahren arbeitet Urs
Schwarz seit {iber zwanzig Jahre fiir die Otto Keller
AG. Der langjdhrige Mitarbeiter schitzt die hohe
Selbststéandigkeit, die er als Servicetechniker Heizen
hat. Zu seinen Pflichten gehoren das Beheben von
allgemeinen Heizungsstérungen, Brennerrevisio-
nen, Endmontage bei Neuanlagen sowie die Instruk-
tion der Anlage von Bauherren. «Innerhalb kiirzester
Zeit Probleme an der Anlage zur Zufriedenheit des
Endkunden zu 16sen, ist die grosste Herausforderung
in meinem Beruf», so Schwarz.

Urs Schwars, ‘ |
Servicetechniker |

«Es muss ein
guter Job sein»

Reisen, Cabrio fahren und kochen zihlen zu den
Hobbys von Karin Leone. Ahnlich abwechslungs-
reich ist seit 2012 ihr Berufsalltag: Als Projektleiterin
Liiftung/Heizung ist sie fiir die Planung und Reali-
sierung von Heizungs- und Liiftungsanlagen, fiir die
Begleitung und Uberwachung der Bauausfiihrung,
fiir den Materialeinkauf und fiir die Koordination mit
Auftraggeber und Architekten verantwortlich. Thre
Herausforderung? «Ein sehr gutes Gesamtergebnis
zu erreichen, sodass es fiir alle ein guter Job war und
Karin Leone, die Bauherrschaft zufrieden ist», so Leone. Genau so

Projektleiterin
Liiftung/Heizung

wichtig ist fiir sie das Gefiihl dazuzugehoren — auch
das vermittelt ihr die Otto Keller AG.

Anzeige

Papeterie, Interior Design, Print Solutions;
und alles ganz in lhrer Nahe.

Pius Schifler AG Ringstrasse5 9200 Gossau piusschaefler.ch Plus SChaﬂer
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LKS-Isolierungen GmbH

Steigstrasse 26
_ 8406 Winterthur
- Tel. 052 232 84 78
LKS- Isolierungen = ©mmun
GmbH info@lks-isolierungen.ch

sta

SCHWEISSTECHNISCHE AUSBILDUNG GMBH

Oberhofenstrasse 7
CH-8370 Sirnach

Telefon +41 (0)71 351 77 33
Fax +41 (0)71 3561 77 32
info@schweisstech.ch
www.schweisstech.ch

Der Spezialist fir Ventilatoren u H i_i R N E R

und lufttechnische Komponen-
ten im Kunststoff-Anlagenbau.  rostfach 178 Phone 052 355 3555 Fax 052 355 35 50

info@huerner.ch www.huerner.ch

Hirner AG Lindauerstrasse 25 8317 Tagelswangen ZH
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Fiir ein komfortables Wohngetfiihl

Der Bauherr: Ein umweltbewusster EFH-Besitzer
Der Einfamilienhaus-Besitzer aus Teufen hatte kla-
re Vorstellungen: Sein Heim soll im Winter behag-
lich beheizt und im Sommer angenehm klimatisiert
werden. Die Anlage funktioniert automatisch und
schickt bei allfilligen Fehlermeldungen umgehend
eine direkte Meldung an die Otto Keller AG. So kann
ein Servicetechniker sofort handeln.

«Die Otto Keller AG hat meine Erwartungen
vollstandig erfiillt. Ich erteilte den Auftrag,
danach lief alles von alleine. Am Ende begeisterte
mich nur noch das hervorragende Resultat.»

Die Aufgabe:

Energieeffizientes Heizen und Kiihlen

Die Otto Keller AG erhielt den Auftrag, die gesamte
Heizungs-, Liiftungs- und Kéilteanlage (HLK) zu in-
stallieren. Durch die hohen Komfortanspriiche, da-
runter das integrierte Innenschwimmbad, war die
HLK-Technik um ein Vielfaches komplexer als bei
einem herkommlichen Einfamilienhaus.

Die Hiirde: Sofort und jetzt

Wahrend des Ausbaus kamen seitens des Bauherrn
weitere Wiinsche auf, was nicht uniiblich ist. Auf-
grund seiner zeitlichen Absenz musste jedoch alles
umgehend ausgefithrt werden. Dieser Anspruch
stellt fiir jede gut ausgelastete Firma eine Herausfor-
derung dar.

Das Vorgehen: Gemeinsam mit dem Kunden
Bauleiter und Bauherr arbeiteten eng zusammen.
Das Vorgehen wurde detailliert besprochen und war
durchdacht. Denn genau solche anspruchsvollen
Aufgaben und das Gefiihl, vom Bauherrn gefordert
zu werden, schitzen die Klimatechniker.

Die L6sung: Das massgeschneiderte System

Das FEinfamilienhaus wird tiber eine Sole-Wasser-
Wirmepumpe im Winter geheizt und im Sommer
gekiihlt. Die Kithlung der Wohnrdaume erfolgt iiber
Umluftkiihlgeréte, die im Untergeschoss und in den
Doppeldecken installiert sind. Gleichzeitig verfiigt
das Heim iiber eine kontrollierte Liiftung im Wohn-
raum sowie im Schwimmbad. Die Zuluft beider An-
lagen wird entsprechend vorkonditioniert. Die Wér-
mepupe stellt zugleich sicher, dass das Schwimm-
badwasser immer die gewiinschte Temperatur hilt.

Der Erfolg: Begeisterung beim Kunden

Die gesamte HLK-Technik wird {iber ein Leitsystem
gesteuert. Durch diese Verbindung kann das Service-
team von Otto Keller jederzeit die Betriebszustén-
de der Anlage kontrollieren und, falls nétig, sofort
handeln. Diese komfortable Losung hat den Kunden
begeistert. Und zwar so sehr, dass er den Klimama-
chern sogleich die jahrliche Wartung der Anlage an-
vertraut hat.

Text: Eva Hediger
Bild: Otto Keller AG
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Effizienter liiften, um besser
zUu trocknen

Der Kunde: Verzinkt, lackiert, veredelt

Wenn es um den Werterhalt von Stahl- und Metall-
objekten geht, ist die Galvaswiss AG nicht weit. Das
Unternehmen mit vier modernen Verzinkereien und
Lackierwerken garantiert den Kunden und deren
Objekte eine unterhaltsfreie Nutzungsdauer von bis
zu 45 Jahren. Nur ganz wenige Dinge halten im Le-
ben so lang wie Galvaswiss — so lautet der Leitsatz
des Unternehmens.

«Die Otto Keller AG hat gezeigt, dass sie wahr-
scheinlich ein Experte auf diesem Gebiet ist. Das
Team erkennt Problemstellen sofort, denkt
voraus, bringt Losungsvorschlage und setzt auch
noch ziigig um. Was will man da noch mehr?»

Die Aufgabe: Liiftung der Lackierstrasse verbessern
Die Galvaswiss in Felben-Wellhausen TG beauftragte
die Otto Keller AG mit der Luftbeheizung der Gross-
teil-Beschichtungshalle, um die Warme unter dem
Dach zur Trocknung der Teile nutzen zu kénnen.
Dazu gehorte auch, die direkt befeuerte Gasheizung
zZu ersetzen.

Die Hiirde: Altes neu verwenden

Die grosste Herausforderung war es, die bestehen-
de Anlage moéglichst wenig zuriickzubauen. Das Ziel
war es, die bestehenden Komponenten wie Warme-
tauscher und Ventilatoren zu verschieben und wie-
derzuverwenden.

Das Vorgehen: Aufwand gering halten

Der Projektleiter von Otto Keller erstellte das bau-
liche Konzept und skizzierte zwei mogliche Varian-
ten. Die Details wurden mit dem Kunden und den
Montageteam besprochen. Dabei liess das Team
nichts aus und suchte nach Losungen, die den Auf-
wand moglichst gering halten. Auch hier stand Otto
Keller vor einer Herausforderung: das Koordinieren
der Ablédufe vor Ort und die eng gesteckte Termin-
vorgabe.

Die Losung: Mehrfachbenutzung der Luft

Die warme Hallenluft wird unter dem Dach und/
oder bei der Lackierung angesogen, mit einem
Warmwasser-Lufterhitzer zusatzlich erwarmt und
am Boden wieder ausgeblasen. Der Plattentauscher
dient gleichzeitig der Frischluftbeimischung. Das
Montageteam baute in den Luftkanilen Klappen mit
Antrieben, die {iber eine einfache Schaltung bedient
werden kdnnen.

Der Erfolg: Eine effiziente Liiftung

Die Arbeiten konnten ziigig und termingerecht er-
ledigt werden; die Installationen passen und die ge-
forderten Funktionen stimmen — und das alles unter
dem vorangeschlagenen Kostendach.

Text: Eva Hediger
Bild: Otto Keller AG
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Natirliche Warme frei Haus:
Vitocal Warmepumpen

Von Natur aus effizient:

¢ Inverter-Technologie fur stufenlose
Leistungsanpassung an den tatsachli-
chen Warme- oder Kaltebedarf

¢ Niedrige Betriebskosten durch hohe
Leistungszahlen

e | eiser Betrieb dank schalloptimierter
Geratekonstruktion im modernen
Design

¢ \Vorbereitet fir SmartGrid und Eigen
stromnutzung aus Photovoltaik

VIEgMANN

Wir beraten Sie gern:

Viessmann (Schweiz) AG

9320 Arbon

Tel. 071 447 16 64
angebot-arbon@viessmann.ch




Heizen

Liiften
Kiihlen

Mit Begeisterung
fiir Sie im Einsatz.
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dieKlimamacher.ch Otto Keller AG
Romanshornerstr. 101 Arbon, Frauenfeld,
CH-9320 Arbon St.Gallen, Herisau,

Tel. +41 (0)71 447 31 31 Arnegg



